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Im Uberblick | Halbjahresverlauf

Halbjahresverlauf

Die Scout24 Konzern-Umsatzerldse sind im ersten Halbjahr 2021 um rund 10 % deutlich gewachsen. Haupt-
treiber hierflr waren: die positive Dynamik im Residential Real Estate Geschaft (rund 14 % Umsatzwachstum
im Halbjahresvergleich; rund 19 % im Quartalsvergleich) und ein starkes zweites Quartal mit einem Umsatz-
wachstum von rund 14 % im Vergleich zu dem durch die Covid-19-Pandemie gezeichneten Vorjahresquartal.
Seit Juli 2020 ist immoverkauf24, seit Mai 2021 Vermietet.de Teil des Scout24-Konsolidierungskreises. Die
Finanzzahlen dieser Akquisitionen sind somit in den Vorjahreszahlen nicht enthalten.

Seit dem zweiten Quartal 2021 zieht auch das Wachstum der Residential Real Estate Partner-Umsatze wieder
an, was sich in einem um 9 % hdheren Q2-ARPU niederschlug. Dies, in Kombination mit dem starken Wachstum
der Produkte zur Mandatsvermittiung (inklusive des immoverkauf.24-Geschafts) sowie der Consumer Plus-
Produkte, unterstreicht die konsequente Umsetzung unserer Okosystem-Strategie, also dem Ausbau von
ImmoScout24 zu einem vernetzten Marktplatz.

Das Business Real Estate Geschaft war pandemiebedingt leicht ricklaufig mit einem Umsatzrickgang von
rund 1%, wahrend die Umsatzerlése des Segments Media & Other im Vorjahresvergleich um rund 1%
anstiegen.

Zuklnftiges Wachstum antizipierend stiegen die operativen Kosten aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit,
insbesondere in den Bereichen Personal und Marketing, Uberproportional zum Umsatz. Dies flhrte im ersten
Halbjahr 2021 zu einem um 4,5 % unterproportional gestiegenen EBITDA aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit
bei einer um 2,9 Prozentpunkte niedrigeren Marge von 58,1 %. Die Akquisitionen von immoverkauf24 und
Vermietet.de lieferten noch keinen positiven EBITDA-Beitrag. Ohne die Zukaufe (organisch) hatte die EBITDA-
Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit 60,1 % betragen.

Fir das Geschaftsjahr 2021 bestatigt der Vorstand seine Prognose eines mittleren bis hohen einstelligen
prozentualen Umsatzwachstums und einer EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit von bis zu
60 %.

WICHTIGE FINANZKENNZAHLEN

in Millionen Euro Q22021 Q22020" Anderung H12021" H12020' Anderung
Konzernumsatzerlése 95,9 839 +14.4 % 189,7 173,0 +9,7 %
davon Residential Real Estate 71,2 599 +19,0 % 140,0 1232 +13,6 %
davon Business Real Estate 17,0 16,6 +2,4 % 34,3 34,6 -0.8 %
davon Media & Other 7,6 73 +4,2 % 15,2 15,1 +1,1%
Konzern-EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit? 55,2 50,3 +9,6 % 110,2 1054 +4,5 %
Konzern-EBITDA-Marge aus gewdhnlicher o o B o B
Geschiftstitigkeit’ in % T 600 % 25Fp - 610 % 29Fp
Konzern-EBITDA 49,0 438 +11,8 % 101,3 96,4 +51 %
Ergebnis je Aktie (unverwassert, 025 019 +316 % 0550 044 +136 %

fortgeflihrtes. Geschaft)

' Diein der Tabelle angegebenen Zahlen betreffen nur die fortgefiihrten Geschaftstatigkeiten der Scout24-Gruppe.

2 Das EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit entspricht dem EBITDA bereinigt um nicht operative Effekte, im Wesentlichen Aufwen-
dungen flr anteilsbasierte Verglitung, M&A-Aktivitdten (realisiert und unrealisiert), Reorganisation sowie sonstige nicht operative Effekte.

*  Die EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschéaftstatigkeit ist definiert als das EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit im Verhaltnis
zum Umsatz.

“ Der Wert des Vorjahres wurde angepasst. Das Finanzergebnis der fortgefiihrten Aktivitaten des Vorjahres berlicksichtigt einen Effekt
infolge der Reklassifizierung bestimmter Wertpapiere des Spezialfonds, s. Erlauterung 4 des Anhangs. Dementsprechend ergab sich aus
der Reklassifizierung fur das erste Halbjahr 2020 auch ein Effekt auf das Ergebnis fortgeflhrter Aktivitaten nach Steuern und das
Ergebnis je Aktie fir die fortgefuhrten Aktivitaten.
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Im Uberblick | Meilensteine der Geschaftsentwicklung

Meilensteine der Geschaftsentwicklung

¢ Verschiebung hin zu wachstumsstarken und wiederkehrenden Umsatzen im Zuge der Marktnetzwerk-
Strategie fortgesetzt.

o Residential Maklerinnen Umsatzwachstum wieder beschleunigt mit 9 % ARPU-Erhdhung in Q2.

¢ Integration von immoverkauf24 (seit 12 Monaten im Scout24-Konsolidierungskreis) abgeschlossen.

¢ Mit Vermietet.de fihrende CRM-Plattform flr private Vermieter und Hausverwaltungen Gbernommen.

o Gezielte Residential Marketing-Kampagnen zur Durchdringung von regionalen Markten und zur
Gewinnung von Eigentimer-Kontakten durchgefihrt.

« EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit durch Marktnetzwerk-Strategie beeinflusst.

o Business Real Estate Segment weiterhin von Corona-Pandemie betroffen.

¢ Kundenwachstum auf insgesamt 20.488 Kernkunden fortgesetzt.
o Media & Other Umsatzwachstum um 1,1 % durch ImmoScout24 Osterreich Geschaft getragen.

« Nachhaltigkeitsstrategie weiter vorangetrieben.

o Aktienriickkaufe mit teilweiser Kapitalherabsetzung im Gegenwert von 994,2 Millionen Euro durchgefihrt.

« Dividende in Héhe von 68,5 Millionen Euro am oberen Ende der Dividendenpolitik ausgezahlt.
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Im Uberblick | Scout24-Aktie

Scout24-Aktie

Aktionarsstruktur

Von den zum 30. Juni 2021 ausgegebenen 92,1 Millionen Aktien befanden sich 90,7 % im Streubesitz und 9,3 %
im Eigenbesitz von Scout24.

AKTIENANTEILE NACH REGIONEN

2%
14%

40% GroBbritannien + Irland
B Nordamerika
14%
Rest Europa
Deutschland

Sonstige

30%

Quelle: Aktionarsidentifizierung IHS Markit zum Stichtag 30. April 2021, entspricht ca. 89 % der gesamten Aktien ohne eigene Aktien

Kursentwicklung

KURSVERLAUF DER SCOUT24-AKTIE (INDEXIERT, IN EURO)

80,00

75,00 +10,6%

70,00

65,00
D) Ergebnisse Q1 2021 E) 6-Monats-Hoch: € 71,12

60,00 ufi U - N . .
Al Vorlaufige Zahlen fir GJ 2020 C) Ankiindigung 6ffentliches Rickkaufangebot

B) Jahrestief: € 60,65

Scout24 MDAX

55,00
Jan. 21 Feb. 21 Mrz. 21 Apr. 21 Mai. 21 Jun. 21

Quelle: CaplQ per 30. Juni 2021
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Konzern-Zwischenlagebericht | Geschaftstatigkeit

Geschaftstatigkeit

Scout24 betreibt den flilhrenden digitalen Marktplatz ImmoScout24. Eine Vielzahl von Immobiliensuchenden
trifft hier auf ein groBes Angebot an digitalen Anzeigen bzw. Inseraten (,Listings®). Je vielfaltiger und abwechs-
lungsreicher das Angebot, desto haufiger und langer wird der digitale Marktplatz besucht (,Traffic®).

Folgende drei Hauptnutzergruppen sind auf unserem digitalen Marktplatz aktiv:

¢ Immobilienmaklerinnen (auch Hausverwaltungen und Finanzpartner),
« Immobilieneigentimer:innen (auch Immobilienentwickler und Fertighausanbieter),
e« Immobiliensuchende.

Listings, das heif3t die Inserate flir den Verkauf und die Vermietung von Immobilien, werden im Rahmen von
Rahmenvertragen (,Mitgliedschaften“) oder als Einzelauftrag (,Pay per Ad“) bei ImmoScout24 gebucht. Durch
erganzende Produkte und Dienstleistungen rund um das Immobilieninserat, also entlang von Kauf-/Verkaufs-
(,Sale Journey®) bzw. Miet-/Vermietungstransaktionen (,Rent Journey®), entsteht zusatzliches Umsatz- und
Ertragspotenzial fur uns.

Beispiele fur solche Zusatzprodukte sind:

¢ Produkte, die die Vermarktung / Sichtbarkeit der Anzeige verbessern kénnen (z. B. ,image Boost")

e Produktlésungen, die Makler:innen bei der Imagepflege, Kundenakquise und -pflege unterstitzen

e ,Realtor Lead Engine*: Produkt zur Vermittlung von neuen Verkaufsmandaten fir Makler:innen

e Produktwelt der Makler-Software FLOWFACT

o Verkauferwelt“: umfassende Informationen und konkrete Bewertungs-Services flr Immobilieneigen-
timer:iinnen

¢ Maklersuchmaschine®: Unterstitzung von Immobilienverkaufer:innen bei der Maklersuche

o ,Mortgage Lead Engine* Vermittlung von Finanzierungsanfragen an Finanzpartner

¢ _MieterPlus+“ und ,KauferPlus+“ digitale Bewerbermappe flr Immobiliensuchende (Miete und Kauf)
inklusive Bonitatsauskunft

o VermieterPlus+“ Mitgliedschaft, die private Vermieter:innen bei der Mietverwaltung unterstitzt

¢ Standortanalyse fur Immobilienentwickler: Standortspezifische Daten zur Nachfrage und Angebot

Strategie

Unser Ziel ist es, ein umfassendes Okosystem fiir Immobilien in Deutschland und Osterreich zu bieten. Wir
wollen ImmoScout24 mittel- bis langfristig zu einem vernetzten Marktplatz ausbauen, der alle Bedurfnisse
unserer Hauptnutzergruppen effizient abdeckt und eine bestmaogliche Nutzererfahrung bietet. Immobilien
sollen hier nicht nur inseriert und gesucht werden. Der gesamte Prozess rund um den Verkauf und die
Vermietung von Immobilien soll weiter digitalisiert werden. Dadurch erhéhen wir die Markttransparenz und
gewinnen mehr und mehr Informationen Uber die inserierten Objekte selbst.

Als adressierbaren Markt sehen wir daher nicht nur den Provisions-Pool der Makleriinnen, sondern auch den
gesamten deutschen Immobilientransaktions-Markt und den Immobilienfinanzierungs-Markt. Dieses Markt-
potenzial wollen wir sowohl durch Eigenentwicklungen (Produkte und Technologien) als auch durch
Unternehmenszukaufe erschlieBen. So erhalten wir Zugriff auf komplementare Umsatzquellen entlang der
gesamten Wertschépfungskette von Immobilientransaktionen bis hin zur Finanzierung und bauen unsere
technologische Leistungsfahigkeit weiter aus.

Durch diese strategische Ausrichtung wollen wir unsere Marktposition starken und unser profitables Wachs-

tum fortsetzen. Dazu kommt unser Anspruch, Nachhaltigkeit und gesellschaftliche Verantwortung starker in
unser tagliches Handeln zu integrieren und auch dadurch unseren Unternehmenswert zu steigern.
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Konzern-Zwischenlagebericht | Unternehmenssteuerung

Unternehmenssteuerung

Fur Zwecke der Unternehmenssteuerung hat Scout24 verschiedene finanzielle und nichtfinanzielle
SteuerungsgréBen definiert, mit denen der Erfolg der Strategieumsetzung messbar wird.

Mit unserem Fokus auf nachhaltigem und profitablem Wachstum sowie auf der nachhaltigen Steigerung des
Unternehmenswertes sehen wir Umsatz und EBITDA aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit als die wichtigsten
finanziellen SteuerungsgréBen auf Konzern- und Segmentebene an. Setzt man diese in Beziehung, ergibt sich
als weiterer Profitabilitdtsindikator die EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit.

Als weitere SteuerungsgroBe analysieren wir regelmaBig die durchschnittlichen Umsatzerlése (Average
Revenue per User, ,ARPU“) flir Residential Real Estate Partner und fiir Business Real Estate Partner. Der ARPU
berechnet sich aus der Summe der Vertrags-Umsatzerldse der jeweils betrachteten Periode geteilt durch die
durchschnittliche Anzahl der Partner und weiter geteilt durch die Anzahl der Monate der Periode.

Dartber hinaus betrachten wir bestimmte Aktivitdten auf unserem Marktplatz ImmoScout24 als wichtige
nichtfinanzielle SteuerungsgréBen auf Konzernebene, ndmlich die Anzahl der Listings zu einem bestimmten
Stichtag (i. d. R. Monatsende), die monatliche Anzahl der Nutzer:innen auf ImmoScout24.de tGber Desktop-PC,
mobile Endgerate oder Apps sowie die Anzahl der Sessions auf der ImmoScout24-Plattform Uber Desktop,
mobile Endgerate und Apps.

Die Geschaftsaktivitaten der Scout24-Gruppe sind in die folgenden Segmente gegliedert. Fir jedes dieser
Segmente werden eine eigene Umsatzentwicklung und ein EBITDA aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit
ausgewiesen. Die ausgewiesenen Segmenterlése stammen von verschiedenen Nutzergruppen, die verschie-
dene Produkte von uns beziehen, je nachdem wo sie sich in der Wertschdpfungskette einer Immobilien-
transaktion befinden.

SEGMENTUBERBLICK
Segment Nutzergruppen Produkte Journeys
Residential Real Estate « Residential Real Estate Partner: o Listings: Subscriptions / o Sale Journey
Immobilienmaklerinnen mit Fokus auf Zusatzprodukte e Rent Journey
Wohnimmobilien, Hausverwaltungen, e Listings: ,Pay-per-Ad“
Finanzpartner (z. B. Sparkassen) o Consumer Subscriptions:
« Immobilieneigentiimer:innen: private MieterPlus+ / KauferPlus+ /
Verkauferinnen, Vermieterinnen VermieterPlus+
« Immobiliensuchende: private e Leads: Realtor Lead Engine /
Kauferinnen, Mieterinnen Mortgage Leads / Relocation
« Umzugsunternehmen, denen Leads
Umzugsauftrage vermittelt werden
Business Real Estate o Business Real Estate Partner: o Listings: Subscriptions / o Developer/
Immobilienmaklerinnen mit Fokus Zusatzprodukte Commercial Journey
auf Gewerbeimmobilien o Listings: ,Pay-per-Ad”
« Fertighausanbieter und « Standortanalyse
Immobilienentwickler, die Neubauprojekte
vermarkten
Media & Other « Werbetreibende (Dritte), die Werbeflachen « Werbeanzeigen
auf ImmoScout24 buchen o ImmoScout24 Osterreich

« Nutzerinnen von ImmoScout24 Osterreich Produkte
o Kund:innen, die die Makler CRM Software ¢ FLOWFACT-Produktwelt
von FLOWFACT nutzen

Einen detaillierten Uberblick liber die Geschaftstitigkeit, die Strategie und das Steuerungssystem der
Scout24-Gruppe liefert der Geschaftsbericht 2020 in den Kapiteln ,Geschaftstatigkeit®, ,Strategie sowie
,Steuerungssystem und SteuerungsgréBen® Im 1. Halbjahr 2021 gab es hieran keine Anderungen. Der Bericht
ist auf der Internetseite der Gesellschaft unter www.SCOUT24.COM/INVESTOR-RELATIONS/FINANZBERICHTE-
PRAESENTATIONEN &ffentlich verfligbar.
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Konzern-Zwischenlagebericht | Nachhaltigkeit

Nachhaltigkeit

Unser Anspruch ist es, bei unserer Geschaftstatigkeit auch unser gesellschaftliches und soziales Umfeld sowie
die Umwelt in den Blick zu nehmen. 2020 haben wir eine Nachhaltigkeitsvision entwickelt, die Aspekte aus den
Bereichen Okologie, Soziales und Governance umfasst und unser ganzheitliches Nachhaltigkeitsverstandnis
widerspiegelt:

e Wir machen Scout24 zu einem nachhaltigen digitalen Unternehmen mit positiven Auswirkungen auf
Gesellschaft und Klima.

o Wir geben der Gesellschaft und der Umwelt das zurlick, was wir uns nehmen.

« Wir machen Nachhaltigkeit moglich.

Detaillierte Informationen zu unserer Nachhaltigkeitsstrategie sind in unserem Nachhaltigkeitsbericht fir das
Geschaftsjahr 2020 nachzulesen, der unter WwWw.SCOUT24.COM/NACHHALTIGKEIT/NACHHALTIGKEITSBERICHTE
verfugbar ist.

Im ersten Halbjahr 2021 haben wir weiter an unseren Fokusthemen Klimastrategie, Diversity und nachhaltige
Produktentwicklung gearbeitet. Dabei haben wir beispielsweise eine neue Reiserichtlinie eingefthrt, die
unsere Treibhausgasemissionen bei Geschaftsreisen weiter reduzieren bzw. vermeiden soll. AuBerdem haben
wir unsere komplette Fahrzeugflotte auf Elektrofahrzeuge umgestellt. Im Jahr 2019 machten Emissionen aus
Kraftstoffverbrauch gut 7 %' der direkten Emissionen (Scope 1) der Scout24-Gruppe aus. Hierbei handelt es
sich zum GroBteil um die Verbrauche langfristig genutzter Leasingfahrzeuge, die von den Mitarbeiter:iinnen
auch privat gefahren werden kénnen. Somit tragt die Umstellung nicht unwesentlich zum Erreichen unseres
Ziels der Klimaneutralitat bis 2025 bei.

Aktuell arbeiten wir daran, unseren Verhaltenskodex (Code of Conduct) um Anforderungen an unsere
Lieferanten in Bezug auf Menschenrechte und Arbeitsnormen, Umwelt und Klima sowie Korruptionspravention
zu erweitern. Seit Juli 2021 sind wir Mitglied im UN Global Compact, die weltweit gréBte und wichtigste
Initiative fur nachhaltige und verantwortungsvolle Unternehmensfihrung. Im zweiten Halbjahr 2021 wollen wir
darliber hinaus ein Nachhaltigkeitsprogramm formulieren, in dem wir unsere wesentlichen
Nachhaltigkeitsthemen fir die kommenden zwei Jahre festlegen. Das Nachhaltigkeitsprogramm werden wir
im Nachhaltigkeitsbericht flr das Geschaftsjahr 2021 vorstellen.

Mit Dr. Claudia Viehweger (46) als Chief Human Resources Officer und Rowena Patrao (45) als Chief
Technology Officer (CTO) konnten wir zwei Frauen fir wichtige Fihrungspositionen innerhalb der Gruppe
gewinnen, die in diesen Funktionen auch Mitglieder unseres Executive Leadership Teams (ELT) sind. Dr.
Claudia Viehweger hat im Juni und Rowena Patrao im Juli 2021 ihre Stelle angetreten. Zwei von sieben
Positionen (knapp 29 %) im ELT sind damit von Frauen besetzt und unterstreichen so auch unsere Fortschritte
im Bereich Diversity / gleichberechtigte Teilhabe.

Mitarbeiter:innen

Zum Halbjahresstichtag 30. Juni 2021 waren 916 Mitarbeiteriinnen bei uns beschaftigt (31. Dezember 2020:
835). Davon entfallt die Mehrheit, namlich 52 %, auf ImmoScout24 Deutschland (31. Dezember 2020: 57 %).
21 % der Mitarbeiteriinnen waren bei der Scout24 AG angestellt (31. Dezember 2020: 22 %). Uber die gesamte
Belegschaft gerechnet, hat sich die Frauenquote innerhalb von 6 Monaten um 2 Prozentpunkte, von 39 % zum
31. Dezember 2020 auf 41 % zum 30. Juni 2021, verbessert.

" Scout24 AG Nachhaltigkeitsbericht 2020 Seite 63, Zahl ungeprft.
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Konzern-Zwischenlagebericht | Gesamtwirtschaft und Immobilienbranche

MITARBEITER:INNEN KENNZAHLEN

30.06.2021 31.12.2020" Veranderung

Mitarbeiter:innen Scout24-Gruppe? 916 835 82
davon ImmoScout24 480 479 1
davon Frauen 203 199 4
davon Manner 277 280 -3
davon Vollzeit 422 411 1
davon Teilzeit 58 68 -10
davon Scout24 AG 188 185 4
davon Frauen 78 71 7
davon Manner m 114 -3
davon Vollzeit 174 172 2
davon Teilzeit 14 13 2
davon sonstige Gesellschaften? 249 17 78
davon Frauen 91 58 33
davon Manner 157 113 45
davon Vollzeit 220 146 74
davon Teilzeit 29 25 4

" Die Angaben zum 31.12.2020 wurden angepasst. Wahrend die Anzahl der Mitarbeiter:innen im Geschéftsbericht fir das Geschaftsjahr
2020 ohne die Mitarbeiter:innen der immoverkauf24 dargestellt wurde, sind diese nun in den Werten inkludiert. Zum 31.12.2020 belief sich
die Anzahl der immoverkauf24 Mitarbeiterinnen auf 46 FTE. Diese sind unter den sonstigen Gesellschaften dargestellt.

2 Angaben in FTE; eventuelle Abweichungen der Summen ergeben sich aufgrund von Rundungen.

3 FLOWFACT, ImmoScout24 Osterreich und immoverkauf24. Zudem sind in den Werten zum 30.06.2021 auch die Mitarbeiterinnen von
Vermietet.de sowie von Wohnungsbdrse.net enthalten. Zum Stichtag belief sich ihre Anzahl auf 61 FTE.

Gesamtwirtschaft und Immobilienbranche

Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Die Geschaftsaktivitaten der Scout24-Gruppe fokussieren sich auf den digitalen Marktplatz ImmoScout24 -
mit dem strategischen Ziel, ein umfassendes Okosystem fiir Immobilien in Deutschland und Osterreich zu
bieten. Deutschland ist mit einem Umsatzanteil von rund 97 % in H1 2021 (H1 2020: 97 %) unser klarer
Hauptmarkt. Die Covid-19-Pandemie hatte auch im ersten Halbjahr 2021 noch einen wesentlichen Einfluss auf
die gesamtwirtschaftliche Entwicklung in Deutschland. Nachdem das Bruttoinlandsprodukt (BIP) aufgrund der
anhaltenden wirtschaftlichen und gesellschaftlichen Einschrankungen im ersten Quartal 2021 gegenlber dem
Vorquartal um 2,1 % zurlickgegangen war (-3,4% im Vorjahresvergleich) befand sich die deutsche Wirtschaft
im zweiten Quartal wieder auf Erholungskurs. So stieg das BIP in Q2 2021 gegentber Q1 2021 um 1,5 %.
Gegeniber dem stark durch die Pandemie belasteten Vorjahresquartal stieg es sogar um 9,2 %.2 Das
Vorkrisenniveau (Q4 2019) ist aber noch nicht wieder erreicht. Im Vergleich hierzu liegt das BIP derzeit 3,4 %
niedriger. Die Rekordkurse an den Aktienmarkten sowie der ifo Geschéaftsklimaindex® sind jedoch ein Beleg
daflr, dass die Wirtschaft mit Blick auf den zunehmenden Impffortschritt grundsatzlich mit Optimismus in die
Zukunft schaut.

Das Internet ist heute in Deutschland und Europa als Informations- und Kommunikationsmedium allgemein
verbreitet. Auch im Immobilienanzeigengeschéft ist der Ubergang von Offline-Anzeigen (Printmedien) zu
Online-Anzeigen weitgehend vollzogen. Die Covid-19-Pandemie hat die Vorteile und umfangreichen
Nutzungsmaéglichkeiten dieser Digitalisierung noch starker verdeutlicht, was unserem digitalen Marktplatz
ImmoScout24 ein positives Geschaftsumfeld bietet.

2 Statistisches Bundesamt, Pressemitteilung Nr. 365 vom 30. Juli 2021, Vorquartal: preis-, saison- und kalenderbereinigt; Vorjahr: preis- und
kalenderbereinigt
3 ifo Institut, ifo Geschéftsklima steigt deutlich (Juni 2021), vom 24. Juni 2021
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Konzern-Zwischenlagebericht | Gesamtwirtschaft und Immobilienbranche

Entwicklung des deutschen Immobilienmarkts

Nachfrage und Preise am deutschen Immobilienmarkt bleiben auch im ersten Halbjahr 2021 weiterhin hoch.
Die Angebotsliicke im Markt konnte trotz reger Bautatigkeit nicht geschlossen werden, das Wohnungsbauziel
der Bundesregierung von 1,5 Millionen neuen Wohnungen in der aktuellen Legislaturperiode wird
voraussichtlich deutlich verfehlt. Eine Situation, die sehr wahrscheinlich noch langer Bestand haben wird. Zwar
ist der Berliner Mietendeckel inzwischen vor dem Bundesverfassungsgericht gescheitert und damit einige
Unsicherheit flir Immobilieninvestoriinnen wieder aus dem Markt gewichen. Doch wird die Neubautatigkeit
inzwischen durch einen zunehmenden Baustoffmangel und entsprechend starke Preissteigerungen belastet.
Hintergrund ist insbesondere eine hohe Baustoffnachfrage aus dem Ausland, etwa China und den USA*

Als adressierbaren Markt betrachtet Scout24 nicht nur den Provisions-Pool der Makler:innen (ca. 8,5 Milliarden
Euro)s, der sich aus der Vermittlung von Kauf- und Mietobjekten speist. Im Sinne unserer Okosystem-Strategie
nehmen wir auch den gesamten deutschen Immobilientransaktions-Markt in den Blick. Dieser belief sich im
Bereich Kauf auf ein Volumen von ca. 280 Milliarden Euro im Jahr 2020%. Davon entfielen ca. 196 Milliarden
Euro bzw. 626.000 Transaktionen auf Wohnimmobilien und ca. 59 Milliarden Euro bzw. 50.700 Transaktionen
auf Gewerbeimmobilien (jeweils ohne Bauland). Der hiermit zusammenhangende Immobilienfinanzierungs-
Markt macht ca. 263 Milliarden Euro aus’. Der in Deutschland sehr wichtige Mietmarkt Iasst sich wie folgt
beziffern: Von den ca. 42,5 Millionen Wohneinheiten in Deutschland® sind bei einer vergleichsweise geringen
Wohneigentumsquote von 45 % ca. 24 Millionen Wohneinheiten vermietet. Davon befinden sich rund 60 %,
d. h. 15 Millionen Wohneinheiten in den Handen von privaten Vermietern. Pro Jahr finden etwa 3,2 Millionen®
Miettransaktionen statt.

Wohnimmobilienmarkt

Anders als im vergangenen Jahr war die Vermittlung von Immobilien nicht wesentlich von der Verscharfung
der Covid-19-Bestimmungen in den ersten Monaten des Jahres 2021 betroffen. Dies spiegelt sich auch in der
positiven Umsatzentwicklung im Segment Residential Real Estate wider.

Laut dem aktuellen WohnBarometer von ImmoScout24 stiegen die Angebotspreise beim Verkauf von
Wohnimmobilien tber alle Objektekategorien hinweg — Haus und Wohnung, Bestand und Neubau - im ersten
Halbjahr 2021 erneut deutlich an, wenngleich mit leicht nachlassender Dynamik im zweiten Quartal. In
hochpreisigen Metropolmarkten wie Frankfurt am Main und Minchen setzte sich die teilweise Tendenz zu
stagnierenden Preisen und leichten Preiskorrekturen weiter fort. Dies gilt insbesondere fir den Kauf von
Hausern, sowohl aus dem Bestand als auch von Neubauten. Eine starke Dynamik weist dagegen weiterhin der
Wohnungsmarkt auf.’

Die Mietpreisentwicklung™ fiir Bestandswohnungen und Neubauten hat sich im zweiten Quartal 2021
deutschlandweit deutlich beruhigt. Gegentber dem Vorquartal stiegen die Mieten hier nur noch mit 0,8 %
bzw. 1,5 % nach 1,8 % bzw. 2,1 % im ersten Quartal 2021. Gegentiber dem Vorjahr lagen die Angebotsmieten
im Bestand um 3,0 % und bei Neubauten um 5,3 % héher. Eine Sonderentwicklung gab es in Berlin nach dem
Wegfall des Mietendeckels. Aufgrund von Nachholeffekten stiegen die Angebotsmieten im relevanten
Segment (Baujahr bis 2014) deutlich starker als im Bundesdurchschnitt. Gleichzeitig nahm aber auch das
Angebot an Mietwohnungen in Berlin wieder deutlich zu. Vor allem in Berlin und KéIn liegt die Nachfrage nach
Mietwohnungen weiterhin deutlich Gber dem Angebot.

“ Handelsblatt zum Regierungsbericht tGber die Wohnungs- und Immobilienwirtschaft in Deutschland, Artikel vom 30. Juni 2021

°  Statistisches Bundesamt (Destatis), Pressemitteilung Nr. 370 vom 23. September 2019, Wert fiir 2017.

¢ GEWOS Institut fir Stadt-, Regional- und Wohnforschung GmbH - IMA info 2020 | Immobilienmarkt Deutschland; Gesamtzahl beinhaltet:
Wohnimmobilien inkl. Wohnbauland, Gewerbeimmobilien inkl. Gewerbe- und Industrieland; Zahl fir Wohnimmobilien beinhaltet: Ein- und
Zweifamilienhauser, Mehrfamilienhauser, Eigentumswohnungen.

7 Deutsche Bundesbank, Neugeschéaftsvolumina Banken DE/Wohnungsbaukredite an private Haushalte, Stand 06.01.2021, Wert fur 2019.

& Statistisches Bundesamt, Pressemitteilung Nr. 281 vom 29. Juli 2020

9 GemaB Deutsche Post Adress Umzugsstudie 2021 (Seite 3) ziehen Uber 8 Millionen Menschen jedes Jahr um; geht man davon aus, dass ein
Umzug mit durchschnittlich 2,5 Personen durchgefiihrt wird, ergibt sich eine Zahl von etwa 3,2 Millionen Miettransaktionen pro Jahr.

° ImmoScout24, WohnBarometer Kauf, 20. Juli 2021

" ImmoScout24, WohnBarometer Miete, 29. Juli 2021
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Gewerbeimmobilienmarkt

Die Lage am Gewerbeimmobilienmarkt zeigte sich in den ersten Monaten des Jahres 2021 weiterhin verhalten.
Sowohl Kaufpreise als auch Neuvertragsmieten waren hier ricklaufig. Buroimmobilien zeigten sich dabei
erneut deutlich robuster als Einzelhandelsobjekte.’

Eine Analyse von ImmoScout24™ zu Einzelhandels- und Logistikflachen im zweiten Quartal weist auf eine
deutliche Erholung der Nachfrage in diesen Bereichen, insbesondere in den sogenannten A-Stadten, hin. Aber
auch in B- und C-Lagen hat die Nachfrage inzwischen wieder das Niveau von vor der Covid-19-Pandemie
erreicht. Das Angebot an Einzelhandelsflachen ging dagegen im Jahresvergleich um 14 % zurlck. Hier wird
aber bei zunehmender wirtschaftlicher Stabilisierung mit einer Rickkehr vieler Anbieter an den Markt
gerechnet. Besonders gefragt waren groBe Einzelhandelsflichen insbesondere in den Bereichen
Lebensmittelhandel, Drogeriemarkte oder Bau- und Gartenmarkte. Getrieben durch den boomenden Online-
Handel erhoéhte sich zudem die Nachfrage nach entsprechenden Logistikflachen, sogenannten Mikro-Hubs,
insbesondere in A-Stadten. Auch hier war das Angebot jedoch ricklaufig und ging um 19 % zurtick, was sich
in steigenden Mieten niederschlagt.

Die beschriebenen, ricklaufigen Angebotstrends bei Einzelhandels- und Logistikflachen spiegeln sich auch
in den Umsatzen unseres Segments Business Real Estate wider. Denn hierdurch ergibt sich ein potenziell
dampfender Einfluss auf die Anzahl und die Dauer der Listings.

Geschaftsentwicklung in H1 2021

Wichtige Ereignisse mit Einfluss auf finanzielle Kennzahlen

Die Scout24-Gruppe ist im Geschaftsjahr 2021 deutlich weniger durch die Covid-19 Pandemie beeinflusst.
Folgende Ereignisse wirkten sich in besonderer Weise auf die Entwicklung unserer Ertrags-, Finanz- und
Vermogenslage aus.

AKTIENRUCKKAUFE

Im Zuge der AutoScout24-Transaktion im Marz 2020 haben wir einen Plan zur Kapitalrickflihrung aufgestellt.
Demnach wollten wir unseren Aktionarinnen Kapital in Héhe von bis zu 1,69 Milliarden Euro im Wege von
Aktienrlickkaufen ausschitten.

Als wichtigster Baustein dieses Plans galt das am 30. Marz 2021 erklarte &ffentliche Rickkaufangebot mit
anschlieBender Kapitalherabsetzung, durch das wir 11.400.875 Scout24-Aktien zum Angebotspreis von 69,66
Euro im Volumen von 794,2 Millionen Euro zurtickgekauft haben. Die Zahlung des Aktienkaufpreises und die
Abrechnung der Transaktion erfolgten am 23. April 2021. Durch die Einziehung der Aktien aus dem &ffentlichen
Ruckkaufangebot sowie die Einziehung weiterer 2.199.125 eigener Aktien ergab sich eine Kapitalherabsetzung
um insgesamt 13.600.000 Aktien auf 92.100.000 Aktien, die am 28./29. April 2021 wirksam wurde.

Am 23. April 2021 haben wir weitere Aktienrlickkaufe in einer Tranche mit einem Volumen von bis zu 200
Millionen Euro angekiindigt. Die Durchflihrung wurde auf den Zeitraum vom 26. April bis zum 30. Juni 2021
begrenzt. Bis zum Stichtag 30. Juni wurden innerhalb dieser Tranche 2.921.878 Scout24-Aktien im Gegenwert
von 200,0 Millionen Euro zu einem Durchschnittskurs von 68,45 Euro zurlickgekauft. Die Anzahl der eigenen
Aktien belief sich zu diesem Stichtag auf 8.586.462 Stlick, was 9,3 % des Grundkapitals entspricht.

Zusammen mit den Aktienrickkaufen aus dem Vorjahr waren damit rund 1,48 Milliarden Euro unseres Plans zur
Kapitalrtickfihrung erfullt.

2 vdp Immobilienpreis-Index Q1 2021
® ImmoScout24, Was kommt, wenn Corona geht: Nachfrage nach Einzelhandelsflachen zieht wieder an, Mikro-Hubs in A-Stadten besonders
attraktiv, vom 21. Maij 2021
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Der Riickkauf und die Einziehung von Aktien fiihrte im Ubrigen zu einer Anpassung des Dividendenvorschlags
pro Aktie auf 0,82 Euro bezogen auf die Dividendensumme von 68,5 Millionen Euro (Auszahlung 13. Juli 2021).

Weitere Informationen zum &ffentlichen Rickkaufangebot 2021 und den Aktienrlickkaufprogrammen 2020
und 2021 finden sich unter Www.SCOUT24.COM/INVESTOR-RELATIONS/AKTIE/RUECKKAUFANGEBOT-2021 SOwie
unter WWw.SCOUT24.COM/INVESTOR-RELATIONS/AKTIE/AKTIENRUECKKAUFPROGRAMM.

UBERNAHME VON VERMIETET.DE

Am 11. Mai 2021 haben wir die mehrheitliche Ubernahme der Zenhomes GmbH, dem Unternehmen hinter der
Marke Vermietet.de, bekanntgegeben. Vermietet.de ist gemessen an der Kundenanzahl eine marktflihrende
digitale Plattform fir private Vermieterinnen zur Verwaltung aller Prozesse rund um die Immobilie. So kénnen
private Vermieterinnen und Hausverwaltungen unter anderem den Kontakt mit ihnren Mieteriinnen pflegen,
Nebenkostenabrechnungen erstellen, Daten fir Steuererklarungen erfassen oder den Marktwert einer
Immobilie analysieren.

Die Dienstleistungen von Vermietetde werden zukinftig mit der Produktpalette von ImmoScout24
kombiniert, die ihr Angebot damit deutlich erweitert. Mit ImmoScout24 finden Eigentimerinnen die
passenden Mieter:innen. Mit Vermietet.de kdnnen sie dartber hinaus ihr komplettes Mietverhaltnis verwalten.

Vermietet.de wurde 2016 von Jannes Fischer gegrindet, der als Geschaftsfihrer im Unternehmen bleibt. Die
Marke Vermietet.de bleibt bestehen und Scout24 ist bestrebt, in das Unternehmen und sein Wachstum zu
investieren. Das Haupt-Augenmerk liegt dabei zunachst auf dem Ausbau der Kundenbasis und noch nicht auf
der Umsatzrealisierung. Seit der Erstkonsolidierung beliefen sich die operativen Kosten des Unternehmens
auf rund 1 Million Euro.

MARKETINGAKTIVITATEN

Im ersten Halbjahr 2021 haben wir bei ImmoScout24 die Marketingaktivitdten intensiviert, um einerseits unsere
Marktplatzaktivitat zu erhdhen und andererseits neue Hauseigentimerkontakte zu generieren. Hierzu
gehdrten unter anderem eine im zweiten Quartal durchgefiihrte Multi-Channel-Kampagne fur Mieterinnen
und Vermieterinnen in Niedersachsen. Dazu kam eine an Hauseigentlimer:innen gerichtete TV- und Online-
Kampagne fur das Immobilienwertungs-Tool, mit dem Ziel der Umsatzsteigerung im Bereich Realtor Lead
Engine und Imageverbesserung flir Makler. Diese MaBnahmen haben wesentlich zum deutlichen Anstieg des
Marketingaufwands um 34,0 % auf 17,8 Millionen Euro im ersten Halbjahr 2021 beigetragen.

ERHOHTE NACHFRAGE UND ZAHLUNGSBEREITSCHAFT

Nachdem sich das wirtschaftliche Leben durch die erzielten Fortschritte bei der Pandemie-Bekdmpfung
zunehmend normalisiert hat, haben sich die Zahlungsbereitschaft und Nachfrage fur die von der
ImmoScout24 angebotenen digitalen Maklerprodukte erhdht. Dies hat sich positiv auf das Residential Real
Estate ARPU-Wachstum im Berichtszeitraum ausgewirkt (Q2 2021 + 9,0 %, H1 2021 +5,1 %). Gleichzeitig hat sich
die Migration in die neuen Mitgliedschaftsmodelle etwas verlangsamt. Wir gehen aber davon aus, dass sie zum
Jahresende weitgehend abgeschlossen sein wird.

INTEGRATION IMMOVERKAUF24 ABGESCHLOSSEN

Die Integration der im Juli 2020 erworbenen immoverkauf24 ist erfolgreich abgeschlossen. So werden Ulber
diese Marke ausschlieBlich provisionsbasierte Hausverkaufermandate abgewickelt, sonstige Mandate werden
zu einem festen Lead-Preis je nach Qualitat tber die Marke ImmoScout24 verkauft. Beide Preismodelle fallen
unter die ,Realtor Lead Engine“ Umsatze. In kommenden Quartalen werden die immoverkauf24 Umsatz- und
Ergebnisbeitrage zur organischen Geschaftsentwicklung zahlen und nicht mehr gesondert ausgewiesen.

Im ersten Halbjahr 2021 erzielte immoverkauf24 Umsatzerldse in Hohe von 5,2 Millionen Euro (4,7 Millionen
Euro davon gelten als anorganischer Umsatz), die komplett dem ,Realtor Lead Engine“ Produkt zugeordnet
werden. Gleichzeitig entstanden operative Kosten in Hohe von 4,9 Millionen Euro (4,7 Millionen davon gelten
als anorganisch). Ohne die anorganischen Umsatzerlse (4,7 Millionen Euro von immoverkauf24 zuzuglich 0,1
Millionen Euro Umsatzerldse der akquirierten Gesellschaften Wohnungsboérse und Vermietet.de) hatte sich

Scout24 _ Halbjahresfinanzbericht H1 2021 14


http://www.scout24.com/investor-relations/aktie/rueckkaufangebot-2021
http://www.scout24.com/investor-relations/aktie/aktienrueckkaufprogramm

Konzern-Zwischenlagebericht | Geschaftsentwicklung in H1 2021

das Umsatzwachstum im Halbjahresvergleich (organisch) auf 6,8 % belaufen. Das sind 2,9 Prozentpunkte
weniger als das berichtete Konzern-Umsatzwachstum von 9,7 %. Gleichzeitig ware die EBITDA-Marge aus
gewdhnlicher Geschéftstatigkeit in H1 2021 ohne die Zukaufe (organisch) 2 Prozentpunkte héher gewesen
(60,1 % statt berichtet 58,1 %).

Entwicklung von Listings und Traffic

Wir messen die Aktivitaten auf ImmoScout24 unter anderem Uber die Anzahl der Inserate (,Listings®) und die
Nutzer-/Besucherzahlen (,Traffic).

NICHT-FINANZIELLE KENNZAHLEN (OHNE PRUFERISCHE DURCHSICHT)

Q2 2021 Q22020 Anderung H12021 H12020  Anderung
ImmoScout24.de (IS24) Listings' 378707 430677 -121% 385.093 419.415 -82 %
1S24 monatliche Nutzerinnen Webseite (in Millionen)? 16,2 20,5 -21,4 % 16,9 20,0 -15,7 %
1S24 monatliche Nutzer:innen App (in Millionen)? 46 37 +22.8 % 4.6 38 +21,5 %
1S24 monatliche Sessions (in Millionen)? 107,3 1155 11 % 107,2 110,6 -31%

" Quelle: ImmoScout24.de; Listings in Deutschland (Durchschnitt stichtagsbezogen zum Monatsende)

2 Monatliche Einzelbesucherinnen auf ImmoScout24.de (Durchschnitt der einzelnen Monate), unabhangig davon, wie oft sie den
Marktplatz in einem Monat besuchen. Seit dem ersten Halbjahr 2021 werden die Daten nicht mehr von AGOF e. V. bezogen sondern tber
Google Analytics; die Vorjahreszahlen wurden daher angepasst.

® Anzahl aller monatlichen Besuche (Durchschnitt der einzelnen Monate), in denen einzelne Nutzer:innen tber ein Endgerat aktiv mit dem
Web- oder App-Angebot interagieren, wobei ein Besuch als abgeschlossen gilt, wenn der:die Nutzer:in mindestens 30 Minuten inaktiv ist;
Quelle: interne Messung mit Hilfe von Google Analytics.

Im ersten Halbjahr 2021 lag die Zahl der Listings um 8,2 % unter dem Niveau des Vorjahrs (H1 2021: 385.093; H1
2020: 419.415). Dies hat neben Covid-19 mit dem in finf Bundeslandern neu eingefliihrten 50/50 Split der
Maklerprovision (,Bestellerprinzip“) sowie mit der allgemeinen Marktsituation in Deutschland zu tun, in der ein
zu geringes Wohnungsangebot mit ricklaufigen Transaktionszahlen auf eine sehr hohe Nachfrage trifft.
Letzteres flihrt zu kirzeren Standzeiten und weniger Verkaufsobjekten auf dem Markt. Dieser Effekt wirkt sich
aber - insbesondere aufgrund des Vertragsmodells mit festen Mitgliedschaften - nicht spirbar auf unsere
Finanzzahlen aus.

Die Zahl der Nutzerinnen lag im ersten Halbjahr fir den Zugang uber die Webseite bei 16,9 Millionen
monatlichen Einzelbesucheriinnen und bei 4,6 Millionen monatlichen Einzelbesucher:iinnen (Durchschnitt der
einzelnen Monate) fir den Zugang Uber die App. Allerdings fand im ersten Halbjahr 2021 ein Anbieterwechsel
statt. Wirde man die gleiche Datenbasis flr 2020 zugrunde legen, ergabe sich mit plus 21,5 % ein steigender
Trend flr die App Nutzer:innen, und mit minus 15,7 % ein sinkender Trend flir die Nutzer:innen der Webseite.
Letzteres erklart sich primér durch die Anderung des Cookie Consent (generelle Einwilligungspflicht im
Rahmen des Datenschutzes fiir alle Cookies, die nicht aus technischen Griinden notwendig sind) und der sich
daraus ergebenden verringerten Messbarkeit des Traffics. Zusatzlich flhrte eine umfangreiche Initiative zur
Abwehr von Bot Traffic im Herbst 2020 zu einer negativen Anpassung des messbaren Traffics.

Die gleichen Griinde flihrten auch zu einem Riickgang der Sessions, die im ersten Halbjahr 2021 um 3,1 % auf
107,2 Millionen monatliche Besuche abnahmen. Die nur leichte Abnahme und damit die Tatsache, dass sich
die Session Werte fast wieder auf Vorjahres-Niveau befinden, spricht jedoch fiir einen erheblichen Anstieg der
Nachfrage seit dem Lockdown Il ab November 2020.

Ertragslage

UMSATZ UND GESAMTLEISTUNG

Unsere Konzern-Umsatzerldse sind gegentber dem teilweise Pandemie-belasteten Vorjahreszeitraum im
ersten Halbjahr 2021 um 9,7 % gewachsen. In den H1 2021 Zahlen sind daruber hinaus 5,4 Millionen Euro
Umsatzerldse der akquirierten Gesellschaften immoverkauf24, Wohnungsbdérse und Vermietetde enthalten,
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wobei 5,2 Millionen Euro davon auf Immoverkauf24 entfallen. Das organische Umsatzwachstum belief sich
demnach im Halbjahresvergleich auf 6,8 %. Inklusive Akquisitionen stiegen die Konzern-Umsatzerlése von
173,0 Millionen Euro in H1 2020 auf 189,7 Millionen Euro in H1 2021. Im Vorjahr beinhaltete das zweite Quartal
die beiden umsatzschwachsten Monate April und Mai, die durch Covid-19 und die Umsetzung des
ImmoScout24 Hilfsprogramms gekennzeichnet waren. Entsprechend deutlich nahm der Konzernumsatz in Q2
2021 um 14,4 % auf 95,9 Millionen Euro (Q2 2020: 83,9 Millionen Euro) zu.

Die aktivierten Eigenleistungen stiegen im ersten Halbjahr Gberproportional zum Umsatz um 13,8 % auf 12,3
Millionen Euro (Q2 2021: 6,7 Millionen Euro; Q1 2021: 5,6 Millionen Euro) gegenuber 10,8 Millionen Euro in H1
2020 (5,4 Millionen Euro in Q2 2020 und 5,4 Millionen Euro in Q1 2020). Das Verhaltnis der aktivierten
Eigenleistungen zu den Umsatzen belief sich auf 6,5 % (H1 2020: 6,3 %). Diese Quote spiegelt unseren
anhaltenden Fokus auf Produktinnovationen und -weiterentwicklungen wider. Beispiele fir Produkt-
investitionen, die wir in der Berichtsperiode getatigt haben, sind Weiterentwicklungen der Verkauferwelt, der
Plus-Produkte, der Mitgliedschaften flr Makler:iinnen und Hausverwaltungen sowie der Ausbau der Standort-
analyse.

Zusammen mit den sonstigen betrieblichen Erlésen in Hohe von 1,3 Millionen Euro (H1 2020: 1,7 Millionen Euro)
erhdhte sich unsere Gesamtleistung um 9,6 %, von 185,5 Millionen Euro in H1 2020 auf 203,3 Millionen Euro in
H12021.

KOSTEN

Die betrieblichen Aufwendungen betrugen im ersten Halbjahr 2021 insgesamt 102,0 Millionen Euro, was um
14,4 % Uber dem Vorjahresniveau von 89,1 Millionen Euro lag. Der Anstieg der betrieblichen Aufwendungen
lasst sich mit folgenden Grinden am besten erklaren: 1) Aufgrund der veranderten Umsatzzusammensetzung
zugunsten wachstumsstarker Produkte ergibt sich in H1 2021 die nachfolgend erlauterte hohere Kostenbasis.
Hierunter fallen auch die zusatzlichen Kosten der immoverkauf24 sowie der Vermietet.de, die im Vorjahr noch
nicht zum Konsolidierungskreis der Scout24-Gruppe gehdrten. 2) In Q2 2021 wurde im Rahmen gezielter Multi-
Channel Kampagnen verstarkt in Marketing investiert. Die Aktivitaten im Bereich Residential Real Estate
dienten der Belebung der Marktplatzaktivitat sowie der Gewinnung von neuen Eigentimer-Kontakten. 3) Im
Vorjahresquartal Q2 2020 waren teilweise pandemiebedingte KostensenkungsmaBnahmen durchgefiihrt
worden.

Als Teil der betrieblichen Aufwendungen stieg unser Personalaufwand im Halbjahresvergleich um 12,8 % von
42,6 Millionen Euro auf 4871 Millionen Euro primar aufgrund der Integration der immoverkauf24-
Mitarbeiterinnen sowie seit Mai 2021 auch der Vermietet-de Belegschaft. Dazu kommen zusatzliche Kosten
durch einen Personalaufbau auf Seiten von ImmoScout24 sowie zur Kompensation des Transfers von
Mitarbeitern im Rahmen des Verkaufs der AutoScout24. 5,6 Millionen Euro des Personalaufwands entfielen in
H1 2021 auf anteilsbasierte Vergltungen. Im Vorjahr belief sich dieser Effekt auf 4,5 Millionen Euro.

Unser Marketingaufwand stieg um 34,1 % von 13,3 Millionen Euro in H1 2020 auf 17,8 Millionen Euro in H1 2021.
Davon entfielen 9,8 Millionen Euro auf Q2 2021 (Q2 2020: 5,0 Millionen Euro). Neben den bereits genannten
Marketing-Kampagnen, die Gber TV, Radio, Plakatwerbung und Online platziert wurden, sind in H1 2021 auch
zusatzliche Marketingaktivitdten der immoverkauf24 sowie der Vermietet.de in den Kosten enthalten.

Der IT-Aufwand ging im ersten Halbjahr um 3,8 % auf 8,3 Millionen Euro (H1 2020 8,6 Millionen Euro) zurick. An
dieser Entwicklung zeigt sich, dass die Umstellung auf cloudbasierte Plattform- und Softwarelésungen
inzwischen weitgehend abgeschlossen ist. Demnach werden die regularen IT-Kosten zuklnftig nur noch
unterproportional zum Geschaftsvolumen zunehmen.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen stiegen im Vorjahresvergleich um 13,0 %, von 24,6 Millionen Euro
in H1 2020 auf 27,8 Millionen Euro in H1 2021. Dies hat primar mit steigenden Kosten fiir die Plus-Produkte (wie
die integrierte Schufa-Auskunft) zu tun, deren Umsatze stark wuchsen. Auch wirkten sich steigende externe
Personalkosten aufgrund zusatzlicher Call-Center Aktivitaiten sowie Investments in FLOWFACT auf die
Entwicklung aus. Gegenlaufig wirkten sich niedrigere Reisekosten aus.
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ERGEBNIS

Unter Berlcksichtigung der oben beschriebenen Kostenentwicklungen stieg das (unbereinigte) EBITDA des
Konzerns um 5,1 % auf 101,3 Millionen Euro (H1 2020: 96,4 Millionen Euro).

Die Abschreibungen stiegen um 10,6 % auf 27,5 Millionen Euro in H1 2021 (H1 2020: 24,9 Millionen Euro). Dies
begriindet sich einerseits durch im Vorjahresvergleich héhere Abschreibungen auf Nutzungsrechte aus
Leasingvereinbarungen im Zusammenhang mit dem Umzug in das neue Berliner Bluro im November /
Dezember 2020. Andererseits stiegen die Abschreibungen aufgrund der héheren Kapitalisierung selbst
erstellter Software. Von den Abschreibungen entfallen 15,8 Millionen Euro auf immaterielle Vermdgenswerte,
die im Rahmen von Kaufpreisallokationen identifiziert und bilanziert wurden (H1 2020: 15,6 Millionen Euro).

Mit einem im Vorjahresvergleich um 2,2 Millionen Euro auf -5,6 Millionen Euro (H1 2020: -7,8 Millionen Euro,)
verbesserten Finanzergebnis und einem um 3,5 Millionen Euro auf 21,4 Millionen Euro (H1 2020: 17,9 Millionen
Euro) gestiegenen Steueraufwand nahm das Ergebnis nach Steuern der fortgeflihrten Aktivitdten im ersten
Halbjahr 2021 um 2,0 % auf 46,8 Millionen Euro (H1 2020: 45,9 Millionen Euro) zu. Inklusive der nicht
fortgeflhrter Aktivitaiten betrug unser Nachsteuerergebnis im Berichtshalbjahr 46,7 Millionen Euro im
Vergleich zu 2305,2 Millionen Euro in H1 2020. Hinsichtlich der nachtraglichen Anpassung des
Finanzergebnisses und des Ergebnisses aus nicht-fortgeflihrten Aktivitaten fir das 1. Halbjahr 2020 wird auf
die Erlauterungen 2.3. und 4. des Anhangs verwiesen.

Bezogen auf eine volumengewichtete durchschnittliche Aktienanzahl von 92.866.950 Stlick ergibt sich ein um
13,6 % hoheres (unverwassertes) Ergebnis je Aktie fur die fortgeflihrten Aktivititen im ersten Halbjahr 2021
von 0,50 Euro (H1 2020: 0,44 Euro, angepasst von 0,42 Euro aufgrund der Re-Klassifizierung bestimmter
Wertpapiere des Spezialfonds, s. Erlauterung 4 des Anhangs; Aktienstlickzahl: 104.244.555). Inklusive der nicht
fortgeflhrten Aktivitaten betrug das (unverwasserte) Ergebnis je Aktie im Berichtshalbjahr ebenfalls 0,50 Euro
(H1 2020: 22,11 Euro, angepasst von 22,06 Euro aufgrund einer nachtraglichen Anpassung des Ergebnisses
nicht fortgefiihrter Aktivitaten, s. Erlauterung 2.3. des Anhangs).

EBITDA AUS GEWOHNLICHER GESCHAFTSTATIGKEIT

Die Kennzahl EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit ist um nicht operative Effekte bereinigt (siehe
hierzu nachstehende Tabelle).

UBERLEITUNG (UNBEREINIGTES) EBITDA ZU EBITDA AUS GEWOHNLICHER GESCHAFTSTATIGKEIT

In Millionen Euro Q22021 Q22020 Veranderung H12021 H12020 Veradnderung
(Unbereinigtes) EBITDA 49,0 43,8 +11,8 % 101,3 96,4 +5,1%
Nicht operative Effekte’ 6,2 6,5 -5,6 % 8,9 91 -1,2 %
davon anteilsbasierte Vergitung 42 48 -12,2 % 5,6 45 +234 %
davon M&A-Aktivitaten 1,6 0,1 +1.160,4 % 21 0,7 +214,9 %
davon Reorganisation 0,3 1,6 -79.3 % 1,3 36 -65,0 %
davon sonstige nicht operative Effekte 0,0 0,0 - 0,0 0,3 -91,3 %
EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit 55,2 50,3 +9,6 % 110,2 105,4 +4.5 %

Im ersten Halbjahr 2021 beliefen sich diese nicht operativen Effekte auf 8,9 Millionen Euro und lagen damit um
1,2 % leicht unter dem Vorjahresniveau (H1 2020: 9,1 Millionen Euro). Als nicht operative Effekte gelten
insbesondere nicht wiederkehrende Kosten im Rahmen von M&A-Aktivitaten inklusive Post-Merger-
Integration sowie Personalkosten aus anteilsbasierten Vergitungen und Kosten im Zusammenhang mit
Veranderungen der Organisationsstruktur. In H1 2021 wurden die erhdhten Aufwendungen fir anteilsbasierte
Vergltungen sowie fir M&A-Aktivitaten groBtenteils durch niedrigere Aufwendungen flr Reorganisation
ausgeglichen.
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Die verbleibenden operativen Effekte aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit (siehe untenstehende Tabelle)
sind im Vorjahresvergleich - starker als die gesamten Kosten - um 17,1 %, von 78,4 Millionen Euro in H1 2020
auf 91,8 Millionen Euro in H1 2021 gestiegen.

Das Konzern-EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit weist daher mit 4,5 % eine etwas geringere Wachs-
tumsrate auf als das unbereinigte EBITDA, das um 5,1 % zunahm. In absoluten Zahlen stieg das Konzern-EBITDA
aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit von 105,4 Millionen Euro in H1 2020 auf 110,2 Millionen Euro in H1 2021.

ENTWICKLUNG DER OPERATIVEN KOSTEN UND DER ENTSPRECHENDEN AUSWIRKUNGEN AUF DAS
EBITDA AUS GEWOHNLICHER GESCHAFTSTATIGKEIT

In Millionen Euro Q2 2021 Q22020 Anderung H12021 H12020 Anderung
Umsatz 95,9 839 +14.4 % 189,7 173,0 +9,7 %
Aktivierte Eigenleistungen 6,7 54 +235% 12,3 10,8 +138 %
Aktivierte Eigenleistungen in % vom Umsatz 70 % 65 % +0,5 Pp 65 % 63 % +0,2 Pp
gz:;:z;’t‘::;:t:taus gewdhnlicher 475 -39,0 +218% -018 784 71 %
davon Personalaufwand -21,2 -184 +153 % -414 -357 +16,0 %
davon Marketingaufwand -9,7 -50 +943 % -17.8 -13.3 +34,1 %
davon IT-Aufwand -4,2 -44 -32 % -8,1 -8,3 -3,0 %
davon sonstige betriebliche Aufwendungen -12,3 -11,2 +97 % -24.5 -21,1 +16,4 %
EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit 55,2 50,3 +9,6 % 110,2 105,4 +4,5 %

Unsere EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit sank demnach um 2,9 Prozentpunkte auf 58,1 %
(H1 2020: 61,0 %). Im zweiten Quartal lag sie insbesondere aufgrund der oben beschriebenen zusatzlichen
Marketingaktivitdten sowie hdherer operativer Personalaufwendungen bei 57,5 % (Q2 2020: 60,0 %). Rechnet
man die Kosteneffekte der Zukaufe immoverkauf24 und Vermietet.de heraus, ergibt sich jedoch fir Q2 eine
im Vorjahresvergleich stabile organische EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit von 60,0 %. Auf
das Halbjahr bezogen ging die organische Marge leicht, um 0,9 Prozentpunkte auf 60,1 % in H1 2021 zurick.
Hieran zeigt sich, dass der Strategieschwenk zum Aufbau eines umfassenden Marktnetzwerks zunachst einen
dampfenden Einfluss auf die Marge hat. Dieser Effekt sollte sich aber mittelfristig kontinuierlich verbessern.
Denn unsere Okosystem-Strategie geht gleichzeitig mit einer verbesserten Umsatzzusammensetzung
zugunsten wiederkehrender Umsatzerldse bei beschleunigtem Wachstum einher.

Vermoégenslage

BILANZ AKTIVA (VERKURZT)

In Millionen Euro 30.06.2021 31.12.2020 Verénderung
Kurzfristige Vermdgenswerte 716,5 1.769,4 -59,5 %
davon Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 166,0 1777 -6,6 %
davon Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 234 20,9 +12,1 %
davon Finanzielle Vermdgenswerte 514,6 1.564,8 -67,1 %
Langfristige Vermdégenswerte 1.793,0 1.751,0 +2,4 %
davon Geschafts- oder Firmenwert 766,5 712,6 +7,6 %
davon Marken 8772 8774 -0,0 %
davon Sonstige immaterielle Vermégenswerte 65,4 75,2 -13,0 %
davon Nutzungsrecht aus Leasingvereinbarungen 54,2 55,6 -25 %
davon Sachanlagen 16,5 16,3 +1,3%
davon Finanzielle Vermdgenswerte 12,3 13,0 -52 %
Bilanzsumme 2.509,5 3.520,4 -28,7 %
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Unsere Konzern-Bilanz ist weiterhin durch Erlése aus der AutoScout24-Transaktion gepragt. Die nach den
bereits erwahnten Aktienrtickkdufen verbleibenden Kaufpreis-Mittel sind zum Halbjahresstichtag priméar in
Spezialfonds angelegt, deren Ausweis unter den Zahlungsmitteln und Zahlungsmittelaquivalenten sowie unter
den kurzfristigen finanziellen Vermdgenswerten der Scout24-Gruppe erfolgt. Zum 30. Juni 2021 beliefen sich
die Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente auf 166,0 Millionen Euro (31. Dezember 2020: 177,7 Millionen
Euro). Die kurzfristigen finanziellen Vermdgenswerte reduzierten sich aufgrund der Liquidierung von
Geldmarkt-/Spezialfonds zur Finanzierung der Aktienrtickkaufe um 1.050,2 Millionen Euro oder 67,1 % auf 514,6
Millionen Euro (31. Dezember 2020: 1.564,8 Millionen Euro).

Die gesamten kurzfristigen Vermégenswerte der Scout24-Gruppe beliefen sich zum Stichtag 30. Juni 2021
auf 716,5 Millionen Euro, 59,5 % unter dem Bestand vom 31. Dezember 2020 in Hohe von 1.769,4 Millionen Euro.

Die langfristigen Vermégenswerte betrugen zum 30. Juni 2021 insgesamt 1.793,0 Millionen Euro im Vergleich
zu 1.751,0 Millionen Euro zum 31. Dezember 2020. Die Erhéhung liegt im Wesentlichen an den im Rahmen der
Erwerbe von Vermietet.de und Wohnungsbdrse.net resultierenden vorlaufigen Geschafts- oder Firmenwerten
von 53,9 Millionen Euro, die zu einer Erhdhung der Position auf 766,5 Millionen Euro (31. Dezember 2020: 712,6
Millionen Euro) fihrten. Gegenlaufig wirkte der Rickgang der sonstigen immateriellen Vermdgenswerte um
9,8 Millionen Euro auf 654 Millionen Euro aufgrund planmaBiger Abschreibungen im Rahmen von
Kaufpreisallokationen (31. Dezember 2020: 75,2 Millionen Euro).

Die Bilanzsumme hat sich um 1.010,9 Millionen Euro auf 2.509,5 Millionen Euro im Vergleich zum 31. Dezember
2020 (3.520,4 Millionen Euro) verklrzt.

Finanzlage

KAPITALSTRUKTUR

BILANZ PASSIVA (VERKURZT)

In Millionen Euro 30.06.2021 31.12.2020 Veranderung
Kurzfristige Verbindlichkeiten 132,0 142,6 74 %
davon Finanzielle Verbindlichkeiten 66,3 69,9 -53 %
davon Leasingverbindlichkeiten 8,9 83 +7,5 %
davon Sonstige Ruckstellungen 19,2 231 -171 %
Langfristige Verbindlichkeiten 512,5 564,0 -9,1%
davon Finanzielle Verbindlichkeiten 145,9 1939 -24,7 %
davon Leasingverbindlichkeiten 57,6 60,2 -4,3 %
davon Sonstige Ruckstellungen 227 211 +7,6 %
davon Passive latente Steuern 285,2 2877 -0,9 %
Eigenkapital 1.865,1 28138 -33,7 %
davon Gezeichnetes Kapital 921 105,7 -129 %
davon Kapitalriicklage 186,6 173,0 +7,9 %
davon Gewinnrlicklage 21535 3.0497 -29,4 %
davon Eigene Anteile -568,0 -515,5 -10,2 %
Bilanzsumme 2.509,5 3.520,4 -28,7 %

Die kurzfristigen Verbindlichkeiten sanken um 10,6 Millionen Euro auf 132,0 Millionen Euro zum 30. Juni 2021.
Ein Teil dieses Ruckgangs lasst sich durch die Verringerung der Ruckstellungen um 3,9 Millionen Euro (3,1
Millionen Euro hiervon entfallen auf das Long-term Incentive Programme ,LTIP“) erklaren. Dariber hinaus
reduzierten sich die finanziellen Verbindlichkeiten um 3,6 Millionen Euro. Dieser Saldo setzt sich zusammen
aus der Ausbuchung von 9,6 Millionen Euro, die zum Jahreswechsel eingebucht worden waren, um in
Spezialfonds angelegt zu werden. Eine weitere Reduzierung um 1,2 Millionen Euro resultiert aus der Tilgung
von Earn-out-Verbindlichkeiten im Zusammenhang mit der immoverkauf24-Transaktion. Gegenlaufig wirkte
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sich eine Verbindlichkeit in Héhe von 7,2 Millionen Euro aus, die im Rahmen des 200-Millionen-Euro-Aktien-
rickkaufprogramms flr noch nicht abgerechnete Transaktionen passiviert wurde.

Die langfristigen Verbindlichkeiten gingen um 51,5 Millionen Euro auf 512,5 Millionen Euro zum 30. Juni 2021
zurlick. Diese Entwicklung hat primar mit der Reduktion der finanziellen Verbindlichkeiten zu tun. Hier wurden
Schuldscheindarlehen in Héhe von 57,0 Millionen Euro in die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten
umgebucht, wobei insgesamt 57,5 Millionen Euro an Schuldscheindarlehen im Berichtszeitraum getilgt
wurden. Gegenlaufig wirkten sich neu ausgewiesene Kaufpreisverbindlichkeiten in H&he von vorlaufig
berechneten 8,9 Millionen Euro aus, die im Zusammenhang mit der Vermietet.de-Akquisition stehen.

Bereinigt um die Position ,,Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente“ belief sich die Nettoverschuldung'
aufgrund der Tilgung von Finanzverbindlichkeiten zum 30. Juni 2021 auf 112,7 Millionen Euro im Vergleich zu
154,6 Millionen Euro zum 31. Dezember 2020. Hieraus ergibt sich ein Verschuldungsgrad®™ zum 30. Juni 2021
von 0,52 :1(31. Dezember 2020: 0,73 : 1). Berucksichtigt man zusatzlich noch die in den sonstigen finanziellen
Vermogenswerten ausgewiesenen Anlagen in Wertpapierspezialfonds, ergibt sich per 30. Juni 2020 statt
einer Nettoverschuldung ein Nettofinanziiberschuss'® in Hohe von 414,3 Millionen Euro (31. Dezember 1.423,2
Millionen Euro inklusive Anlagen in Geldmarkt-/Wertpapierspezialfonds). Der Verschuldungsgrad hat bei
dieser Betrachtungsweise keine Aussagekraft.

Das Eigenkapital sank infolge der im Berichtszeitraum durchgefihrten Aktienrlckkaufe und Kapitalherab-
setzungen zum 30. Juni 2021 auf 1.865,1 Millionen Euro (31. Dezember 2020: 2.813,8 Millionen Euro), was einer
Eigenkapitalquote von 74,3 % (31. Dezember 2020: 79,9 %) entspricht.

Finanzverbindlichkeiten und Kreditlinien

Zum 30. Juni 2021 betrugen die Verbindlichkeiten aus dem Term Loan unseres Konsortialkreditvertrags (Term
and Revolving Facilities Agreement — RFA) 100 Millionen Euro (31. Dezember 2020: 100,0 Millionen Euro). Das
Schuldscheindarlehen belief sich nach der vorgenannten Tilgung auf 94,5 Millionen Euro (31. Dezember 2020:
152,0 Millionen Euro). Die sonstigen Finanzschulden in Hohe von 17,7 Millionen Euro lassen sich im Wesentlichen
auf die Vermietet.de-Kaufpreisverbindlichkeiten in Hohe von vorlaufig berechneten 8,9 Millionen Euro und die
7,2 Millionen Euro, die im Zusammenhang mit dem Aktienrlickkaufprogramm stehen, zuriickfihren.

Uns standen zum 30. Juni 2021 im Rahmen des RFA darlber hinaus eine revolvierende Kreditlinie von 200,0
Millionen Euro sowie eine dedizierte revolvierende Akquise-Kreditlinie von 500,0 Millionen Euro zur Verfliigung,
die zum Stichtag sowie zum 31. Dezember 2020 nicht in Anspruch genommen waren. Im Dezember 2020
haben wir gegenliber dem Bankenkonsortium des RFA eine einjahrige Verlangerungsoption fir die
revolvierende Akquise-Kreditlinie gezogen, welche im Juli 2021 mit einem reduzierten Volumen von 397,5
Millionen Euro in Kraft trat.

Der Zinssatz fir unter dem RFA gezogene Fazilitdten basiert auf dem EURIBOR plus einer Zinsmarge, welche
an den Verschuldungsgrad geknUpft ist. Der EURIBOR ist nach unten bei 0,0 % begrenzt. Das RFA beinhaltet
einen Covenant, der sich auf den Verschuldungsgrad (siehe FuBnote 10) der letzten zwdIf Monate bezieht und
bei 3,50 : 1 liegt. Die Einhaltung dieses Covenants war trotz der umfangreichen Kapitalrickfihrung im ersten
Halbjahr 2021 weiterhin klar gegeben.

Der im Geschaftsjahr 2018 begebene Schuldschein beinhaltete Tranchen mit Laufzeiten von drei bis sechs
Jahren und sowohl fixe als auch variable Zinssatze, wobei die variablen Tranchen bereits vollstdndig getilgt
wurden. Fur den Schuldschein gelten keine Covenants, allerdings besteht fir die Investoren bei einer
Uberschreitung des Verschuldungsgrads von 3,25 : 1 ein Anspruch auf Zinserhdhung. Im Mérz 2022 werden
von den verbleibenden Schuldscheindarlehen in Hohe von 94,5 Millionen Euro weitere 57,0 Millionen Euro zur
Ruckzahlung fallig.

% Summe der kurz- und langfristigen Finanzverbindlichkeiten (inklusive Leasingverbindlichkeiten) vermindert um liquide Mittel.

s Verhéltnis von Nettoverschuldung zu EBITDA aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit der letzten zwolf Monate.

'® Liquide Mittel (zuzlglich kurz- und langfristiger finanzieller Vermogenswerte) abzlglich der Summe aus kurz- und langfristigen
Finanzverbindlichkeiten (inklusive Leasingverbindlichkeiten).
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Aktienriickkaufe

Im Rahmen des am 30. Marz 2021 erklarten 6ffentlichen Rickkaufangebots, haben wir 11.400.875 Scout24-
Aktien im Volumen von 794,2 Millionen Euro zuriuckgekauft. Durch die Einziehung der Aktien aus dem
6ffentlichen Rlckkaufangebot sowie die Einziehung weiterer 2199125 eigener Aktien ergab sich eine
Kapitalherabsetzung um insgesamt 13.600.000 Aktien auf 92.100.000 Aktien, die am 28./29. April 2021 wirksam
wurde. Im Zeitraum vom 26. April bis zum 30. Juni 2021 wurden im Rahmen einer weiteren Aktienrickkauf-
Tranche 2.921.878 Scout24-Aktien im Gegenwert von 200,0 Millionen Euro zurlickgekauft.

Die Anzahl der eigenen Aktien belief sich zum Halbjahresstichtag 2021 auf 8.586.462 Stuck, was 9,3 % des
Grundkapitals entspricht.

Die Aktienriickkéufe fiihrten im Ubrigen zu einer Anpassung des Dividendenvorschlags pro Aktie, von 0,70
Euro (Vorschlag vom Marz 2021) auf 0,82 Euro, bezogen auf die Dividendensumme von 68,5 Millionen Euro.

CASHFLOWS

In Millionen Euro H12021 H12020 Veranderung
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit fortgeflihrter Aktivitaten 71,5 53,0 +18,5
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit nicht fortgefliihrter Aktivitaten =73 -14,7 +7.4
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 64,2 38,3 +259
Cashflow aus Investitionstatigkeit fortgefuhrter Aktivitaten 982,0 -6774 +1.659,5
Cashflow aus Investitionstatigkeit nicht fortgeflhrter Aktivitaten - 27941 -2.7941
Cashflow aus Investitionstatigkeit 982,0 2.116,7 -1134,7
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit fortgefihrter Aktivitaten -1.057,9 -840,6 2174
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit nicht fortgeflihrter Aktivitaten = -0,5 +0,5
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -1.057,9 -841,1 -216,8
Veranderung der Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente -11,7 13139 -1.325,6
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente zum Periodenanfang 1777 704 +107,3
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zum Periodenende 166,0 1.384,3 -1.218,3

Der aus den fortgeflhrten Aktivitaten erzielte Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit betrug im ersten Halbjahr
2021 insgesamt 71,5 Millionen Euro und stieg somit im Vergleich zum Vorjahr um 18,5 Millionen Euro (H1 2020:
53,0 Millionen Euro). Dies erklart sich insbesondere durch die im ersten Halbjahr 2021 geringere Veranderung
von Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie durch niedrigere gezahlte Ertragsteuern, da im
Vorjahr Nachzahlungen fir die Geschaftsjahre 2018 und 2019 zu leisten waren. Der Cashflow aus betrieblicher
Tatigkeit aus den nicht fortgefiihrten Aktivitdten lag im ersten Halbjahr 2021 bei -7,3 Millionen Euro, was
groéBtenteils (-6,9 Millionen Euro) auf LTIP-Auszahlungen zurlickzufiihren ist. Die Vorjahreszahl in Hohe von
-14,7 Millionen Euro lasst sich ebenfalls primar durch LTIP-/Bonus-Zahlungen erklaren sowie mit operativen
Belastungen durch die beginnende Covid-19-Pandemie.

Der hohe Cashflow aus Investitionstatigkeit aus den fortgeflUhrten Aktivitaten resultiert primar aus der
Liquidierung finanzieller Vermdgenswerte (Wertpapierspezialfonds/Geldmarktfonds) in Hohe von netto
1.031,0 Millionen Euro, die hauptsachlich fur die Durchfihrung des 6ffentlichen Ruckkaufangebots genutzt
wurden. Die nicht fortgefihrten Aktivitaten waren im 1. Halbjahr 2020 durch die Einzahlungen in Hohe von
2.794,1 Millionen Euro aus der AutoScout24-Transaktion gepragt).

Der negative Cashflow aus Finanzierungstatigkeit belief sich fur die fortgefihrten Aktivitaten im Berichts-
zeitraum auf -1.057,9 Millionen Euro (H1 2020: -840,6 Millionen Euro). Dieser ist im Wesentlichen auf die
Auszahlungen im Rahmen des &ffentlichen Rickkaufangebots und einer weiteren Tranche des
Aktienrickkaufprogramms (Erwerb eigener Anteile) zurtickzuflihren.

Insgesamt nahmen die verfligbaren Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente im ersten Halbjahr 2021 um

11,7 Millionen Euro auf 166,0 Millionen Euro zum 30. Juni 2021 gegenliber 177,7 Millionen Euro am 31. Dezember
2020 ab.
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Geschaftsentwicklung Segmente

Residential Real Estate

Der Beitrag des Residential Real Estate Geschafts zu den Umséatzen aller Segmente zusammengenommen
betrug 74 % in H1 2021 (H1 2020: 71 %). In H1 2021 stiegen die Residential Real Estate Umsatze insgesamt um
13,6 % auf 140,0 Millionen Euro gegenliber 123,2 Millionen Euro in H1 2020. Dabei wuchs das zweite Quartal im
Vergleich zu dem Pandemie-belasteten Vorjahresquartal noch starker, um 19,0 % auf 71,2 Millionen Euro (Q2
2020: 59,9 Millionen Euro). In den H1 bzw. Q2 Zahlen sind daruber hinaus 5,4 bzw. 2,8 Millionen Euro
Umsatzerldse der akquirierten Gesellschaften immoverkauf24, Wohnungsbdrse und Vermietet.de enthalten,
wobei 5,2 bzw. 2,7 Millionen Euro davon auf Immoverkauf24 entfallen.

KENNZAHLEN RESIDENTIAL REAL ESTATE (OHNE PRUFERISCHE DURCHSICHT)

Q22021 Q22020 Anderung H12021 H12020 Anderung

Residential Real Estate Umsatze 7.2 59,9 +19,0 % 140,0 123,22 +13,6 %
davon Residential Real Estate Partner 497 41,6 +19,5 % 97,9 84,9 +15,3 %
davon Consumer 215 18,2 +18,0 % 421 38,3 +9,9 %

Re5|der1t|aI“R‘eaI Estate EBITDA aus gewdhnlicher 4178 382 +91% 842 795 159 %

Geschaftstatigkeit

Residential Real Estate EBITDA-Marge aus o

% -53P % 4,5 % 4.4 Py

gewdhnlicher Geschéftstétigkeit 586 % 659 % 53Fp 607% 645 % i

ReSId'entlaleeaI Estafte Partner (Anzahl Kern- 17,668 17020 +38% 17,668 17,020 +38%

Kund:innen' zum Periodenende)

ARPU? Residential Real Estate Partner (Euro/Monat) 752 690 +9,0 % 745 709 +51%

1 Kund:iinnen mit einem Uber die Berichtsperiode hinauslaufenden kostenpflichtigen Vertrag, der zur Vermarktung von mehr als einem
Objekt berechtigt

2 Durchschnittlicher Erlds pro User pro Monat, berechnet lber die mit den jeweiligen Kern-Kund:innen im berichteten Zeitraum erzielten
Umsatzerldse dividiert durch die durchschnittliche Anzahl der Kern-Kund:innen in diesem Zeitraum (berechnet aus Anfangs- und
Endbestand) weiterhin dividiert durch die Anzahl der Monate im entsprechenden Zeitraum

Die in den Segmentumséatzen enthaltenen Umsatze mit Residential Real Estate Partnern, also Immobilien-
makler:innen (inklusive Finanzpartner) und Hausverwaltungen nahmen im Halbjahresvergleich um 15,3 % (Q2
2021: +19,5 %) zu. Hauptgrund fir diese Entwicklung war das starke Wachstum der ,Realtor Lead Engine*
Umsatze (Produkte zur Mandatsvermittlung, in H1 2021 inklusive des immoverkauf.24-Geschafts) um 162,2 %
auf 15,7 Millionen Euro (H1 2020: 6,0 Millionen Euro).

Der ARPU der Residential Real Estate Partner stieg gegenliber dem Vorjahreszeitraum um 5,1 % auf 745 Euro.
Im zweiten Quartal 2021 ist er sogar deutlicher, um 9,0 % auf 752 Euro, gestiegen, was auf eine erhdhte
Nachfrage und Zahlungsbereitschaft unserer Maklerkund:innen zurlickzufihren ist. Gleichzeitig hat sich die
Migration in die neuen Mitgliedschaftseditionen etwas verlangsamt.

Auch die Zahl unserer Kund:innen ist zum Halbjahresstichtag weiter gestiegen. So konnten wir im Vergleich
zum Vorjahr 648 (kleinere) Kund:innen hinzugewinnen (im Vergleich zum Jahresende 2020: +455).

Die in Residential Real Estate enthaltenen Umsatze mit privaten Kund:innen (,Consumer®) stiegen im
Halbjahresvergleich um 9,9 %, im zweiten Quartal sogar um 18,0 %. Mit der Einflhrung von Free-to-List zum
Ende des ersten Quartals 2020 wurden entgangene Listing-Umsatze durch das dynamische Wachstum
unserer Plus-Produkt-Umsatze kompensiert. Diese stiegen um 30,5 % auf 25,1 Millionen Euro in H1 2021
(+32,8 % auf 13,2 Millionen Euro in Q2 2021). Damit Uberstiegen sie erstmals unsere gesamten Einzel-Listing-
Umsatze (gewerbliche und private Listings ,pay-per-ad®), die sich in H1 2021 insgesamt auf 23,2 Millionen Euro
beliefen.
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Die Residential Real Estate EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit lag in H1 2021 bei 60,1 % (Q2
2021: 58,6 %) und damit 4,4 Prozentpunkte unter den 64,5 % im Vorjahr (Q2 2020: 63,9 %). Dies hat einerseits
mit den zuvor beschriebenen hdheren operativen Kosten zu tun. Andererseits reflektiert die Margen-
entwicklung den mit unserer Marktnetzwerk-Strategie einhergehenden veranderten Umsatzmix: Einmal-
Listing-Umsatzen werden zunehmend durch wachstumsstarke Plus-Produkt- und Realtor Lead Engine (inklu-
sive immoverkauf24) Umsatze ersetzt. Die Akquisition von Vermietet.de zahlt ebenfalls auf diese Strategie ein.

Business Real Estate

Das Business Real Estate Segment machte im ersten Halbjahr 2021 insgesamt 18 % der Umsatze aller
Segmente aus (H1 2020: 20 %). In diesem Segment ist der Einfluss der Pandemie noch klar spurbar. Obwohl
die Umsatze mit Projektentwicklern und Fertighausanbietern im Halbjahresvergleich leicht zulegen konnten,
war das Geschaft mit Business Real Estate Makler:innen riicklaufig. Insgesamt gingen die Business Real Estate
Umsatze in H1 2021 leicht auf 34,3 Millionen Euro (H1 2020: 34,6 Millionen Euro) zurtick, wobei die Umséatze im
zweiten Quartal um 2,4 % auf 17,0 Millionen Euro leicht anzogen.

KENNZAHLEN BUSINESS REAL ESTATE (OHNE PRUFERISCHE DURCHSICHT)

Q22021 Q22020 Anderung H12021 H12020 Anderung
Business Real Estate Umséatze 17,0 16,6 +24 % 34,3 34,6 -0.8 %
Z:ssig:;tie;il;;;te EBITDA aus gewdhnlicher 124 17 +57% 248 249 05 %
Business Real Estate EBITDA-Marge aus gewdhnlicher 727 % 704 % +23Pp 723% 721% +02Pp

Geschdftstatigkeit

Business Real Estate Partner (Commercial Makler,
Projektentwickler, Fertighausanbieter) (Anzahl Kern- 2820 2795 +0,9 % 2.820 2795 +0,9 %
Kunden' zum Periodenende)

ARPU? Business Real Estate Partner (Euro/Monat) 1.720 1706 +0,8 % 1737 1747 -0,6 %

1 Kund:innen mit einem Uber die Berichtsperiode hinauslaufenden kostenpflichtigen Vertrag, der zur Vermarktung von mehr als einem
Objekt berechtigt

2 Durchschnittlicher Erlds pro User pro Monat, berechnet tiber die mit den jeweiligen Kern-Kund:innen im berichteten Zeitraum erzielten
Umsatzerl6se dividiert durch die durchschnittliche Anzahl der Kern-Kund:innen in diesem Zeitraum (berechnet aus Anfangs- und
Endbestand) weiterhin dividiert durch die Anzahl der Monate im entsprechenden Zeitraum

Die Zahl unserer Business Real Estate Partner stieg im Vergleich zum Vorjahresstichtag 30.06. um 25 Partner
(im Vergleich zum Jahresende 2020: +20).

Parallel zur Umsatzentwicklung blieb der ARPU der Business Real Estate Partner weitgehend unverandert. Im
Halbjahresvergleich ging er um 0,6 % auf 1737 Euro leicht zuriick (von 1747 Euro in H1 2020). Im
Quartalsvergleich konnte er mit 0,8 % auf 1.720 (von 1.706 in Q2 2020) leicht zulegen.

Auch die EBITDA Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit des Segments Business Real Estate verhielt sich
im Halbjahresvergleich relativ stabil. Sie stieg von 72,1 % in H1 2020 auf 72,3 % in H1 2021. Im zweiten Quartal
stieg sie um 2,3 Prozentpunkte auf 72,7 %.

Media & Other

Der Anteil der Media & Other Umsatze an den Segmentumsatzen insgesamt war weiter riickldufig und lag in
H1 2021 bei 8 % (H1 2020: 9 %). Absolut betrachtet konnten die Media & Other Segmentumsatze im
Halbjahresvergleich leicht, von 15,1 Millionen Euro auf 15,2 Millionen Euro, zulegen. Im Quartalsvergleich
stiegen sie um 4,2 % auf 7,6 Millionen Euro (Q2 2020: 7,3 Millionen Euro). Diese Steigerung war primar durch
das starke ImmoScout24 Osterreich-Geschéft getragen, welches im Halbjahresvergleich um 25,2 % stieg.
Gleichzeitig ging das Werbegeschaft mit Dritten markt- und pandemiebedingt zuriick. Freie Werbeflachen
bieten wir nun vermehrt intern“, das heiBt unseren Kernkund:innen, an. Auch FLOWFACT verzeichnete
aufgrund der noch laufenden Umstellung des Bezahlmodells auf Software-as-a-Service ricklaufige Umsatze.
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Konzern-Zwischenlagebericht | Risiko- und Chancenbericht

Die EBITDA Marge aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit des Segments Media & Other sank primar aufgrund
des rucklaufigen Werbegeschafts um 4,2 Prozentpunkte von 40,4 % in H1 2020 auf 35,2 % in H1 2021 (Q2 2020:
41,0 %; Q2 2021: 38,8 %).

KENNZAHLEN MEDIA & OTHER (OHNE PRUFERISCHE DURCHSICHT)

Q22021 Q22020 Anderung H12021 H12020 Anderung

Media & Other Umséatze 7.6 73 +42 % 15,2 15,1 +11%
Media & Other EBITDA aus gewohnlicher o o

Geschaftstatigkeit 29 30 43% 55 61 96%
Media & Other EBITDA-Marge aus gewdhnlicher 388% 410% 22P0 362% 404 % 42P0

Geschdftstétigkeit

Risiko- und Chancenbericht
Risiken

Scout24 ist einer Reihe von Risiken ausgesetzt, die im Kapitel ,Risiko- und Chancenbericht® des
zusammengefassten Lageberichts des Scout24-Konzerns und der Scout24 AG fir das Geschaftsjahr 2020
ausflhrlich beschrieben sind. Dem Vorstand sind zum Ende des ersten Halbjahres 2021 folgende relevante
Anderungen bekannt, die sich aus der aktualisierten Einschitzung bestehender Risiken bzw. sich objektiv
konkretisierender Risiken ergibt:

EXTERNE RISIKEN

1.8. Natur & Umwelt

Das aufgrund der Covid-19-Pandemie bestehende Risiko hat die Risikosituation innerhalb des Bereichs "Natur
& Umwelt” gepragt. Dabei hatten die durch Covid-19 voéllig veranderten Markt- und wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen einen maBgeblichen Einfluss auf die Aktivitat auf dem ImmoScout24 Marktplatz im
vergangenen Geschaftsjahr. Das hat sich in dieser Materialitat in dem abgelaufenen Halbjahr nicht fortgesetzt.
Das Risiko ist insofern — nach einer Realisierung des Risikos durch UmsatzeinbuBBen im Jahr 2020 - bei einer
Betrachtung zum Stichtag fir die Zukunft wesentlich gemindert. Hierfur sind mehrere Effekte maBgeblich.
Zum einen zeigt sich eine héhere Resilienz des Geschafts in vielen Geschaftsbereichen. Zum anderen ist -
trotz der Gefahr von wiederkehrenden Infektionswellen und neuen Varianten — die Auswirkung weniger
materiell erwartet als dies bei der ersten Infektionswelle in der ersten Jahreshalfte des Geschaftsjahres 2020
der Fall war.

Als Fazit fir das abgelaufene erste Halbjahr lasst sich festhalten, dass die bestehenden Einzelrisiken
unverandert zum Geschaftsbericht 2020 jeweils beherrschbar sind und das Gesamtrisiko lGberschaubar sowie
mehrfach durch das vorhandene Eigenkapital abgedeckt ist. Es werden keine Risiken gesehen, die einzeln
oder zusammen mit anderen Risiken die Existenz der Scout24-Gruppe gefahrden kénnen.

CHANCEN

Digitale Geschaftsmodelle sind nach wie vor auf Wachstumskurs — in Deutschland, Europa und weltweit. In
diesem ungebrochenen Trend besteht nach wie vor ein signifikantes Wachstumspotenzial fiir die Scout24-
Geschaftsmodelle.

Die Scout24-Gruppe hat durch ihre starke Markenbekanntheit und die hohen Nutzerzahlen eine

hervorragende Positionierung in allen wesentlichen Geschaftsbereichen erreicht. Der Vorstand sieht daher
insgesamt die Geschaftstatigkeiten der Scout24-Gruppe auf Wachstumskurs.
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Die Scout24 AG ist aus Sicht des Vorstandes insgesamt gut aufgestellt fir das systematische Erkennen und
Nutzen von Chancen, die aus den wesentlichen Trends in ihren Markten resultieren.

Die Chancen werden ebenfalls im Kapitel ,Risiko- und Chancenbericht® des zusammengefassten
Lageberichts fir den Scout24-Konzern und die Scout24 AG fir das Geschéftsjahr 2020 erlautert. Dem
Vorstand sind zum Ende des ersten Halbjahres 2021 keine wesentlichen Anderungen im Opportunitétscluster
bekannt. Grundlegende Anderungen im Vergleich zu den im zusammengefassten Lagebericht enthaltenen
Chancen sind nicht aufgetreten.

Ereignisse nach der Berichtsperiode

HAUPTVERSAMMLUNG

Die ordentliche Hauptversammlung der Scout24 AG fand am 8. Juli 2021 erneut als rein virtuelle Veranstaltung,
ohne physische Prasenz der Aktionare oder ihrer Bevollimachtigten, statt. Die Aktionare stimmten dabei
samtlichen Beschlussvorschlagen der Verwaltung mit groBen Mehrheiten zu. An der Beschlussfassung
beteiligten sich insgesamt 76,2 % des stimmberechtigten Grundkapitals der Gesellschaft. Im Mittelpunkt der
Abstimmung standen die Dividende im Volumen von 68,5 Millionen Euro oder 0,82 Euro je Aktie, die Billigung
des Vergutungssystems fur den Vorstand und den Aufsichtsrat, die Umwandlung der Rechtsform in eine
Societas Europaea (SE) sowie die Ermachtigung fir weitere Aktienrlickkaufe. Die detaillierten
Abstimmungsergebnisse, die Aufzeichnung der Reden von Aufsichtsrat und Vorstand sowie die dazugehorige
Prasentation sind auf der Webseite der Scout24 AG unter WWW.SCOUT24.COM/INVESTOR-
RELATIONS/HAUPTVERSAMMLUNG verfligbar.

VORSTANDSVERTRAG TOBIAS HARTMANN

Mit Mitteilung vom 2. Juli 2021 haben wir die Bestellung von Tobias Hartmann bis Ende Dezember 2025 zum
Vorstandsvorsitzenden (CEO) bekanntgemacht. Hartmann ist seit November 2018 CEO der Scout24 AG. Mit
der Vertragsverlangerung schafft der Aufsichtsrat Kontinuitat in der Flhrungsspitze des Unternehmens.
Hartmann hat Scout24 mit dem Fokus auf das Immobiliengeschéaft in den letzten Jahren erfolgreich neu
positioniert.

Gesamtaussage und Ausblick

Der Vorstand der Scout24 AG ist mit der operativen und finanziellen Entwicklung der Scout24-Gruppe im
ersten Halbjahr 2021 sehr zufrieden und sieht die strategische Ausrichtung der Gruppe darin bestatigt. Die
positive Umsatzentwicklung mit einem Plus von 9,7 % auf 189,7 Millionen Euro sowie die veranderte
Umsatzzusammensetzung im ersten Halbjahr 2021 zeigen, wie wir unsere Okosystem-Strategie, also den
Ausbau von ImmoScout24 zu einem vernetzten Marktplatz, konsequent umsetzen.

Mit einem immer noch anhaltenden Einfluss von Covid-19 auf das Business Real Estate sowie das Media-
Geschaft war das Umsatzwachstum primar durch das Residential Real Estate Segment getragen. Produktseitig
wirkten sich die Consumer Plus-Produkte sowie die ,Realtor Lead Engine“ (Vermittlung von Verkaufer-
mandaten, inklusive des immoverkauf.24-Geschafts) am starksten auf die Umsatzdynamik aus. Beide Produkt-
gruppen erganzen unser traditionelles Listing-Geschaft und geben uns mehr Einblick in die eigentliche
Immobilientransaktion. Darilber hinaus profitierten die Residential Real Estate Partner Umsatze, und damit der
ARPU, von einer erhéhten Nachfrage und Zahlungsbereitschaft der Maklerkund:innen. Gleichzeitig hat sich die
Migration in die neuen Makler-Editionen etwas verlangsamt. Wir gehen nun davon aus, dass diese spatestens
zum Jahresende abgeschlossen sein wird.

FUr das gesamte Geschaftsjahr 2021 bestatigt der Vorstand daher seine Prognose eines mittleren bis hohen
einstelligen prozentualen Konzern-Umsatzwachstums (Konzernumsatz GJ 2020: 353,8 Millionen Euro).
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Konzern-Zwischenlagebericht | Gesamtaussage und Ausblick

Ubersetzt in unsere drei Segmente heiBt das:

» Residential Real Estate: niedriger zweistelliger Prozentbereich
o Business Real Estate: niedriger einstelliger Prozentbereich

e Media & Other: leicht ricklaufig

Das Konzern-EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit ist im ersten Halbjahr um 4,5 % unterproportional
zum Umsatz gestiegen. Die Akquisitionen von immoverkauf24 und Vermietetde lieferten noch keinen
positiven EBITDA-Beitrag. Wie bereits mehrfach kommuniziert hat der Strategieschwenk zum Aufbau eines
umfassenden Marktnetzwerks zunachst einen dampfenden Einfluss auf die Marge. Neben den
Wachstumsinvestitionen wirkten sich Dis-Synergien infolge des AutoScout24-Verkaufs sowie zusatzliche
Marketingaktivitditen und hdhere Personalaufwendungen auf die Kostenentwicklung aus. Die EBITDA-Marge
aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit sank daher um 2,9 Prozentpunkte auf 58,1 %.

Unter der Annahme einer verbesserten Marge insbesondere im vierten Quartal bestatigt der Vorstand - ohne
Berucksichtigung von Vermietet.de - ebenfalls seine Ertragsprognose. Diese geht von einer Konzern-EBITDA-
Marge aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit (inklusive Holding-Kosten) von bis zu 60 % aus (Konzern-EBITDA-
Marge aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit GJ 2020: 60,0 %).

Die im Mai 2021 vollzogene Akquisition von Vermietet.de passt sich perfekt in unsere Marktnetzwerk-Strategie
ein. Sie verschafft uns einen signifikanten zeitlichen Vorsprung bei der Produktentwicklung fur den in
Deutschland und Osterreich so wichtigen Mietermarkt. Mit Vermietetde erweitern wir unser Angebot fiir
private Vermieter, und zwar Gber die Laufzeit eines oder sogar mehrerer Mietverhaltnisse hinweg. Kurzfristig
wird der Umsatzbeitrag noch gering sein, und Investitionen werden die EBITDA-Marge zunachst negativ
beeinflussen. Ab dem kommenden Jahr erwarten wir aber einen positiven Effekt auf den Konzernumsatz und
mittelfristig auch auf die Konzernmarge.
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In Tsd. Euro Erlauterung Q22020
(angepasst”’)
Umsatzerlése 31 83874
Aktivierte Eigenleistungen 5.443
Sonstige betriebliche Erldse 1429
Gesamtleistung 90.746
Personalaufwand -24730
Marketingaufwand -5.015
IT-Aufwand -4449
Sonstige betriebliche Aufwendungen -12.743
Betriel?sergebnis vor Abschreibungen und 43.809
Wertminderungen — EBITDA
Abschreibungen und Wertminderungen -12.073
Betriebsergebnis — EBIT 31737
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Beteiligungen 48
Finanzertrage 2745
Finanzaufwendungen -4193
Finanzergebnis -1.401
Ergebnis vor Ertragsteuern 30.336
Ertragsteuern 32 -11.106
Ergebnis fortgefiihrter Aktivitaten nach Steuern 19.230
Ergebnis nicht fortgefihrter Aktivitaten nach Steuern 2.259.254
Ergebnis nach Steuern 2.278.483
Davon entfallen auf:
Anteilseigner des Mutterunternehmens
Davon: fortgeflihrte Aktivitaten, nach Steuern 19.230
Davon: nicht fortgeflihrte Aktivitaten, nach Steuern 2.259.254

H12020

(angepasst"”)

172,985
10.826
1725
185.536
-42.620
-13.279
-8.622
-24.620

96.395

-24.859
71.536
82
4.367
-12.265
-1.816

63.720
-17.861
45.859

2.259.379
2.305.238

45859
2259379

" Das Finanzergebnis der fortgefihrten Aktivitaten berticksichtigt einen Effekt infolge der Reklassifizierung bestimmter Wertpapiere des
Spezialfonds, s. Erlauterung 4; weiterhin erfolgte eine IFRS 5-Anpassung des Q2/ H1 2020 Ergebnisses nicht fortgeflihrter Aktivitdten nach

Steuern, s. Erlauterung 2.3.
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ERGEBNIS JE AKTIE

Erlauterun
In Euro 9

Unverwaéssertes Ergebnis je Aktie

Q2 2020

(angepasst™®)

H12020

(angepasst'®)

Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 21,99 2211
Verwassertes Ergebnis je Aktie
Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 21,99 2211
ERGEBNIS JE AKTIE FORTGEFUHRTER AKTIVITATEN

Erlauterung Q22020 H12020

In Euro

Unverwaéssertes Ergebnis je Aktie

(angepasst™)

(angepasst'®)

Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 0,19 0,44

Verwassertes Ergebnis je Aktie

Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 0,19 0,44

ERGEBNIS JE AKTIE NICHT FORTGEFUHRTER AKTIVITATEN

In Euro Erlauterung Q22020 H12020
(angepasst™) (angepasst'®)

Unverwaéssertes Ergebnis je Aktie

Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 21,80 21,67

Verwassertes Ergebnis je Aktie

Ergebnis je Aktie nach Steuern 33 21,80 21,67

'® Das Finanzergebnis der fortgefiihrten Aktivitdten berticksichtigt einen Effekt infolge der Reklassifizierung bestimmter Wertpapiere des
Spezialfonds, s. Erlauterung 4; weiterhin erfolgte eine IFRS 5-Anpassung des Q2/ H1 2020 Ergebnisses nicht fortgeflihrter Aktivitdten nach

Steuern, s. Erlauterung 2.3.
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Konzern-Halbjahresabschluss | Konzern-Gesamtergebnisrechnung

In Tsd. Euro Erlauterungen Q22020 H12020
: 9 (angepasst’) (angepasst™)

Ergebnis nach Steuern 2.278.483 2.305.238

Wahrungsumrechnungsdifferenzen -2 6

Summe der Posten, die anschlieBend

moglicherweise in die Konzern-Gewinn- und -2 6

Verlustrechnung umgegliedert werden

Sonstiges Ergebnis nach Steuern -2 6

Gesamtergebnis 2.278.481 2.305.244

Anteilseigner des Mutterunternehmens 2.278.481 2305.244

Gesamtergebnis 2.278.481 2.305.244

Den Anteilseignern des Mutterunternehmens

zustehender Anteil des Gesamtergebnisses,

resultierend aus:

fortgeflihrten Aktivitaten 19.228 45.865

nicht fortgeflihrten Aktivitaten 2.259.254 2.259.379

2.278.481 2.305.244

® Das Finanzergebnis der fortgefiihrten Aktivitdten berlcksichtigt einen Effekt infolge der Reklassifizierung bestimmter Wertpapiere des
Spezialfonds, s. Erlauterung 4; weiterhin erfolgte eine IFRS 5-Anpassung des Q2/ H1 2020 Ergebnisses nicht fortgeflihrter Aktivitdten nach
Steuern, s. Erlauterung 2.3.
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AKTIVA

In Tsd. Euro Erlauterung 31.12.2020
Kurzfristige Vermégenswerte 1.769.432
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 177663
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 2091

Finanzielle Vermbgenswerte 4 1.564.788

Ertragsteuerforderungen 87
Sonstige Vermdgenswerte _ 5984
Langfristige Vermégenswerte 1.750.959
Geschéfts- oder Firmenwert 712610
Marken 877.352
Sonstige immaterielle Vermoégenswerte _ 75152
Nutzungsrecht aus Leasingvereinbarungen _ 55.596
Sachanlagen 16.330

Beteiligungen an at Equity bilanzierten Unternehmen 360
Finanzielle Vermbégenswerte 4 12983
Aktive latente Steuern _ 568

Sonstige Vermdgenswerte 10
Bilanzsumme 3.520.391

PASSIVA

In Tsd. Euro Erlauterung 31.12.2020
Kurzfristige Verbindlichkeiten 142.568

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 13.250
Finanzielle Verbindlichkeiten 4 69.931

Leasingverbindlichkeiten 8263
Sonstige Rickstellungen 23.094
Ertragsteuerverbindlichkeiten 2710
Vertragsverbindlichkeiten 8.950
Sonstige Verbindlichkeiten 16.371

Langfristige Verbindlichkeiten 564.007
Finanzielle Verbindlichkeiten 4 193.858
Leasingverbindlichkeiten 60.187
Sonstige Rlckstellungen 21123
Passive latente Steuern 287.712
Sonstige Verbindlichkeiten 1126
Eigenkapital 5 2.813.815
Gezeichnetes Kapital 105.700
Kapitalriicklage 173.033
Gewinnriicklage 3.049.733
Sonstige Ricklagen 883
Eigene Anteile (8.586.462 Stlick, Vorjahr 7.863.709 Stlick) -515.534
Eigenkapital der Eigentiimer des Mutterunternehmens 2.813.815
Bilanzsumme 3.520.391
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In Tsd. Euro

c 9 <
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% § § £ E % c ) E.
= -
g o o S 2cn0 g 3 g
o o S s SocOg =~ [} S c
P ® < 2a Qo o= o = = 5 o
o = ~ ~ o SEca E=) 9 g 2 o
c [ 5] o (2] > (2] 3 c S c x = b~ o o
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= < et S 2 SGEQL O ] c
g 2 3 £ §s8 t2egg 2 0 g3 §
s § % 3 55 33385 : & 3 g
fr & N, U] e @mll33 5 ] i < ~
Stand vom 01.01.2020 107.600 171133 904.083 - -206 879 -129.571 1.053.919 1.053.919
Umgliederung der
Neubewertungsergebnisse von
Pensionsverpflichtungen im
Zusammenhang mit zur - - -206 - 206 - - 0 0
VerauBerung gehaltenen
Vermdgenswerten, nach
Steuern
Wahrungsumrechnungs-
. - - - - - 6 - 6 6
differenzen
Ergebnis nach Steuern - — 2305.238 - - - - 2305.238 2305.238
Gesamtergebnis - - 2305.032 - 206 6 — 2305.244  2.305.244
Dividende - - -93.663 - - - - -93.663 -93.663
Erwerb eigener Anteile - - - - - - -165.121 -165.121 -165.121
Stand vom 30.06.2020 107.600 171133 3.115.452 - - 885 -294.692 3.100.378 3.100.378
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Konzern-Halbjahresabschluss | Konzern-Kapitalflussrechnung

Erlauterung H12020
In Tsd. Euro (angepasst®)
Ergebnis fortgefiihrter Aktivitdten nach Steuern 45.859
Abschreibungen und Wertminderungen 24859
Ertragsteueraufwand 32 17.861
Finanzertrage -4.367
Finanzaufwendungen 12.265
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Anteilen -82
Ergebnis aus Abgangen immaterieller Vermégenswerte und Sachanlagen -524
Sonstige zahlungsunwirksame Vorgénge _ -691
Veranderungen der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und sonstiger Aktiva, -2.760
die weder der Investitions- noch der Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind
Veranderungen der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstiger -6.090
Passiva, die weder der Investitions- noch der Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind
Veranderung der Riickstellungen 2.056
Gezahlte Ertragsteuern -35.382
Cashflow aus betrieblicher Titigkeit fortgefiibrter Aktivititen - s 53004
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit nicht fortgefiihrter Aktivitaten -14.671
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 38.333
Auszahlungen fir den Erwerb immaterieller Vermégenswerte inklusive selbst erstellter -11.269
und in Entwicklung befindlicher immaterieller Vermdgenswerte
Auszahlungen fiir den Erwerb von Sachanlagen -1.309
Einzahlungen aus Abgangen immaterieller Vermégenswerte und Sachanlagen 6
Auszahlungen fir Investitionen in finanzielle Vermégenswerte 4 -641.706
Einzahlungen aus Abgangen finanzieller Vermégenswerte 4 -
Erwerb eines Tochterunternehmens, abziiglich erworbener liquider Mittel 21 -
Erhaltene Zinsen 131
Auszahlungen fiir in Vorjahren erworbene Tochterunternehmen -23.800
Einzahlungen aus in Vorjahren verkauften Tochterunternehmen 504
Cashflow aus Investitionstatigkeit fortgefiihrter Aktivitédten -677.443
Cashflow aus Investitionstatigkeit nicht fortgefiihrter Aktivitdten 2794147
Cashflow aus Investitionstatigkeit 2.116.704
Aufnahme kurzfristiger Finanzverbindlichkeiten 4 100.000
Rlckzahlung kurzfristiger Finanzverbindlichkeiten 4 -120.000
Rlckzahlung mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten -560.000
Rlckzahlung von Leasingverbindlichkeiten -2.463
Einzahlungen aus Leasingforderungen 323
Gezahlte Zinsen -7.297
Gezahlte Dividenden -93.663
Auszahlungen fir den Erwerb eigener Anteile 5 -157.467
Cashflow aus Finanzierungstétigkeit fortgefiihrter Aktivitdten -840.567
Cashflow aus Finanzierungstétigkeit nicht fortgefiihrter Aktivitdten -541
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -841.108
Wechselkursbedingte Anderungen des Finanzmittelbestandes fortgefiihrter Aktivitaten 5
Veranderung der Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 1.313.934
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zum Periodenanfang 70.385
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zum Periodenende 1.384.319

2 Das Finanzergebnis der fortgefihrten Aktivitaten beriicksichtigt einen Effekt infolge der Reklassifizierung bestimmter Wertpapiere des
Spezialfonds, s. Erlauterung 4.
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1. Informationen zum Unternehmen und Grundlagen der
Abschlusserstellung

11.  Informationen zum Unternehmen

Die Scout24 AG (nachfolgend auch ,Gesellschaft) ist eine bdrsennotierte Aktiengesellschaft mit
eingetragenem Firmensitz in Mlnchen, Deutschland. Die Geschéaftsadresse lautet: BothestraBe 13-15, 81675
Munchen. Die Scout24 AG ist beim Amtsgericht Minchen eingetragen (HRB 220 696).

Die Aktien der Scout24 AG werden seit dem 1. Oktober 2015 im Prime Standard der Frankfurter Wertpapier-
bdrse gehandelt.

Die Scout24 AG als Mutterunternehmen bildet gemeinsam mit ihren direkten sowie indirekten Tochter-
gesellschaften die Scout24-Gruppe (nachfolgend auch ,Scout24* oder ,Gruppe®).

Scout24 ist ein fihrendes deutsches Digitalunternehmen. Mit der Online-Plattform ImmoScout24 fir Wohn-
und Gewerbeimmobilien bringt Scout24 seit tber 20 Jahren erfolgreich Eigentimerinnen, Maklerinnen sowie
Mieterinnen und Kauferinnen zusammen. Seit 2012 ist ImmoScout24 dariuber hinaus auch auf dem
Osterreichischen Wohn- und Gewerbemarkt aktiv. Damit Immobilientransaktionen in Zukunft digital ablaufen
konnen, entwickelt ImmoScout24 kontinuierlich neue Produkte und baut ein Okosystem fiir Miete, Kauf und
Gewerbeimmobilien in Deutschland, Osterreich und Schweiz auf.

Vorstand und Aufsichtsrat der Scout24 AG haben der Hauptversammlung den Formwechsel der Gesellschaft
in eine Europaische Aktiengesellschaft (Societas Europaea, SE) zum Beschluss vorgeschlagen. Mit dem
Wechsel der Rechtsform soll die Positionierung von Scout24 als zukunftsorientiertes europaisches
Technologie-Unternehmen unterstrichen werden. Die bisherige Struktur der Organtrennung von Aufsichtsrat
und Vorstand bleibt bestehen. Die Aktionarinnen der Scout24 AG werden automatisch Aktionarinnen der
Scout24 SE. Der Sitz des Unternehmens bleibt Munchen. Die Hauptversammlung der Scout24 AG hat dem
Formwechsel am 8. Juli 2021 zugestimmt. Der Formwechsel wird erst mit der Eintragung in das Handelsregister
wirksam. Zum erwarteten Ablauf sei auf den Umwandlungsbericht verwiesen, der auf der Webseite unter
WWW.SCOUT24.COM/INVESTOR-RELATIONS/HAUPTVERSAMMLUNG verflgbar ist.

1.2. Grundlagen der Abschlusserstellung

Der vorliegende verkirzte Konzernzwischenabschluss (,Konzernzwischenabschluss®) zum 30. Juni 2021 wurde
auf Basis des International Accounting Standard (IAS) 34 ,,Zwischenberichterstattung“undin Ubereinstimmung
mit § 115 WpHG erstellt. Grundsatzlich werden dieselben Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden sowie
Schatzungsmethoden wie im Konzernabschluss fir das Geschaftsjahr 2020 angewandt. Eine detaillierte
Beschreibung dieser Methoden ist im Anhang des Konzernabschlusses 2020 veroéffentlicht. Standards und
Interpretationen, die ab dem 1. Januar 2021 erstmals verbindlich anzuwenden sind, haben zu keinen
Anderungen in den Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden gefiihrt. Alle zum 30. Juni 2021 verbindlichen IAS
bzw. IFRS sowie Interpretationen des International Financial Reporting Interpretations Committee (IFRIC),
vormals Standing Interpretations Committee (SIC), wurden angewendet.

Der Konzernzwischenabschluss zum 30. Juni 2021 ist in Euro aufgestellt. Die Zahlenangaben erfolgen, soweit
nicht anders vermerkt, grundsatzlich in Tausend Euro. Die dargestellten Tabellen und Angaben kénnen
rundungsbedingte Differenzen enthalten.

Die Geschaftsaktivitaten der Scout24 unterliegen prinzipiell keiner Saisonalitat.

Der Vorstand hat den Konzernzwischenabschluss am 2. August 2021 zur Verdffentlichung freigegeben.
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2. Veranderungen im Konsolidierungskreis

2.1. Unternehmenserwerbe in der Berichtsperiode

Erwerb von Vermietet.de

Die Immobilien Scout GmbH, Berlin, hat am 11. Mai 2021 75 % der Eigenkapitalanteile an der Zenhomes GmbH
mit Sitz in Berlin erworben. Der vorlaufige Kaufpreis, basierend auf vorlaufigen Net-Financial-Debt- und Net-
Working-Capital-GréBRen, zum Erwerb von 75 % der Anteile betragt 44.141 Tsd. Euro. Davon wurden 42.059 Tsd.
Euro zum Zeitpunkt des formalen und rechtlichen Abschlusses der Transaktion (Closing) in bar gezahit. 2.082
Tsd. Euro stellen einen Einbehalt dar, der 18 Monate nach Closing zur Auszahlung freigegeben wird. Die daraus
resultierende Verbindlichkeit in Héhe von 2.082 Tsd. Euro wird zum 30. Juni 2021 unter den langfristigen
finanziellen Verbindlichkeiten ausgewiesen.

Weiterhin wurden Put- und Call-Optionen vereinbart, um die Ubrigen 25 % der Eigenkapitalanteile an der
Zenhomes GmbH vom Minderheitsgesellschafter zu erwerben. Da Scout24 aus den Optionen eine unbedingte
Verpflichtung zum Erwerb der Anteile hat, resultiert aus der Anwendung der Anticipated-Acquisition-Methode
zum 11. Mai 2021 eine Konsolidierungsquote von 100 %. Die Bewertung der Optionen ist zum 30. Juni 2021
noch nicht abgeschlossen. Der entsprechend vorlaufige beizulegende Zeitwert der Verpflichtung zum Erwerb
der weiteren 25 % der Eigenkapitalanteile betragt 6.847 Tsd. Euro und ist Teil der Gegenleistung. Die daraus
resultierende vorlaufige Verbindlichkeit in Hohe von 6.847 Tsd. Euro wird zum 30. Juni 2021 unter den
langfristigen finanziellen Verbindlichkeiten ausgewiesen.

Zenhomes GmbH betreibt das Immobilienportal ,Vermietet.de“. Vermietet.de ist eine digitale Plattform fur
private Vermieterinnen zur Verwaltung aller Prozesse rund um die Immobilie. Vermietet.de bietet privaten
Vermieterinnen und Hausverwaltungen ein umfassendes digitales Toolkit, um den Kontakt mit Mieter:innen zu
pflegen, Nebenkostenabrechnungen zu erstellen, Daten flr Steuererklarungen zu erfassen oder den
Marktwert einer Immobilie zu analysieren. Die Dienstleistungen von Vermietetde werden mit der
Produktpalette von ImmoScout24 kombiniert, die ihr Angebot damit deutlich erweitert. Mit ImmoScout24
finden Eigentimerinnen die passenden Mieterinnen. Mit Vermietetde kdnnen sie darlber hinaus ihr
komplettes Mietverhaltnis verwalten. Die Aktivitdten von Vermietet.de werden entsprechend in das Residential
Real Estate Segment von Scout24 integriert.

Zum 30. Juni 2021 ist die Identifizierung und Bewertung der erworbenen Vermogenswerte und Schulden
aufgrund der geringen Zeitspanne zwischen Closing- und Bilanzstichtag noch nicht abgeschlossen. Aus
diesem Grund wurde der Differenzbetrag zwischen der Gegenleistung und dem Buchwert des erworbenen
Nettovermdgens vorlaufig in voller Héhe auf den Geschafts- oder Firmenwert allokiert und die
Kaufpreisallokation ist als vorlaufig gemaB IFRS 3.45 anzusehen. Der sich aus der Transaktion ergebende
Geschafts- oder Firmenwert stellt das kiinftige Ertragspotenzial dar, das durch die Starkung der Marktposition
sowie aus erwarteten Synergien aus der Eingliederung des Unternehmens in das bestehende ImmoScout24-
Geschaft resultiert. Auf Grundlage der vorlaufigen Kaufpreisallokation resultierte ein vorlaufiger Geschafts-
oder Firmenwert in Hohe von 50869 Tsd. Euro. Der Geschafts- oder Firmenwert wurde der
zahlungsmittelgenerierenden Einheit Residential Real Estate zugeordnet und ist steuerlich nicht abzugsfahig.

Die nachfolgende Tabelle fasst die vorlaufige Gegenleistung fur die Zenhomes GmbH sowie die vorlaufig
identifizierten Vermdégenswerte und Verbindlichkeiten zusammen:
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KENNZAHLEN: ERWERB DER ZENHOMES GMBH

In Tsd. Euro 11.05.2021
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 42.059
Einbehalt 2082
Bedingter Kaufpreis — Put- und Call-Optionen (vorlaufig) 6.847
Gegenleistung (vorlaufig) 50.988

Identifizierte Vermégenswerte und Schulden zum Erwerbszeitpunkt (vorlaufig)

Immaterielle Vermégenswerte, Sachanlagen und sonstige langfristige Vermégenswerte 1.623
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige kurzfristige Vermdgenswerte 144
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 3490
Leasingverbindlichkeiten und sonstige langfristige Verbindlichkeiten -919
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten -4.220
Identifiziertes Nettovermégen (vorlaufig) 119
Geschéfts- oder Firmenwert (vorlaufig) 50.869
Gesamtes erworbenes Nettovermdgen (vorlaufig) 50.988

Die Bruttobetrage der vertraglichen Forderungen entsprechen dem beizulegenden Zeitwert der Forder-
ungen aus Lieferungen und Leistungen und der sonstigen Forderungen. Der beizulegende Zeitwert zum
Erwerbszeitpunkt betragt dabei 61 Tsd. Euro und wird gesamtheitlich als einbringbar angesehen.
Anschaffungsnebenkosten in Hohe von 768 Tsd. Euro wurden aufwandswirksam in den sonstigen betrieb-
lichen Aufwendungen erfasst.

Seit der Erstkonsolidierung hat Vermietet.de Umsatzerldése in Hohe von 36 Tsd. Euro und ein Ergebnis nach
Steuern in Héhe von -1.042 Tsd. Euro zur Gewinn- und Verlustrechnung beigetragen. Ware Vermietet.de
bereits seit dem 1. Januar 2021 konsolidiert worden, hatte der Konzern Umsatzerlése in Hohe von 189.792 Tsd.
Euro und ein Ergebnis nach Steuern in Hohe von 41.051 Tsd. Euro erwirtschaftet. Die Angaben zum Ergebnis
nach Steuern sind aufgrund der vorlaufigen Kaufpreisallokation (siehe oben) als vorlaufig zu betrachten.

Erwerb von wohnungsboérse.net

Weiterhin hat die Immobilien Scout GmbH, Berlin, am 1. April 2021 100 % der Eigenkapitalanteile an der PWIB
Wohnungs-Infob6rse GmbH mit Sitz in Planegg (im Folgenden ,Wohnungsborse“) erworben. Der Kaufpreis
betragt 3.178 Tsd. Euro und setzt sich aus zwei Kaufpreisraten zusammen. Die erste Kaufpreisrate in Hohe von
2.300 Tsd. Euro wurde zum Zeitpunkt des formalen und rechtlichen Abschlusses der Transaktion (Closing) in
bar gezahlt. Die zweite Kaufpreisrate betragt 878 Tsd. Euro und setzt sich zusammen aus einem fixen
Bestandteil in H6he von 600 Tsd. Euro angepasst um Net-Financial-Debt-GréBen zum Closing-Zeitpunkt. Die
daraus resultierende Verbindlichkeit in Hohe von 878 Tsd. Euro wird zum 30. Juni 2021 unter den kurzfristigen
finanziellen Verbindlichkeiten ausgewiesen.

Wohnungsborse betreibt das Immobilienportal ,wohnungsbodrse.net®, das Kauferinnen bzw. Mieter:innen bei
der Suche nach Wohnimmobilien mit Eigentumer:innen bzw. Vermieterinnen zusammenbringt. Die Aktivitaten
von Wohnungsborse werden in das Residential Real Estate Segment von Scout24 integriert.

Zum 30. Juni 2021 ist die Identifizierung und Bewertung der erworbenen Vermoégenswerte und Schulden
aufgrund der geringen Zeitspanne zwischen Closing- und Bilanzstichtag noch nicht abgeschlossen. Aus
diesem Grund wurde der Differenzbetrag zwischen der Gegenleistung und dem Buchwert des erworbenen
Nettovermdgens vorlaufig in voller Hohe auf den Geschafts- oder Firmenwert allokiert und die
Kaufpreisallokation ist als vorlaufig gemaB IFRS 3.45 anzusehen. Der sich aus der Transaktion ergebende
Geschafts- oder Firmenwert stellt das kiinftige Ertragspotenzial durch die Starkung der Marktposition sowie
aus erwarteten Synergien aus der Eingliederung des Unternehmens in das bestehende ImmoScout24-
Geschaft dar. Auf Grundlage der vorlaufigen Kaufpreisallokation resultierte ein vorldufiger Geschafts- oder
Firmenwert in Hohe von 2847 Tsd. Euro. Der Geschéafts- oder Firmenwert wurde der zahlungsmittel-
generierenden Einheit Residential Real Estate zugeordnet und ist steuerlich nicht abzugsfahig.

Scout24 _ Halbjahresfinanzbericht H1 2021 37



Ausgewahlte erlauternde Anhangangaben | Veranderungen im Konsolidierungskreis

Die nachfolgende Tabelle fasst die Gegenleistung flir Wohnungsbdrse sowie die vorlaufig identifizierten
Vermdgenswerte und Verbindlichkeiten zusammen:

KENNZAHLEN: ERWERB DER PWIB WOHNUNGS-INFOBORSE GMBH

In Tsd. Euro 01.04.2021
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 2.300
Zweite Kaufpreisrate 878
Gegenleistung 3.178

Identifizierte Vermégenswerte und Schulden zum Erwerbszeitpunkt (vorlaufig)

Immaterielle Vermdgenswerte, Sachanlagen und sonstige langfristige Vermégenswerte 5
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige kurzfristige Vermodgenswerte 59
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 304
Ertragsteuerverbindlichkeiten und sonstige langfristige Verbindlichkeiten -8
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten -29
Identifiziertes Nettovermdgen (vorlaufig) 331
Geschéfts- oder Firmenwert (vorlaufig) 2.847
Gesamtes erworbenes Nettovermégen 3.178

Die Bruttobetrage der vertraglichen Forderungen entsprechen dem beizulegenden Zeitwert der Forder-
ungen aus Lieferungen und Leistungen und der sonstigen Forderungen. Der beizulegende Zeitwert zum
Erwerbszeitpunkt betragt dabei 57 Tsd. Euro und wird gesamtheitlich als einbringbar angesehen.
Anschaffungsnebenkosten in Hohe von 59 Tsd. Euro wurden aufwandswirksam in den sonstigen betrieblichen
Aufwendungen erfasst.

Der Beitrag der Wohnungsbdrse zu den Konzernumsatzerldésen und dem Konzernergebnis nach Steuern ist
im Vergleich zum Umsatz und dem Ergebnis nach Steuern des Konzerns unwesentlich und wird daher nicht
separat angegeben.

Erwerb von wg-suche.de

Mit Kaufvertrag vom 11. Juni 2021 hat die Immobilien Scout GmbH, Berlin, eine Vereinbarung geschlossen, die
weiteren 75 % der Eigenkapitalanteile an der eleven55 GmbH, Berlin, zu erwerben. Scout24 erhdht damit den
Eigenkapitalanteil an der eleven55 GmbH von 25 % auf 100 % und erlangt Beherrschung Uber die Gesellschaft.
Die eleven55 GmbH betreibt das Online-Portal ,wg-suche.de“. Der formale und rechtliche Abschluss der
Transaktion (Closing) erfolgte zum 1. Juli 2021. Der Kaufpreis betragt 750 Tsd. Euro.

2.2. Unternehmenserwerbe in Vorperioden

Am 31. Oktober 2014 hat die Immobilien Scout GmbH 100 % der Anteile an der FlowFact GmbH (ehemals
FlowFact AG) inklusive ihrer Tochterunternehmen und Beteiligungen erworben. Die vertraglichen Regelungen
zum Kaufpreis enthalten eine Vereinbarung zu einem bedingten Kaufpreisbestandteil, dessen Eintritt im
Zeitpunkt der erstmaligen Bilanzierung des Zusammenschlusses nicht als wahrscheinlich angesehen wurde
und der somit nicht in den Kosten des Zusammenschlusses berlicksichtigt wurde. Zwischenzeitlich sind die
Bedingungen jedoch eingetreten, insofern erfolgt eine nachtragliche Erhéhung der Anschaffungskosten an
der FlowFact GmbH, diese flhrt im Scout24-Konzernabschluss zu einer Erhdhung des Geschafts- oder
Firmenwerts in Hohe von 140 Tsd. Euro.
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2.3. Nicht fortgefiihrte Aktivitaten in Vorperioden

Im Geschaftsjahr 2020 wurde hinsichtlich der VerduBerung der digitalen Marktplatze AutoScout24,
FinanceScout24 und FINANZCHECK eine zusatzliche Vereinbarung mit der Speedster Bidco GmbH
geschlossen, die die Erstattung von Bonuszahlungen im Zusammenhang mit der VerduBerung von
AutoScout24, FinanceScout24 und FINANZCHECK vorsieht. Fir Details siehe Erlauterung ,5.3. Anteilsbasierte
Vergutung® im Geschéftsbericht 2020. Der Erstattungsanspruch wurde ruckwirkend zum VerduBerungs-
stichtag bilanziell berticksichtigt und flhrte zu einer Erhéhung des VerauBerungsgewinns in Hohe von 4.106
Tsd. Euro. Zum 31. Dezember 2020 wurde der Erstattungsanspruch innerhalb der kurzfristigen finanziellen
Vermdgenswerte ausgewiesen. Die Erstattung erfolgte im Januar 2021.

3. Erlauterungen zur Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

3.1. Umsatzerlose

Der Scout24-Konzern ist fokussiert auf die Erbringung von Dienstleistungen im Immobilienbereich (fir weitere
Erlauterungen siehe ,6.3. Segmentberichterstattung®). Die Umsatzerldse werden im Wesentlichen mit der
Schaltung von Online-Anzeigen, der Generierung von Geschaftskontakten (,Leads“) sowie der Bereitstellung
von Werberaum mit Geschaftskunden (Partner) und Privatkunden (Consumer) generiert.

Aufgliederung von Erlésen
Die nachfolgende Tabelle zeigt die Aufgliederung der Umsatzerldse nach Kategorien:

AUSSENUMSATZ
In Tsd. Euro Q2 2021 Q22020 H12021 H12020
Residential Real Estate 71.240 59.860 140.014 123.242
davon Residential Real Estate Partner 49730 41632 97.889 84.899
davon Consumer 21510 18.229 42125 38.343
Business Real Estate 17.021 16.630 34.259 34.547
Media & Other 7.565 7.257 15.212 15.047
Summe berichtspflichtige Segmente 95.826 83747 189.485 172.835
Zentrale Konzernfunktionen/Konsolidierung/Sonstige 86 127 191 150
Summe Konzern 95.911 83.874 189.676 172.985

3.2. Ertragsteuern

Der fur die Gruppe maBBgebliche nominelle Steuersatz belauft sich auf 30,60 % (Vorjahr: 30,54 %). Der effektive
Steueraufwand zum aktuellen Berichtsstichtag ergibt sich aus der bestmdglichen Schatzung einer erwarteten
effektiven Plansteuerquote flir den Inlands- und Auslandsbereich der Scout24-Gruppe zuziglich diskret
gebuchter Steuereffekte. Aus der steuerlichen Ergebnisplanung resultiert eine erwartete effektive
Plansteuerquote von 32,13 % (Vorjahr: 26,78 %). Die Erhéhung gegenlber dem nominellen Steuersatz ist im
Wesentlichen auf die flr das Gesamtjahr erwarteten Verluste ohne Bildung von latenten Steuern sowie
auBerbilanzielle gewerbesteuerliche Korrekturen zurtickzufihren. AuBerhalb der Plansteuerquote werden
Sachverhalte mit dem zum Berichtstichtag realisierten Wertansatz zusatzlich erfasst (sog. diskret gebuchte
Steuereffekte). In der aktuellen Berichtsperiode waren dies insbesondere Steuersatzanderungseffekte aus
der Anpassung des durchschnittlichen Gewerbesteuersatzes. Gegenlber der Vorjahresperiode ergibt sich
hieraus eine geringfligige Reduktion des anzuwendenden Steuersatzes und damit ein Steuerertrag aus der
Neubewertung des Uberhangs an passiven latenten Steuern zum Vorjahresstichtag. Unter Beriicksichtigung
dieses quotenmindernden Effektes ergibt sich fir die Gruppe zum aktuellen Berichtstichtag insgesamt eine
effektive Konzernsteuerquote von 31,79 % (Vorjahr: 27,93 %).
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3.3. Ergebnis je Aktie

Die folgende Tabelle zeigt die Berechnung des unverwasserten und verwasserten Ergebnisses je Stammaktie,
das auf die Gesellschafter des Mutterunternehmens entfallt:

Q2 2021 Q22020 H12021 H12020
Ergebnis, das auf Anteilseigner des Tsd. Euro 22.324 2.278.483 46.664 2.305.238
Mutterunternehmens entféllt
davon aus fortgefiihrten Aktivitdten 22324 19.230 46.760 45.859
davon aus nicht fortgefiihrten Aktivitédten = 2.259.254 -96 2.259.379
Gewichtete durchschnittliche Anzahl der Aktien zur
Berechnung des Ergebnisses je Aktie
Unverwassert Anzahl 87.952.218 103.620.663 92.866.950 104.244.555
Verwéssert Anzahl 87.952.218 103.620.663 92.866.950 104.269.530
Ergebnis je Aktie
Unverwassert Euro 0,25 21,99 0,50 22n
davon aus fortgefiihrten Aktivitdten 0,25 0,19 0,50 0,44
davon aus nicht fortgefiihrten Aktivitdten 0,00 21,80 0,00 21,67
Verwassert Euro 0,25 21,99 0,50 22M
davon aus fortgefiihrten Aktivitdten 0,25 0,19 0,50 0,44
davon aus nicht fortgefiihrten Aktivitdten 0,00 21,80 0,00 21,67

Die Ermittlung der durchschnittlichen Anzahl der Aktien erfolgte unter Berlcksichtigung des Erwerbs eigener
Anteile in den Geschaftsjahren 2020 und 2021 (siehe Erlauterung ,4.15 Eigenkapital“ im Konzernabschluss
2020 sowie Erlauterung ,,5. Eigenkapital“ in diesem Bericht).

Die Verwasserung, die bis zum Ende des ersten Quartals 2020 bestand, beruhte allein auf potenziellen Anteilen
aus der anteilsbasierten Vergutung.

4. Angaben zu Finanzinstrumenten

Die folgende Tabelle zeigt die Uberleitung zwischen den Bilanzpositionen und den Kategorien nach IFRS 9,
aufgegliedert pro Kategorie und beizulegenden Zeitwerten pro Klasse.

GemaB IFRS 13 sind die zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen Vermdgenswerte und
Verbindlichkeiten den drei Levels der Fair-Value-Hierarchie zuzuordnen. Dabei werden die einzelnen Level
der Fair-Value-Hierarchie wie folgt definiert:

¢ Level 1: Verwendung nicht angepasster quotierter Preise von aktiven Markten fir identische Vermégens-
werte oder Verbindlichkeiten, zu denen das Unternehmen am Bewertungsstichtag Zugang hat;

¢ Level 2: Verwendung ausschlieBlich direkt oder indirekt beobachtbarer signifikanter Inputfaktoren,
die nicht Stufe 1 zuzuordnen sind;

o Level 3: Verwendung mindestens eines nicht beobachtbaren signifikanten Inputfaktors.

FUr Umgliederungen zwischen den einzelnen Stufen der Fair-Value-Hierarchie wird unterstellt, dass sie zum

Periodenende erfolgt sind. In beiden Berichtsperioden gab es keine Umgliederungen zwischen Level 1 und
Level 2.
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In Tsd. Euro m2 ok R £g3 a8 wEld adom@d J=8x
Vermdgenswerte
Zahlungsmittel und FAAC 165978 165978 - nia
Zahlungsmittelaquivalente
Forderungenaus FAAC 23442 23442 - n/a
Lieferungen und Leistungen
Kurzfristige finanzielle 514,629 2594 512.035
Vermégenswerte
Wertpapiere FVTPL (Level 1) FAFVTPL 144533 - 144.533 144.533
Wertpapiere FVTPL (Level 2) FAFVTPL 367.502 - 367.502 367.502
Forderungen aus n/a 1342 1342 - n/a
Leasingvereinbarungen
qb”g? kurzfrlstlge FAAC 1.252 1.252 - 1.252
finanzielle Vermégenswerte
Langf.r.’lstlge finanzielle 12,304 12,267 37
Vermdgenswerte
Beteiligungen FAFVTPL 37 - 37 n/a
Forderungen aus
. . n/a 8682 8.682 - n/a
Leasingvereinbarungen
Ubrige langfristi
dbrige langfristige FAAC 3585 3585 - 3252
finanzielle Vermdgenswerte
Eigenkapital
und Verbindlichkeiten
verbindlichkeiten aus FLAC 13466 13466 - na
Lieferungen und Leistungen
Kurzfristige Finanz-
verbindlichkeiten 75134 74.256 878
Leasingverbindlichkeiten n/a 8.883 8.883 - n/a
verbindlichkeiten aus FLFVTPL 878 - 878 878
Unternehmensakquisitionen
Sonstige kurzfristige
finanzielle Verbindlichkeiten FLAC 65373 65373 66635
Langfristige finanzielle
Verbindlichkeiten 203.479 193.579 9.900
Derivative FLFVTPL 71 - 971 971
Finanzinstrumente
Leasingverbindlichkeiten n/a 57.590 57.590 - n/a
Verbindlichkeiten aus
Unternehmensakquisitionen FLFVTPL 8929 - 8.929 8.929
(vorlaufig)
sonstige langfristige finan- FLAC 135989 135989 - 135449

zielle Verbindlichkeiten
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Bewertungskategorie Buchwert zum
In Tsd. Euro nach IFRS 9 30.06.2021
Davon aggregiert nach IFRS-9-Kategorien
Finanzielle Vermdgenswerte zu fortgeflihrten Anschaffungskosten / Financial

FAAI 194.257

Assets Measured at Amortized Cost C SRS
F!na'n'u.elle Verbindlichkeiten 'zu fortgeflihrten Anschaffungskosten / Financial FLAC 214828
Liabilities Measured at Amortized Cost
Finanzielle Vermdgenswerte erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert /
Financial Assets Measured at Fair Value through Profit or Loss FAFVTPL 512072
Finanzielle Verbindlichkeiten erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert / FLEVTPL 10778

Financial Liabilities Measured at Fair Value through Profit or Loss

Flissige Mittel, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie die sonstigen kurzfristigen finanziellen
Vermdgenswerte und Verbindlichkeiten haben im Wesentlichen eine kurze Restlaufzeit. Daher entsprechen
deren Buchwerte zum Abschlussstichtag naherungsweise dem beizulegenden Zeitwert.

Zum Zwecke der Anlage flissiger Mittel aus Unternehmensverkaufen hat die Scout24 AG im Jahr 2020 einen
Investmentfonds auflegen lassen. Der Investmentfonds wurde als Spezialfonds aufgesetzt und berlcksichtigt
die Investmentstrategie, -ziele sowie -richtlinie der Scout24 AG. Der Spezialfonds wurde vollkonsolidiert in den
Konzernabschluss aufgenommen (fur Details wird auf die Erlauterung ,2.3. Konsolidierung eines fir die
Scout24 aufgelegten Wertpapierspezialfonds® im Konzernabschluss 2020 verwiesen). Zur Finanzierung des
offentlichen Rickkaufangebots 2021 sowie des im April 2021 gestarteten Aktienrlickkaufprogramms (siehe
Erlauterung ,5. Eigenkapital“) wurden Anlagen des Spezialfonds in Héhe von rund 950 Millionen Euro sowie
die Anlage in Geldmarktfonds (zum 31. Dezember 2020: 77.909 Tsd. Euro) in voller Hohe liquidiert. Zum 30. Juni
2021 beinhaltet der Spezialfonds Gelder in Hohe von 45352 Tsd. Euro, die nicht in Wertpapieranlagen
investiert wurden und daher unter den Zahlungsmitteln und Zahlungsmittelaquivalenten ausgewiesen werden.

Die Wertpapieranlagen des Spezialfonds sind unter den kurzfristigen finanziellen Vermdgenswerten
ausgewiesen und der Bewertungskategorie ,Financial Assets Measured at Fair Value through Profit and Loss
(FAFVTPL)“ zugeordnet. Hierbei handelt es sich um verzinsliche Wertpapiere in Hohe von 367.502 Tsd. Euro,
die dem Fair Value Level 2 zugeordnet wurden. Weiterhin bestehen Wertpapieranlagen im Spezialfonds in
Hoéhe von 144533 Tsd. Euro, die dem Fair Value Level 1 zugeordnet sind. Bestimmte Wertpapiere des
Spezialfonds, die initial der Bewertungskategorie ,Financial Assets Measured at Fair Value Other
Comprehensive Income (FAFVOCI)“ zugeordnet waren, sind im Laufe des zweiten Halbjahrs 2020 aufgrund
einer gednderten Einschatzung des Geschaftsmodells in die Bewertungskategorie FAFVTPL rickwirkend zum
Auflagezeitpunkt des Spezialfonds reklassifiziert worden. Aus der Reklassifizierung ergab sich fiir das erste
Halbjahr 2020 ein erh6hender Effekt auf das Ergebnis fortgefuhrter Aktivitaten nach Steuern in Hohe von 1.638
Tsd. Euro.

Des Weiteren beinhalten die kurzfristigen finanziellen Vermégenswerte zum 30. Juni 2021 Forderungen aus
Leasingvereinbarungen, kurzfristigen Mietkautionen und debitorischen Kreditoren. Aufgrund der Kurzfristig-
keit dieser Positionen stellt der Buchwert eine angemessene Annaherung an den beizulegenden Zeitwert dar.
Die zum 31. Dezember 2020 bilanzierte sonstige Forderung in Héhe von 4.106 Tsd. Euro wurde im Januar 2021
beglichen.

In der Position langfristige finanzielle Vermdgenswerte sind im Wesentlichen die der revolvierenden
Kreditlinie zugeordneten abgegrenzten Transaktionskosten in Héhe von 1.340 Tsd. Euro sowie langfristige
Mietkautionen in Hohe von 2.240 Tsd. Euro und langfristige Forderungen aus Leasingvereinbarungen in Héhe
von 8.682 Tsd. Euro enthalten. Da alle Inputfaktoren direkt oder indirekt beobachtbar sind, werden die
Instrumente dem Level 2 zugeordnet. Die beizulegenden Zeitwerte der kurzfristigen und langfristigen Miet-
kautionen wurden anhand eines Discounted-Cashflow-Modells unter Zugrundelegung risikoloser Marktzins-
satze in Form von deutschen Staatsanleihen und einem Kreditrisikoaufschlag, der sich aus Unternehmens-
anleihen mit entsprechendem Rating ergibt, berechnet. Zudem beinhalten die langfristigen finanziellen
Vermdgenswerte zum 30. Juni 2021 eine Beteiligung in Hohe von 37 Tsd. Euro an zwei Vorratsgesellschaften.
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Kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten beinhalten Verbindlichkeiten aus den im Marz 2018 emittierten
Schuldscheindarlehen in Héhe von 57.000 Tsd. Euro. Der beizulegende Zeitwert der Verbindlichkeiten aus
Schuldscheindarlehen wird anhand eines Discounted-Cashflow-Modells berechnet unter Zugrundelegung
eines Diskontierungssatzes, der sich aus dem risikolosen Marktzinssatz, adjustiert um einen angemessenen
Kreditrisikoaufschlag, ergibt. Im ersten Halbjahr 2021 wurden Schuldscheine in Héhe von 57.500 Tsd. Euro
getilgt. Zudem beinhalten die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten zum 30. Juni 2021 eine Verbind-
lichkeit gegenliber Kreditinstituten in Hohe von 7.184 Tsd. Euro, die im Rahmen des Aktienrickkaufprogramms
fUr noch nicht abgerechnete Transaktionen passiviert wurde.

Weiterhin beinhalten die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten eine Verbindlichkeit aus Unternehmens-
akquisitionen in Héhe von 878 Tsd. Euro in Zusammenhang mit dem Erwerb der wohnungsbdrse.net. Diese
Verbindlichkeit wird dem Fair Value Level 3 zugeordnet. Eine Beschreibung des Sachverhalts ist im Abschnitt
~Kaufpreisverbindlichkeiten“ dargestellt. Die zum 31. Dezember 2020 bilanzierte Kaufpreisverbindlichkeit in
Hohe von 1.297 Tsd. Euro wurde im Januar 2021 ausgezahlt.

Zur kurzfristigen Finanzierung des &ffentlichen Rickkaufangebots 2021 (siehe Erlauterung ,,5. Eigenkapital®)
hat Scout24 eine Vereinbarung tber einen Rahmenkredit fir Geldhandelsgeschafte in Hohe von bis zu 200
Millionen Euro abgeschlossen. Die Kreditlinie konnte erstmalig zum 10. April 2021 in Anspruch genommen
werden und das Kreditverhaltnis endete spatestens am 31. Mai 2021. Scout24 hat die Kreditlinie in Hohe von
insgesamt 130 Millionen Euro in Anspruch genommen. Die vollstandige Tilgung erfolgte zum 21. Mai 2021.

Langfristige finanzielle Verbindlichkeiten zu fortgefihrten Anschaffungskosten (FLAC) werden mittels der
Effektivzinsmethode bewertet. In der Berichtsperiode gab es keine Anderungen in den Bewertungsmethoden.
Die langfristigen finanziellen Verbindlichkeiten beinhalten groBtenteils die Verbindlichkeiten im
Zusammenhang mit dem im Juli 2018 abgeschlossenen Darlehen (Term and Revolving Facilities Agreement)
sowie den langfristigen Anteil der Verbindlichkeiten aus Schuldscheindarlehen. Der beizulegende Zeitwert
der Verbindlichkeiten wird anhand eines Discounted-Cashflow-Modells berechnet unter Zugrundelegung
eines Diskontierungssatzes, der sich aus dem risikolosen Marktzinssatz, adjustiert um einen angemessenen
Kreditrisikoaufschlag, ergibt. Als Kreditrisikoaufschlag wurden Aufschlage von Unternehmensanleihen mit
dem Rating von Scout24 verwendet. Im ersten Halbjahr 2021 wurden keine Tilgungen oder Inanspruchnahmen
des Term and Revolving Facilities Agreement vorgenommen. Somit besteht zum 30. Juni 2021 weiterhin eine
Darlehenssumme von 100.000 Tsd. Euro. Der langfristige Teil des Schuldscheindarlehens valutiert zum 30. Juni
2021 nominal auf 37.500 Tsd. Euro.

Zudem bestehen zum 30. Juni 2021 langfristige Verbindlichkeiten aus derivativen Finanzinstrumenten in Hohe
von 971 Tsd. Euro. Diese resultieren aus dem eingebetteten Zinsfloor des Term Loan. Der beizulegende
Zeitwert des Zinsfloor, welcher dem Fair Value Level 2 zugeordnet ist, wird auf risikoloser Basis mit einem
geshifteten Black-Scholes-Modell bewertet und anschlieBend um das Kreditrisiko unter Verwendung des
Add-On-Ansatzes angepasst. Wesentliche InputgréBen fir die Bewertung sind die Zinsstrukturkurve
deutscher Staatsanleihen, die 3-Monats-Euribor-Forwardzinssatze, die Volatilitdt sowie laufzeitabhangige
Kreditrisikoaufschlage.

Des Weiteren beinhalten die langfristigen finanziellen Verbindlichkeiten eine Verbindlichkeit aus
Unternehmensakquisitionen in Zusammenhang mit dem Erwerb der Eigenkapitalanteile an der Zenhomes
GmbH. Diese Verbindlichkeit wird dem Fair Value Level 3 zugeordnet. Da die Bewertung der
Kaufpreisverbindlichkeit zum 30. Juni 2021 noch nicht abgeschlossen ist, wird ein vorlaufiger beizulegender
Zeitwert in Hohe von 8.929 Tsd. Euro ausgewiesen. Eine Beschreibung des Sachverhalts ist im Abschnitt
LKaufpreisverbindlichkeiten“ sowie in Erlauterung ,21 Unternehmenserwerbe in der Berichtsperiode®
dargestellt.

Die folgende Tabelle zeigt die Uberleitung der Bilanzpositionen und der Kategorien gemaB IFRS 9 zum

31. Dezember 2020, aufgegliedert nach Kategorien und hinsichtlich des beizulegenden Zeitwerts nach
Klassen.
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In Tsd. Euro m2 ok SRR eg3 HRAC wWsS8T8 wmomm JECE
Vermdgenswerte
Zahlungsm{tteluunq FAAC 177663 177.663 - - n/a
Zahlungsmittelaquivalente
Forderungenaus FAAC 2091 2091 - - n/a
Lieferungen und Leistungen
Kurzfristige finanzielle 1.564.788 6.540 - 1558248
Vermégenswerte
Wertpapiere FVTPL (Level 1) FAFVTPL 135913 - . 135913 135913 1
Wertpapiere FVTPL (Level 2) FAFVTPL 1.344.426 - - 1.344.426 1.344.426 2
Forderungen aus n/a 1337 1337 - - n/a
Leasingvereinbarungen
Sonstige Forderungen FAAC 4106 4106 - - n/a
Sonstige Wertpapiere FAFVTPL 77909 - - 77.909 77909 1
ubrige kurzfristige FAAC 1097 1097 - - 1092 2
finanzielle Vermdgenswerte
Langf.l.’lstlge finanzielle 12.983 12.983 _ _
Vermdgenswerte
Forderungen aus n/a 9.345 9.345 - - n/a
Leasingvereinbarungen
Ubrige langfristi
dbrige langfristige FAAC 3638 3638 - - 3243 2
finanzielle Vermdgenswerte
Eigenkapital
und Verbindlichkeiten
Vgrb|ndl|chke|ten ags FLAC 13250 13.250 _ _ n/a
Lieferungen und Leistungen
Kurzfristige Finanz-
verbindlichkeiten 78.194 76897 B 1297
Leasingverbindlichkeiten n/a 8263 8263 - - n/a
Bedingte
Kaufpreisverbindlichkeit FLFVTPL 1297 1.297 1.297 3
Sonstige kurzfristige
finanzielle Verbindlichkeiten FLAC 68635 68635 69889 2
Langfristige finanzielle
Verbindlichkeiten 254.046 252.732 1314
Dgnvapve FLFVTPL 1314 - - 1314 1314 2
Finanzinstrumente
Leasingverbindlichkeiten n/a 60.187 60.187 - - n/a
Sonstige langfristige finan-
Jielle Verbindlichkeiten FLAC 192,545 192.545 190.116 2
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Bewertungskategorie Buchwert zum
In Tsd. Euro nach IFRS 9 31.12.2020
Davon aggregiert nach IFRS-9-Kategorien
Finanzielle Vermdgenswerte zu fortgeflihrten Anschaffungskosten / Financial

FAAI 207.414

Assets Measured at Amortized Cost ¢ ©
Finanzielle Verbindlichkeiten zu fortgefiihrten Anschaffungskosten / Financial
Liabilities Measured at Amortized Cost FLAC 274429
Finanzielle Vermdgenswerte erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert /
Financial Assets Measured at Fair Value through Profit or Loss FAFVTPL 1558.248
Finanzielle Verbindlichkeiten erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert / FLEVTPL 261

Financial Liabilities Measured at Fair Value through Profit or Loss

Kaufpreisverbindlichkeiten

Die neu hinzugekommene kurzfristige Kaufpreisverbindlichkeit resultiert aus dem Erwerb der
wohnungsborse.net und ergibt sich aus einem festen Kaufpreisbestandteil abzuglich Finanzverbindlichkeiten
und zuziglich liquider Mittel. In Summe wurde eine Kaufpreisverbindlichkeit in Héhe von 878 Tsd. Euro
passiviert, welche im zweiten Halbjahr 2021 ausbezahlt wird. Da zum 30.06.2021 bereits feststeht, dass der
Kaufpreis in der passivierten Hohe ausbezahlt wird, wurde auf eine Darstellung der Sensitivitaten verzichtet.

Die neu hinzugekommenen langfristigen Kaufpreisverbindlichkeiten stehen im Zusammenhang mit dem
Erwerb der Eigenkapitalanteile in Hoéhe von 75 % an der Zenhomes GmbH (Vermietet.de). Auf Grund der
bestehenden Put- und Call-Optionen auf die restlichen 25 % der Eigenkapitalanteile entsteht bei der Scout24
eine Verpflichtung zum Erwerb der ausstehenden Anteile. Die Ermittlung des beizulegenden Zeitwerts der
Verpflichtung ist zum 30. Juni 2021 noch nicht abgeschlossen und es wurde ein vorlaufiger Betrag in Hoéhe
von 6.847 Tsd. Euro angesetzt. Da der als finanzielle Verbindlichkeit passivierte beizulegende Zeitwert
vorlaufig ermittelt wurde, wurde auf die Darstellung von Sensitivitdten verzichtet. Zudem beinhaltet die
Kaufpreisverbindlichkeit einen einbehaltenen Kaufpreisbestandteil in Hohe von 2.082 Tsd. Euro, der 18 Monate
nach Erwerb zur Auszahlung freigegeben wird. Detaillierte Informationen zum Erwerb der Zenhomes GmbH
sind in Erlauterung ,2.1 Unternehmenserwerbe in der Berichtsperiode“ dargestellit.

Die folgende Tabelle zeigt eine Ubersicht der Verdnderungen der Instrumente in Stufe 3 fiir den jeweiligen
Berichtszeitraum:

In Tsd. Euro 01.01.-30.06.2021 01.01.-31.12.2020
Stand zum Beginn der Periode 1.297 -
Neu hinzugekommene kurzfristige Verbindlichkeiten aus 878 3.000

Unternehmensakquisitionen

Neu hinzugekommene langfristige Verbindlichkeiten aus

L - 8929 -
Unternehmensakquisitionen (vorlaufig)
Beglichene Verbindlichkeiten aus Unternehmensakquisitionen -1.297 -1.703
Stand zum Ende der Periode 9.807 1.297

Die in der Tabelle dargestellten Vorjahreswerte resultieren aus dem Erwerb der immoverkauf24 GmbH im Jahr
2020 und stehen folglich nicht im Zusammenhang mit den zum 30. Juni 2021 bestehenden Verbindlichkeiten
aus Unternehmensakquisitionen. Die Verbindlichkeit wurde im ersten Halbjahr 2021 vollstandig beglichen.
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5. Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital

Das gezeichnete Kapital betragt zum 30. Juni 2021 92.100 Tsd. Euro (31. Dezember 2020: 105.700 Tsd. Euro)
und ist in 92100 Tsd. auf den Namen lautende Aktien mit einem rechnerischen Anteil am Grundkapital von
1Euro je Aktie eingeteilt. Die Namensaktien sind voll eingezahlt. Das gezeichnete Kapital steht flr eine
Ausschuttung nicht zur Verfiigung.

Die ordentliche Hauptversammlung der Scout24 AG hat am 18. Juni 2020 die Herabsetzung des Grundkapitals
durch Einziehung zu erwerbender Aktien im vereinfachten Verfahren durch die Scout24 AG beschlossen
(siehe Erlauterung ,4.15 Eigenkapital“ im Konzernabschluss 2020). In Ausfiihrung dieses Beschlusses hat der
Vorstand der Scout24 AG am 30.Méarz nach Zustimmung durch den Aufsichtsrat entschieden, den
Aktionarinnen der Scout24 AG ein &ffentliches Rickkaufangebot fur bis zu 13.976.613 Stlck Scout24-Aktien
fUr einen Kaufpreis je Aktie (ohne Erwerbsnebenkosten) in Hohe von 69,66 Euro (der ,Angebotspreis®) zu
unterbreiten. Das 6ffentliche Rickkaufangebot hatte damit ein Gesamtvolumen von 973,6 Millionen Euro.
Wahrend der Annahmefrist vom 1. April 2021 bis 16. April 2021 wurden der Gesellschaft 11.400.875 Aktien mit
der entsprechenden Zahl von Andienungsrechten zum Angebotspreis von 69,66 Euro pro Aktie angedient.
Dies entspricht einem Ruickkaufvolumen von 794,2 Millionen Euro und einer Annahmequote von 81,6 %
bezogen auf das Angebotsvolumen von bis zu 974 Millionen Euro. Nach Abschluss des &ffentlichen
Rickkaufangebots hat der Vorstand der Scout24 AG beschlossen, die Kapitalherabsetzung durch
unverzlgliche Einziehung der erworbenen Aktien der Scout24 AG durchzufihren. Dies entspricht ca. 10,79 %
des Grundkapitals vor Einziehung.

Dartber hinaus wurden weitere Stiick 2.199.125 Aktien der Scout24 AG unter Herabsetzung des Grundkapitals
eingezogen. Dies entspricht ca. 2,33 % des Grundkapitals vor Einziehung dieser Aktien und der
entsprechenden Kapitalherabsetzung. Die eingezogenen Aktien waren auf Basis der von der Haupt-
versammlung der Scout24 AG am 8. Juni 2017 beschlossenen Ermachtigung zum Erwerb und zur Verwendung
eigener Aktien sowie zum Ausschluss des Bezugsrechts erworben worden. Die Einziehung bedurfte nach
MaBgabe der naheren Bestimmungen des am 27. April 2017 im Bundesanzeiger veroffentlichten
Beschlussvorschlags von Vorstand und Aufsichtsrat zu Punkt 6 (Beschlussfassung Uber die Ermachtigung zum
Erwerb und zur Verwendung eigener Aktien sowie zum Ausschluss des Bezugsrechts) der Tagesordnung der
ordentlichen Hauptversammlung der Scout24 AG keines weiteren Hauptversammlungsbeschlusses. Auch die
Durchfiihrung der Einziehung bedurfte keines weiteren Hauptversammlungsbeschlusses.

Zum Bilanzstichtag sind 83.513.538 im Umlauf befindlich (Vorjahr: 97.836.291).

Im Umlauf befindliche Aktien Stiick
Stand zum 01.01.2020 105.162.959
Erwerb eigener Anteile -7.326.668

Ausgabe eigener Anteile =

Stand zum 31.12.2020 / 01.01.2021 97.836.291

Erwerb eigener Anteile -14.322.753

Ausgabe eigener Anteile -

Stand zum 30.06.2021 83.513.538

Eigene Aktien

Dem Vorstand der Gesellschaft wurde durch die ordentliche Hauptversammlung der Scout24 AG am
18. Juni 2020 die Ermachtigung zum Erwerb eigener Aktien gemal § 71 Abs. 1 Nr. 8 Aktiengesetz erteilt; der
Vorstand ist damit ermachtigt, eigene Aktien zu jedem zulassigen Zweck im Rahmen der gesetzlichen Be-
schrankungen und unter bestimmten Bedingungen zu erwerben.
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In Ausnutzung der vorgenannten Ermachtigung hat die Scout24 AG am 23. April 2021 die Fortsetzung ihrer
Aktienrlickkaufe bekanntgegeben. Die nach den beiden in 2019/2020 durchgeflihrten Programmen dritte
Tranche in Héhe von bis zu 200 Millionen Euro startete am 26. April 2021 und endete am 30. Juni 2021.

Der Aufsichtsrat hat dem Aktienrlickkaufprogramm zugestimmt. Die eigenen Aktien werden zu gesetzlich
zulassigen Zwecken zurickerworben.

Auf die im Rahmen des Aktienrlickkaufs erworbenen Aktien werden zusammen mit anderen Aktien, welche
die Gesellschaft bereits erworben hat und noch besitzt, zu keinem Zeitpunkt mehr als 10% des Grundkapitals
entfallen.

Im Rahmen des Ruckkaufs wurden im Zeitraum vom 26. April bis einschlieBlich 30. Juni 2021 2.921.878 Stlick
eigene Aktien der Gesellschaft erworben. Die angefallenen Transaktionskosten beliefen sich auf 191 Tsd. Euro
und wurden, unter Berlcksichtigung des auf sie entfallenden Steuereffekts (58 Tsd. Euro), als Abzug vom
Eigenkapital bilanziert.

In Ausnutzung der Ermachtigung durch die Hauptversammlung vom 8. Juni 2017 hat der Vorstand der Scout24
AG beschlossen, 2.199.125 Stlick Aktien der Scout24 AG, die von der Gesellschaft ebenfalls in Ausnutzung der
von der Hauptversammlung der Scout24 AG am 8. Juni 2017 beschlossenen Ermachtigung erworben wurden,
unter Herabsetzung des Grundkapitals einzuziehen. Dies entspricht ca. 2,33 % des Grundkapitals vor
Einziehung und Kapitalherabsetzung; fir weitere Informationen wird auf den Absatz ,Gezeichnetes Kapital®
verwiesen.

Die eigenen Aktien wurden bei ihrer Einziehung mit einem gewichteten Durchschnittskurs in H6he von rund
67,14 Euro je eingezogener Aktie bewertet.

Die Anteile am Unternehmen, die durch das Unternehmen selbst gehalten werden, haben sich wie folgt
entwickelt:

Eigene Anteile Stiick Tranche Transaktions- Gesamtbetrag

(InTsd.Euro)  kosten*(In Tsd. Euro) (In Tsd. Euro)
Stand zum 01.01.2021 7.863.709 515.380 153 515.534
Erwerb eigener Anteile 14.322.753 994.185 1227 995.412
Ausgabe eigener Anteile 0 - - -
Einziehung eigener Aktien -13.600.000 -941.823 -1.095 -942.918
Stand zum 30.06.2021 8.586.462 567.742 286 568.028

* Unter Berlicksichtigung des Steuereffekts.

6. Sonstige Erlauterungen

6.1. Anteilsbasierte Vergilitung

LTIP 2018

AutoScout24 und FINANZCHECK Teilnehmer des Programms

Das LTIP 2018 wurde im ersten Halbjahr 2020 aufgrund des Verkaufs von AutoScout24, FINANZCHECK und
FinanceScout24 modifiziert. Fir die AutoScout24- und FINANZCHECK-Teilnehmerinnen des Programms
wurden die bis zum 31. Marz 2020 (Zeitpunkt des AutoScout24-Verkaufs (Closing)) erdienten Share Units mit
den vor der Modifikation geltenden Bedingungen in 2020 ausbezahlt (siehe Erlauterung 5.3 ,Anteilsbasierte
Vergltung® im Geschaftsbericht 2020).

Fir die verbleibenden Share Units war ein Anspruch der AutoScout24- und FINANZCHECK-Teilnehmer:innen
gegeben, wenn sie sich zum 31. Marz 2021 noch in einem Beschaftigungsverhaltnis mit diesen Gesellschaften

befanden. Die Auszahlung der verbliebenen Share Units erfolgte in Hohe von 6.904 Tsd. Euro im April 2021.
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ImmoScout24 sowie Scout24 AG Teilnehmer des Programms

Das LTIP 2018 Programm wurde fur die ImmoScout24- sowie Scout24 AG-Teilnehmer:innen des Programms
gemal den Planbedingungen bei der Zielberechnung angepasst, um die auBerordentliche Auswirkung der
COVID-19-Pandemie zu berlcksichtigen. Durch die Modifikation wurde ein zusatzlicher Personalaufwand in
Héhe von 1.112 Tsd. Euro im ersten Halbjahr 2021 erfasst.

Die im ersten Halbjahr durchgeflihrte Kapitalherabsetzung stellte nach den Programmbedingungen eine
KapitalmaBnahme dar, durch die der Aktienkurs beeinflusst wurde. Entsprechend den
Programmbedingungen wurde eine Anpassung beim zur Bewertung heranzuziechenden Aktienkurs
durchgefiihrt. Die Anpassung flhrte zu einem zuséatzlichen Personalaufwand in Héhe von 617 Tsd. Euro im
ersten Halbjahr 2021.

6.2. Transaktionen mit nahestehenden Unternehmen und Personen

Als nahestehende Personen oder Unternehmen im Sinne des IAS 24 gelten naturliche Personen oder
Unternehmen, die von der Scout24 AG beeinflusst werden kdnnen, die einen Einfluss auf die Scout24 AG
austiben kénnen oder die unter dem Einfluss einer anderen der Scout24 AG nahestehenden Partei stehen.

Nahestehende Unternehmen
Zum Bilanzstichtag und wahrend des gesamten abgelaufenen Geschaftsjahres kann keine Partei einen
beherrschenden oder maRgeblichen Einfluss auf die Scout24 AG auslben.

Die Scout24-Gruppe unterhalt mit einigen ihrer assoziierten Unternehmen und Gemeinschaftsunternehmen
Beziehungen im Rahmen der gewohnlichen Geschaftstatigkeit. Im Folgenden werden die Transaktionen mit
assoziierten Unternehmen und Gemeinschaftsunternehmen ausgewiesen.

Assoziiertes Gemeinschafts-

In Tsd. Euro Summe Unternehmen unternehmen
H12021

Erbrachte Leistungen sowie sonstige Ertrage 1 - 1

Empfangene Leistungen sowie sonstige Aufwendungen -43 - -43
30.06.2021

Forderungen 1 - 1

Verbindlichkeiten 1 - 1

Der Umfang der Geschaftsbeziehungen mit nahestehenden Unternehmen im ersten Halbjahr 2020 ist in
nachfolgender Ubersicht dargestellt. Durch die Aufgabe des Geschéftsbereichs AutoScout24 wurde das
ehemals assoziierte Unternehmen SUMAUTO MOTOR S.L. in die nicht fortgeflhrten Aktivitaten aufgenommen
mit der entsprechenden Anpassung von Transaktionen zu den fortgeflhrten und nicht fortgefiihrten
Aktivitaten.?' Die Transaktionen zwischen den fortgefiihrten Aktivitaten und der SUMAUTO MOTOR S.L. waren
hierbei von untergeordneter Bedeutung. Transaktionen von Geschaftsbereichen nicht fortgeflhrter
Aktivitaten und SUMAUTO MOTOR S.L. sind in der folgenden Tabelle nicht enthalten.

2" Hierzu wird auf Erlauterung ,2.2 Unternehmensverkaufe in der Berichtsperiode (Nicht fortgeflihrte Aktivitaten)“ im Konzernabschluss 2020
verwiesen.
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SUMAUTO

Summe Summe nicht MOTOR S.L.

fortgefiihrte Assoziiertes Gemeinschafts- fortgefiihrte (assoziiertes

In Tsd. Euro Aktivitaten Unternehmen unternehmen Aktivitaten Unternehmen)
H12020 H12020

Erbrachte Leistungen sowie sonstige Ertrage 8 - 8 - -

Empfangene Leistungen sowie sonstige -72 - -72 -15 -15

Aufwendungen

31.12.2020 31.12.2020

Forderungen 3 - 3 - -

Verbindlichkeiten - - - = -

Geschaftsvorfalle mit nahestehenden Unternehmen und Personen wurden unter den gleichen Bedingungen
abgewickelt wie Geschaftsvorfalle mit unabhangigen Geschaftspartnern.

Die offenen Salden zum Ende der Berichtsperiode sind unbesichert und werden durch Barzahlung oder
Saldierung der Forderungen und Verbindlichkeiten ausgeglichen. Fur Forderungen und Verbindlichkeiten
gegenulber nahestehenden Unternehmen bestehen keine Garantien. Es erfolgten keine Wertberichtigungen
auf Forderungen gegenulber nahestehenden Unternehmen.

Nahestehende Personen

Als nahestehende Personen gelten die Personen, die einen maBgeblichen Einfluss auf die Finanz- und
Geschaftspolitik der Scout24 austben (Mitglieder des Managements in Schlisselpositionen), einschlieBlich
ihrer nahen Familienangehoérigen. Dazu zahlen die Vorstandsmitglieder und Aufsichtsratsmitglieder der
Scout24 AG.

Zum 30. Juni 2021 gehdrten dem Aufsichtsrat die folgenden sechs Personen mit den folgenden weiteren
Mandaten an:

Name Ausgelibter Beruf Mitglied seit Ernannt bis Weitere Mandate in 2021

Funktion (wahrend der Amtszeit)

Dr. Hans-Holger CEO (bis 30.06.2021) und Mitglied 21.06.2018 HV 2024 o lce Group ASA, Oslo, Norwegen

Albrecht des Verwaltungsrats der Deezer  zuletzt gewahlt am: (Vorsitzender des Board of Directors)

Vorsitzender S.A, Paris, Frankreich und London, 18.06.2020 e VEON Ltd. Hamilton, Bermuda
Vereinigtes Konigreich (Non-Executive Member des Board of

Directors)

Frank H. Lutz CEO der CRX Markets AG, 30.08.2019, zuletzt HV 2024 « Bilfinger SE, Mannheim, Deutschland
Miinchen, Deutschland gewahlt am: 18.06.2020 (Aufsichtsratsmitglied)

Christoph Brand CEO der Axpo Holding AG, 30.08.2019 HV 2024 o Centralschweizerische Kraftwerke AG,
Baden, Schweiz zuletzt gewahlt am: Luzern, Schweiz

18.06.2020 (Mitglied des Verwaltungsrats)

GfM Schweizerische Gesellschaft fur
Marketing, Zurich, Schweiz
(Mitglied des Vorstands)

André CEO der FlixMobility GmbH, 30.08.2019 HV 2024 « ABOUT YOU Holding AG, Hamburg,
Schwammlein  Miinchen, Deutschland zuletzt gewahlt am: Deutschland (Aufsichtsratsmitglied)
18.06.2020 « ABOUT YOU Verwaltungs AG, Hamburg,
Deutschland (Aufsichtsratsmitglied)
Peter Ehemaliges Mitglied des 08.06.2017, zuletzt HV 2024 e UnternehmerTUM GmbH, Minchen,
Schwarzenbauer Vorstands der BMW AG, gewahlt am: 18.06.2020 Deutschland (Aufsichtsratsmitglied)
Munchen, Deutschland e Lunewave, Inc, Tucson (AZ), USA
(Mitglied des Beirats)
« Mobility Impact Partners LLC, New York,
USA (Mitglied des Beirats)
Dr. Elke Frank Mitglied des Vorstands der 18.06.2020 HV 2024 o Fraunhofer-Institut fir Arbeitswirtschaft
Software AG, Darmstadt, und Organisation IAO, Stuttgart,
Deutschland Deutschland, einer Einrichtung der

Fraunhofer-Gesellschaft zur Férderung
der angewandten Forschung eV,
Munchen, Deutschland (Mitglied des
Kuratoriums)
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Zwischen der Immobilien Scout GmbH, einem Tochterunternehmen der Scout24 AG, und der Homeday GmbH,
Berlin, wurden Vereinbarungen Uber die Schaltung von Immobilieninseraten sowie die Vermittlung von
Kundenkontakten abgeschlossen. Die Ehefrau eines Vorstandsmitglieds der Scout24 AG ist Chief Operating
Officer der Homeday GmbH. Im ersten Halbjahr 2021 wurden aus der Kooperation Umsatzerldse in Hohe von
796 Tsd. Euro erwirtschaftet und Kosten in Héhe von 21 Tsd. Euro aufwandswirksam erfasst. Die
Vereinbarungen wurden zu marktiblichen Konditionen abgeschlossen. Das Vorstandsmitglied der Scout24
AG war in den Abschluss nicht einbezogen.

Directors’ Dealings

Nach Art. 19 Abs. 1 der Marktmissbrauchsverordnung (Verordnung (EU) Nr. 596/2014) mussen die Mitglieder
von Vorstand und Aufsichtsrat sowie bestimmte Angehdérige alle Verkaufe und Kaufe von Scout24-Aktien und
anderer darauf bezogener Rechte unverzlglich veréffentlichen, sofern die Wertgrenze von 20.000 Euro
innerhalb des Kalenderjahres Uberschritten wird.

Im ersten Halbjahr 2021 wurden keine derartigen Geschafte veroffentlicht.

6.3. Segmentberichterstattung

Gemal IFRS 8 ist eine Abgrenzung von operativen Segmenten auf Basis der unternehmensinternen Steuerung
und Berichterstattung vorzunehmen. Die Organisations- und Berichtsstruktur der Scout24-Gruppe orientiert
sich an einer Steuerung nach Geschéftsfeldern. Auf Basis des von ihm eingerichteten Berichtswesens beurteilt
der Vorstand als Hauptentscheidungstrager den Erfolg der verschiedenen Segmente und die Zuteilung der
Ressourcen.

Die Geschaftsaktivititen der Scout24-Gruppe werden in die folgenden Segmente gegliedert:

Residential Real Estate

e Geschaft mit Residential Real Estate Partnern, das heiBt Immobilienmakler:innen, die primar Wohn-
immobilien zum Verkauf oder zur Vermietung anbieten, mit Hausverwaltungen/ Wohnungsbaugesell-
schaften, die regelmaBige Neuvermietungen durchfihren, und mit Finanzpartnern, z. B. Sparkassen, die
Maklertatigkeiten durchfihren.

o Geschaft mit privaten Konsumentinnen, die Immobilien zum Verkauf oder zur Vermietung direkt anbieten
sowie Mietobjekte suchen bzw. gesucht haben (und Services wie Bonitatsprifung und/ oder Premium-
Mitgliedschaft nutzen).

¢ Geschaft mit Umzugsunternehmen, denen Umzugsauftrage vermittelt werden.

Business Real Estate

¢ Geschaft mit Immobilienmakler:innen, die primar Gewerbeimmobilien zum Verkauf oder zur Vermietung
anbieten.

¢ Geschaft mit Immobilien-Projektentwicklerinnen und Fertighausanbietern, die Neubauprojekte
vermarkten.

Media & Other

o Geschaft mit Werbetreibenden, die Werbeflachen auf dem 1S24-Marktplatz buchen.
« ImmobilienScout24 Osterreich.

e Tochtergesellschaft FlowFact (Makler CRM Software).
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Die Immobilien Scout GmbH hat am 11. Mai 2021 75 % der Eigenkapitalanteile an der Zenhomes GmbH mit Sitz
in Berlin erworben. Zenhomes GmbH betreibt das Immobilienportal ,Vermietetde®. Vermietet.de ist eine
digitale Plattform fur private Vermieterinnen zur Verwaltung aller Prozesse rund um die Immobilie. Die
Aktivitaten von Vermietet.de werden in das Residential Real Estate Segment von Scout24 integriert.

Weiterhin hat die Immobilien Scout GmbH am 1. April 2021 100 % der Eigenkapitalanteile an der PWIB
Wohnungs-Infob6rse GmbH mit Sitz in Planegg (im Folgenden ,Wohnungsbdrse“) erworben. Wohnungsboérse
betreibt das Immobilienportal ,wohnungsbdrse.net®, das Kauferinnen bzw. Mieterinnen bei der Suche nach
Wohnimmobilien mit Eigentiimer:innen bzw. Vermieterinnen zusammenbringt. Die Aktivitaten von Wohnungs-
boérse werden in das Residential Real Estate Segment von Scout24 integriert.

Im Folgenden werden die von der Scout24 zur Beurteilung der Leistung ihrer Segmente herangezogenen

SteuerungsgrdéBen angegeben:

SEGMENTINFORMATIONEN

EBITDA aus
gewdhnlicher
In Tsd. Euro AuBenumsatz Geschaftstatigkeit
Q2 2021 71.240 41.714
Residential Real Estate
Q2 2020 59.860 38.240
Q2 2021 17.021 12.374
Business Real Estate
Q2 2020 16.630 11.709
Q2 2021 7.565 2932
Media & Other
Q22020 7.257 2973
Q2 2021 95.826 57.020
Summe berichtspflichtige Segmente
Q22020 83.747 52.922
Q2 2021 86 -1.860
Zentrale Konzernfunktionen/Konsolidierung/Sonstige
Q2 2020 127 -2578
Q2 2021 95.911 55.160
Summe Konzern
Q22020 83.874 50.344
EBITDA aus
gewdhnlicher
In Tsd. Euro AuBenumsatz Geschaftstatigkeit
H12021 140.014 84.171
Residential Real Estate
H12020 123.242 79.460
H12021 34.259 24762
Business Real Estate
H12020 34547 24898
H12021 15.212 5.501
Media & Other
H12020 15.047 6.083
H12021 189.485 114.433
Summe berichtspflichtige Segmente
H12020 172.835 110.441
H12021 191 -4.217
Zentrale Konzernfunktionen/Konsolidierung/Sonstige
H12020 150 -4.993
H12021 189.676 110.216
Summe Konzern
H12020 172.985 105.448
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Die Position ,Zentrale Konzernfunktionen/Konsolidierung/Sonstige* beinhaltet im Wesentlichen Auf-
wendungen, die im Zusammenhang mit zentralen Konzernfunktionen anfallen sowie unwesentliche Geschéafte,
die nicht den berichtspflichtigen Segmenten zugeordnet wurden.

Die folgende Tabelle zeigt die Uberleitung des EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit und des EBITDA
des Konzerns auf das Ergebnis vor Ertragsteuern aus fortgeflihrten Geschaftstatigkeiten nach IFRS:

In Tsd. Euro Q22021 Q22020 H12021 H12020
EBITDA aus gewohnlicher Geschéftstatigkeit 55.160 50.344 110.216 105.448
Nicht operative Effekte -6.172 -6.535 -8.940 -9.053
davon: anteilsbasierte Verglitung -4197 -4.782 5575 -4.517
davon: M&A-Aktivitaten -1.631 -129 -2.087 -663
davon: Reorganisation -331 -1.598 -1.251 -3.570
davon: sonstige nicht-operative Effekte =13 -26 -26 -302
EBITDA 48.988 43.809 101.276 96.395
Abschreibungen und Wertminderungen -14.171 -12.073 -27.492 -24.859
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Unternehmen 17 48 2 82
Sonstiges Finanzergebnis -2.064 -1.448 -5.644 -7.898
Ergebnis vor Ertragsteuern 32771 30.336 68.143 63.720

6.4. Ereignisse nach der Berichtsperiode

Auf der ordentlichen Hauptversammlung der Scout24 AG am 8. Juli 2021 wurde die Ausschlttung einer
Dividende in H6he von 68.481Tsd. Euro beschlossen, das hei3t 0,82 Euro je dividendenberechtigter
Stlckaktie. Die Auszahlung der Dividende erfolgte am 13. Juli 2021.

Vorstand und Aufsichtsrat der Scout24 AG haben der Hauptversammlung den Formwechsel der Gesellschaft
in eine Europaische Aktiengesellschaft (Societas Europaea, SE) zum Beschluss vorgeschlagen. Die
Hauptversammlung der Scout24 AG hat dem Formwechsel am 8. Juli 2021 zugestimmt. Der Formwechsel wird
jedoch erst mit der Eintragung in das Handelsregister wirksam.

Mit Mitteilung vom 2. Juli 2021 hat die Scout24 AG die Bestellung von Tobias Hartmann bis Ende Dezember
2025 zum Vorstandsvorsitzenden (CEO) bekanntgemacht. Hartmann ist seit November 2018 CEO der Scout24
AG. Mit der Vertragsverlangerung schafft der Aufsichtsrat Kontinuitdt in der Fulhrungsspitze des
Unternehmens. Hartmann hat Scout24 mit dem Fokus auf das Immobiliengeschaft in den letzten Jahren
erfolgreich neu positioniert.
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Versicherung der gesetzlichen Vertreter

Nach bestem Wissen versichern wir, dass gemafl den anzuwendenden Rechnungslegungsgrundsatzen fur die
Halbjahresfinanzberichterstattung der Konzernzwischenabschluss ein den tatsdchlichen Verhaltnissen
entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt und im
Konzernzwischenlagebericht der Geschaftsverlauf einschlieBlich des Geschaftsergebnisses und die Lage des
Konzerns so dargestellt sind, dass ein den tatsachlichen Verhdltnissen entsprechendes Bild vermittelt wird
sowie die wesentlichen Chancen und Risiken der voraussichtlichen Entwicklung des Konzerns beschrieben
sind.

Munchen, den 2. August 2021
Scout24 AG

Der Vorstand

-

Tobias Hartmann Dr. Dirk Schmelzer
: - ) e [ .
A R
Dr. Thomas Schroeter Ralf Weitz
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Bescheinigung nach priuferischer Durchsicht

An die Scout24 AG, Miinchen

Wir haben den verkirzten Konzernzwischenabschluss — bestehend aus Konzern-Gewinn- und Verlust-
rechnung, Konzern-Gesamtergebnisrechnung, Konzern-Bilanz, Konzern-Eigenkapitalveranderungsrechnung,
Konzern-Kapitalflussrechnung sowie ausgewahite erlauternde Anhangangaben — und den Konzern-Zwischen-
lagebericht der Scout24 AG fur den Zeitraum vom 1. Januar bis 30. Juni 2021, die Bestandteile des
Halbjahresfinanzberichts nach § 115 WpHG sind, einer priferischen Durchsicht unterzogen. Die Aufstellung
des verkilrzten Konzernzwischenabschlusses nach dem International Accounting Standard IAS 34
LZwischenberichterstattung®, wie er in der EU anzuwenden ist, und des Konzernzwischenlageberichts nach
den flr Konzernzwischenlageberichte anwendbaren Vorschriften des WpHG liegt in der Verantwortung der
gesetzlichen Vertreter der Gesellschaft. Unsere Aufgabe ist es, eine Bescheinigung zu dem verkurzten
Konzernzwischenabschluss und dem Konzernzwischenlagebericht auf der Grundlage unserer pruferischen
Durchsicht abzugeben.

Wir haben die priferische Durchsicht des verkiirzten Konzernzwischenabschlusses und des Konzern-
Zwischenlageberichts unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprtfer (IDW) festgestellten deutschen
Grundsatze fir die priferische Durchsicht von Abschlissen vorgenommen. Danach ist die priferische
Durchsicht so zu planen und durchzuflihren, dass wir bei kritischer Wirdigung mit einer gewissen Sicherheit
ausschlieBen kénnen, dass der verkurzte Konzernzwischenabschluss in wesentlichen Belangen nicht in
Ubereinstimmung mit IAS 34 ,Zwischenberichterstattung®, wie er in der EU anzuwenden ist, und der Konzern-
Zwischenlagebericht in wesentlichen Belangen nicht in Ubereinstimmung mit den fir Konzern-
Zwischenlageberichte anwendbaren Vorschriften des WpHG aufgestellt worden sind. Eine priferische
Durchsicht beschrankt sich in erster Linie auf Befragungen von Mitarbeitern der Gesellschaft und auf
analytische Beurteilungen und bietet deshalb nicht die durch eine Abschlussprifung erreichbare Sicherheit.
Da wir auftragsgemaB keine Abschlussprifung vorgenommen haben, kdnnen wir einen Bestatigungsvermerk
nicht erteilen.

Auf der Grundlage unserer priferischen Durchsicht sind uns keine Sachverhalte bekannt geworden, die uns
zu der Annahme veranlassen, dass der verklrzte Konzernzwischenabschluss in wesentlichen Belangen nicht
in Ubereinstimmung mit IAS 34 ,Zwischenberichterstattung®, wie er in der EU anzuwenden ist, oder dass der
Konzernzwischenlagebericht in wesentlichen Belangen nicht in Ubereinstimmung mit den fir
Konzernzwischenlageberichte anwendbaren Vorschriften des WpHG aufgestellt worden ist.

Munchen, den 3. August 2021

KPMG AG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

gez. Schmidt gez. Marschner
Wirtschaftsprtifer Wirtschaftspruferin
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Allgemeine Hinweise

Die Scout24 AG als Mutterunternehmen bildet gemeinsam mit ihren direkten und indirekten
Tochtergesellschaften die Scout24-Gruppe. Soweit sich Angaben in dem vorliegenden Bericht ausschlieBlich
auf die Scout24 AG beziehen, ist die Gesellschaft dort entsprechend bezeichnet (,Scout24 AG“). Die
Bezeichnungen ,Scout24-Gruppe®, ,Scout24, ,Scout24-Konzern“ beziehen sich jeweils auf die gesamte
Gruppe.

Die in diesem Bericht enthaltenen Informationen sind sorgfaltig ermittelt worden. Es wird jedoch keine
Haftung irgendeiner Art Gbernommen fir die hierin enthaltenen Informationen und/oder ihre Vollstandigkeit.
Die Gesellschaft, inre Organmitglieder, Flihrungskrafte und Mitarbeiter und sonstige Personen geben keine
Garantie oder Zusicherung, weder ausdricklich noch konkludent, fir die Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit
der hierin enthaltenen Informationen ab und jegliche Haftung fir jeglichen Schaden oder Verlust, der direkt
oder indirekt aus dem Gebrauch dieser Informationen oder daraus in anderer Weise abgeleiteter Meinungen
resultiert, ist ausgeschlossen.

Dieses Dokument kann zukunftsgerichtete Aussagen Uber das Geschaft, die Finanz- und Ertragslage und
Gewinnprognosen der Scout24-Gruppe enthalten. Begriffe wie ,kdnnen, ,werden®, ,erwarten®, ,rechnen mit®,
Lerwagen®, beabsichtigen®, ,planen®, ,glauben®, ,fortdauern® und ,schatzen®, Abwandlungen solcher Begriffe
oder ahnliche Ausdricke kennzeichnen diese zukunftsgerichteten Aussagen. Solche zukunftsgerichteten
Aussagen basieren auf den gegenwartigen Einschatzungen, Erwartungen, Annahmen und Informationen des
Scout24 Vorstands. Die Aussagen unterliegen einer Vielzahl bekannter und unbekannter Risiken und
Unsicherheiten. Sie bieten keine Garantie daflrr, dass die erwarteten Ergebnisse und Entwicklungen
tatsachlich eintreten. Die tatsdchlichen Ergebnisse und Entwicklungen kénnen daher wesentlich von diesen
zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Grinde hierfir kénnen unter anderem Veranderungen der
allgemeinen wirtschaftlichen Lage und des Wettbewerbsumfelds, Kapitalmarktrisiken, Wechselkurs-
schwankungen, Anderungen internationaler und nationaler Gesetze und Vorschriften, insbesondere im
Hinblick auf Steuergesetze und -vorschiften, die Scout24 betreffen, sowie weitere Faktoren sein. Die
Gesellschaft (ibernimmt keine Verpflichtung zur Aktualisierung oder Uberpriifung zukunftsgerichteter
Aussagen aufgrund neuer Informationen, kiinftiger Ereignisse oder aus sonstigen Grinden, soweit keine
ausdruckliche rechtliche Verpflichtung besteht.

Scout24 verwendet zur Erlauterung der Ertragskennzahlen auch alternative Leistungskennzahlen, die nicht
nach IFRS definiert sind. Diese sollten nicht isoliert, sondern als erganzende Information betrachtet werden.
Die von Scout24 verwendeten alternativen Leistungskennzahlen sind jeweils an entsprechender Stelle im
Bericht definiert. Sondereinflisse, die fur die Ermittlung einiger alternativer Leistungskennzahlen verwendet
werden, resultieren aus der Integration erworbener Unternehmen, Reorganisationen, auBerplanmaBigen
Abschreibungen, dem VerauBerungsergebnis bei Desinvestitionen und Beteiligungsverkdufen sowie
sonstigen Aufwendungen und Ertrdgen auBerhalb des gewdhnlichen Geschaftsbetriebs von Scout24.

Aufgrund von Rundungsdifferenzen ist es méglich, dass bei der Summierung der in diesem Bericht verdffent-
lichten Einzelpositionen Unterschiede zu den angegebenen Summen auftreten und aus diesem Grund auch
Prozentsatze nicht die genaue Entwicklung der absoluten Zahlen widerspiegeln. Prozentuale Veranderungen
werden grundsatzlich auf Basis der exakten, ungerundeten Zahlen berechnet. Bei Verwendung der
gerundeten Werte kénnen sich dementsprechend auch hier Abweichungen ergeben.

Die in diesem Bericht enthaltenen Quartals- und Halbjahreszahlen wurden — falls nicht anders angegeben -
geman §317 HGB einer priferischen Durchsicht durch einen Abschlussprufer unterzogen.
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