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Hinweise

Dieser Bericht kann zukunftsgerichtete Aussagen liber das Geschéft, die Finanz- und Ertragslage sowie die Gewinnprognosen der Scout24-Gruppe
enthalten. Begriffe wie ,kénnen“, ,werden, ,erwarten”, ,rechnen mit“, ,erwagen*, ,beabsichtigen”, ,planen* ,glauben*, ,fortdauern“ und
.Schitzen“, Abwandlungen solcher Begriffe oder &ahnliche Ausdriicke kennzeichnen diese zukunftsgerichteten Aussagen. Solche
zukunftsgerichteten Aussagen basieren auf den gegenwartigen Einschatzungen, Erwartungen, Annahmen und Informationen des Scout24-
Vorstands, von denen zahlreiche auBerhalb des Einflussbereichs von Scout24 liegen. Die Aussagen unterliegen einer Vielzahl bekannter und
unbekannter Risiken und Unsicherheiten. Die tatsdchlichen Ergebnisse und Entwicklungen kénnen daher wesentlich von diesen
zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Die Gesellschaft (ibernimmt keine Verpflichtung zur Aktualisierung oder Uberpriifung
zukunftsgerichteter Aussagen aufgrund neuer Informationen oder kiinftiger Ereignisse oder aus sonstigen Griinden, soweit keine ausdrickliche
rechtliche Verpflichtung besteht.

Aufgrund von Rundungsdifferenzen ist es mdglich, dass bei der Summierung der in diesem Bericht veréffentlichten Einzelpositionen Unterschiede
zu den angegebenen Summen auftreten und aus diesem Grund auch Prozentsdtze nicht die genaue Entwicklung der absoluten Zahlen
widerspiegeln.

Scout24 verwendet zur Erlauterung der Ertragskennzahlen auch alternative Leistungskennzahlen, die nicht nach IFRS definiert sind. Diese sollten
nicht isoliert, sondern als ergénzende Information betrachtet werden. Die von Scout24 verwendeten alternativen Leistungskennzahlen sind jeweils
an der entsprechenden Stelle im Bericht definiert.

Sondereinfllsse, die flr die Ermittlung einiger alternativer Leistungskennzahlen berlicksichtigt werden, resultieren aus der Integration erworbener
Unternehmen, Reorganisationen, anteilsbasierter Vergltung, dem VerduBerungsergebnis bei Devestitionen und Beteiligungsverkaufen sowie
sonstigen Aufwendungen und Ertragen auB3erhalb des gewdhnlichen Geschéaftsbetriebs von Scout24.

Quartalsmitteilungen nach § 53 BorsO der Frankfurter Wertpapierbdrse werden keiner priiferischen Durchsicht oder Prifung nach § 317 HGB
unterzogen.

Bei Abweichungen hat die deutsche Fassung Vorrang gegeniiber der englischen Ubersetzung.
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Geschaftsentwicklung des Konzerns

Ertragslage

Mio. EUR Q12026 Q12025 Verdnderung
Umsatzerlése 179,6 157,6 +13,9%
Aktivierte Eigenleistungen 58 51 +13,3%
Aktivierte Eigenleistungen (% vom Umsatz) 32% 32% 0,0 Pp
Operative Effekte aus gewdhnlicher Geschiftstéatigkeit -77,4 -69,0 12,2 %
Personalaufwand -30,0 -29,4 -2,2%
Marketingaufwand -16,3 -12,9 -26,7%
IT-Aufwand -6,6 -5,5 -19,5%
Einkaufskosten -13,7 -12,0 14,2 %
Sonstige betriebliche Aufwendungen -10,7 -9,2 -17,2%
EBITDA aus gewdhnlicher Geschiftstitigkeit'? 107,9 93,7 +15,1%
EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschiftstitigkeit (%) 60,1% 59,5% +0,6 Pp
Nichtoperative Effekte 4,5 -7,8 >+100 %
Anteilsbasierte Verglitung 7,9 -3,8 >+100 %
M&A-Aktivitaten -2,8 -1,9 -43,7 %
Reorganisation -0,6 -2,0 +72,5%
Sonstige nichtoperative Effekte -0, 0,0 -15,8 %
EBITDA' 12,4 85,9 +30,8 %
Abschreibungen und Wertminderungen -13,6 -12,0 -12,9%
Betriebsergebnis (EBIT) 98,8 73,8 +33,8 %
Finanzergebnis -0,8 -1,9 +59,1%
Ergebnis vor Steuern (EBT) 98,0 72,0 +36,2 %
Ertragsteuern -29,5 -22,0 -341%
Ergebnis nach Steuern 68,5 50,0 +371%
Ergebnis je Aktie (unverwdassert, EUR) 0,97 0,69 +40,2 %

Das EBITDA (unbereinigt) ist analog zur Darstellung in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung definiert als das Ergebnis vor Finanzergebnis,
Ertragsteuern, Abschreibungen, Wertminderungen und Wertaufholungen.

Das EBITDA aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit entspricht dem EBITDA, bereinigt um nichtoperative Effekte. Hierunter fallen im Wesentlichen
Aufwendungen flr anteilsbasierte Vergltung, M&A-Aktivitdten (realisiert und unrealisiert), Reorganisationen sowie sonstige nichtoperative
Effekte.

Die EBITDA-Marge aus gewodhnlicher Geschéaftstatigkeit eines Segments ist definiert als das EBITDA aus gewdhnlicher Geschéaftstatigkeit im
Verhaltnis zu den externen Umsatzerl6sen des jeweiligen Segments.

Erstkonsolidierung Spaniengeschaft

Im September 2025 hat Scout24 die Ubernahme des spanischen Immobilienportals Fotocasa (Adevinta Real Estate
S.L.U.) von der Investmentgesellschaft EQT vereinbart. Mit Vollzug dieser Transaktion am 27. Februar 2026 wird das
Spaniengeschéaft im ersten Quartal 2026 erstmals fiir den Monat Mérz berichtet und vollstidndig dem Segment
Professional zugeordnet. Innerhalo des Professional-Segments erfolgt deshalb ab diesem Bericht eine
differenzierte Darstellung der Subscription-Umsétze: Deutschland wird separat ausgewiesen, wihrend Osterreich
und Spanien unter ,Rest of Europe“ zusammengefasst werden. Seit dem ersten Quartal 2026 werden zudem
Umsétze aus Werbeanzeigen in Osterreich und Spanien im Sonstigen Umsatz ausgewiesen.

Umsatzerlose

Die Scout24-Gruppe setzte ihren erfolgreichen Wachstumskurs auch im ersten Quartal 2026 fort und kniipfte damit
an die positive Entwicklung des Vorjahres an. Der Umsatz erhdhte sich im Vergleich zum Niveau des
Vorjahresquartals um 13,9 %. Treiber dieser Entwicklung war insbesondere ein starkes zweistelliges organisches
Wachstum von 10,7 % im Berichtszeitraum. MaBgeblich dazu beigetragen haben die weiterhin hohe Nachfrage nach
Makler-Mitgliedschaften im Professional-Segment sowie im Private-Segment steigende Erldse aus Subscriptions
und Pay-per-Ad-Listings. In beiden Segmenten konnte die Kundenbasis in Deutschland weiter ausgebaut werden.
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Der Bereich Transaction Enablement zeigte zum einen im CRM-Geschéaft ein solides Wachstum und zum anderen
eine anhaltend starke Nachfrage nach Daten- und Bewertungsdienstleistungen.

EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit und Kostenentwicklung

Bei der operativen Kostenentwicklung verzeichneten samtliche Einzelposten Anstiege, die jedoch insgesamt
moderat blieben und auch unter Einbeziehung der anorganischen Effekte unterhalb des Umsatzwachstums lagen.
Das organische Kostenwachstum bewegte sich im mittleren einstelligen Bereich (-4,4 %). Der GrofBteil des
Kostenanstiegs ist auf die erstmalige Konsolidierung der Akquisition in Spanien zurtickzufiihren, wahrend sich die
zugrunde liegenden Kosten dank des disziplinierten Managements weiterhin unterproportional entwickelt haben.
Der zum Umsatz unterproportionale Kostenanstieg ist auf die starke Umsatzdynamik im Subscription-Geschaft
sowie die erfolgreich realisierten Effizienzgewinne im Rahmen der Interkonnektivitatsstrategie zurlickzufiihren.

Die héheren operativen Personalaufwendungen stehen primar im Zusammenhang mit der Erstkonsolidierung neu
erworbener Unternehmen und spiegeln damit insbesondere das anorganische Wachstum wider, wahrend die
Personalkosten auf organischer Basis infolge interner Effizienzsteigerungen deutlich reduziert werden konnten.
Die Marketingaufwendungen erhdhten sich im Berichtsquartal sowohl auf organischer als auch anorganischer
Basis, vor allem aufgrund gezielter Investitionen in Marken- und Imagekampagnen sowie im Zusammenhang mit
der EinfUhrung der aktualisierten B2C-Subscription-Angebote. Die IT-Aufwendungen entwickelten sich moderat
und wuchsen auf organischer Basis im mittleren einstelligen Prozentbereich und damit ebenfalls deutlich
langsamer als der Umsatz. Der Anstieg ist auf die Integration der spanischen Immobilienplattformen
zurlickzufiihren. Die Einkaufskosten erhéhten sich infolge der jlingsten Unternehmensakquisitionen sowie einer
gestiegenen Nachfrage nach Daten- und Bewertungsprodukten und SCHUFA-Auskiinften. Die Sonstigen
betrieblichen Aufwendungen stiegen im Berichtsquartal insbesondere aufgrund der verstarkten Zusammenarbeit
mit spezialisierten externen Dienstleistern. Der Anstieg lag ebenfalls organisch weit unter dem Umsatzwachstum.

Im ersten Quartal 2026 wurde das EBITDA aus gewohnlicher Geschéftstatigkeit um 15,1 % gesteigert, sodass sich
die zugehodrige EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschiéftstatigkeit leicht auf 60,1% verbesserte.

Die nichtoperativen Effekte verbesserten sich deutlich und leisteten im Berichtsquartal einen positiven
Ergebnisbeitrag. Dies war insbesondere auf einen Effekt aus der Neubewertung der Rickstellungen fir
aktienbasierte Verglitungsprogramme infolge eines gesunkenen Aktienkurses zurlickzufihren. Darliber hinaus
trugen reduzierte Reorganisationskosten zu der glinstigen Entwicklung bei. Dem standen héhere M&A-bedingte
Aufwendungen im Zusammenhang mit der Akquisition der spanischen Plattformen gegeniber, einschlieBlich Post-
Closing-Migrationsaktivitaten.

Ergebnisentwicklung

Das EBITDA erhéhte sich im ersten Quartal 2026 deutlich um 30,8 % gegeniliber dem Level im Vorjahresquartal.
Diese Ertragssteigerung wurde durch positive nichtoperative Effekte unterstiitzt, vor allem infolge des zuvor
beschriebenen Bewertungseffekts.

Die Abschreibungen und Wertminderungen sind gegeniiber dem Vorjahresquartal im Wesentlichen aufgrund von
hoheren planmaBigen Abschreibungen auf immaterielle Vermdgenswerte, die durch die Fertigstellung gréBerer
Projekte entstanden sind, sowie infolge der librigen planmaBigen Abschreibungen (inklusive Abschreibungen aus
Leasing nach IFRS 16) angestiegen.

Das Finanzergebnis konnte im selben Zeitraum deutlich verbessert werden. Dies ist insbesondere auf Ertrage aus
Fremdwahrungseffekten zurtickzufihren.

Das Ergebnis vor Steuern erhdhte sich im Vergleich zum entsprechenden Niveau des Vorjahresquartals deutlich.
Treiber waren sowohl die positive operative Entwicklung als auch das verbesserte Finanzergebnis.

Trotz des hdheren Ertragsteueraufwands konnten das Ergebnis nach Steuern sowie das Ergebnis je Aktie deutlich
gesteigert werden.
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Entwicklung von Listings und Traffic

Q12026 Q12025 Veranderung
ImmoScout24 Listings’ 617.863 539.518 +14,5%
ImmoScout24 monatliche Nutzer / Webseite (Mio.)? 15,0 16,1 -6,8 %
ImmoScout24 monatliche Nutzer / App (Mio.)?? 4,2 4,2 +0,3%
ImmoScout24 monatliche Sessions (Mio.)* 99,4 106,6 -6,7%

Quelle: www.immoscout24.de; Listings in Deutschland (Durchschnitt der Stichtagswerte zum Monatsultimo der Periode)

Monatliche Nutzende auf www.immoscout24.de (Durchschnitt der einzelnen Monate), unabhéngig davon, wie oft sie den Marktplatz in einem
Monat besuchen. Quelle: interne Messung mithilfe eines externen Tracking-Dienstleisters

Basis der Zahlung der monatlichen App-Nutzenden (Durchschnitt der einzelnen Monate) sind Nutzerkennungen, die von einem externen
Dienstleister bezogen werden. Die Kennzahl stellt damit eine Naherung der tatsdchlichen Nutzerzahlen dar, die sich direkt nicht messen lassen.
Anzahl aller monatlichen Besuche (Durchschnitt der einzelnen Monate), in denen einzelne Nutzende liber ein Endgerat aktiv mit dem Web- oder
App-Angebot interagieren, wobei ein Besuch als abgeschlossen gilt, wenn der oder die Nutzende mindestens 30 Minuten inaktiv ist. Quelle:
interne Messung mithilfe eines externen Tracking-Dienstleisters

Im ersten Quartal 2026 verzeichnete ImmoScout24 weiterhin ein solides Wachstum der Immobilien-Listings auf
insgesamt 617.863 (+14,5 % gegenliber dem Vergleichswert im Vorjahresquartal). Dies unterstreicht die anhaltend
hohe Aktivitat auf der Angebotsseite sowohl im Kauf- als auch im Mietbereich. Auf der Nachfrageseite zeigte sich
im aktuellen Marktumfeld eine leichte Abschwachung von einem hohen Ausgangsniveau, sodass die monatlichen
Webseiten-Nutzer um 6,8 % und die Sessions um 6,7 % zuriickgingen. Diese Entwicklung ist vor allem auf
makrodkonomische und geopolitische Faktoren zurlickzufiihren. Das gestiegene Listing-Volumen unterstreicht die
anhaltend hohe Attraktivitat der Plattform und die fiihrende Marktposition von ImmoScout24.

Vermoégens- und Finanzlage

Bilanz Aktiva (verkiirzt)

Mio. EUR 31.03.2026 31.12.2025 Verdnderung
Kurzfristige Vermdgenswerte 109,5 14,9 -4,7 %
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 23,5 49,5 -52,6 %
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 3,0 1,7 +81,4 %
Langfristige Vermdgenswerte 2114 1.943,9 +8,6 %
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 1,2 10,5 +6,4 %
Bilanzsumme 2.220,9 2.058,8 +7,9%

Bilanz Passiva (verkiirzt)

Mio. EUR 31.03.2026 31.12.2025 Verdnderung
Kurzfristige Verbindlichkeiten 495,7 305,3 +62,3%
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 322,5 154,6 +108,6 %
Leasingverbindlichkeiten 10,1 9,9 +2,6 %
Langfristige Verbindlichkeiten 279,5 276,0 +1,3%
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 0,2 0,2 =191 %
Leasingverbindlichkeiten 31,6 29,4 +7,6 %
Eigenkapital 1.445,7 1.477,5 -22%
Bilanzsumme 2.220,9 2.058,8 +7,9 %

Die Bilanzentwicklung im ersten Quartal 2026 war maBgeblich durch die erstmalige Konsolidierung der spanischen
Plattformen gepragt. Dies hat zu einem deutlichen Anstieg der immateriellen Vermégenswerte und des Geschafts-
oder Firmenwerts infolge der Kaufpreisallokation gefiihrt.

Die Kurzfristigen Verbindlichkeiten erh6hten sich im ersten Quartal 2026 um 190,4 Mio. EUR, maBgeblich getrieben
durch einen Anstieg der kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten. Diese nahmen um 167,9 Mio. EUR zu und
standen vor allem im Zusammenhang mit der Akquisition der spanischen Plattformen sowie dem Erwerb von
eigenen Aktien (Aktienriickkaufe). Insbesondere die erhdhte Inanspruchnahme der Kreditlinie trug zu dem Anstieg
bei. Wahrend die Kreditlinie (Facility Agreement mit einer Laufzeit bis 10. Mai 2029 in Hohe von bis zu 400 Mio. EUR)
im Umfang von 180,0 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 0,0 Mio. EUR) genutzt wurde und sonstige
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Geldhandelsgeschafte mit Banken unverandert von insgesamt 40,0 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 40,0 Mio. EUR)
bestehen blieben, wurden die Ziehungen aus einem Rahmenkreditvertrag auf 46,0 Mio. EUR reduziert
(31. Dezember 2025: 70,0 Mio.). Dariliber hinaus bestand zum 31. Marz 2026 eine Verbindlichkeit in Hohe der maximal
noch bestehenden Verpflichtungen aus der am 2. Januar 2026 verkiindeten ersten Tranche des aktuellen
Aktienrtckkaufprogramms in Hohe von 22,4 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 0,0 Mio. EUR).

Zum 31. Marz 2026 betrug die Summe der kurz- und langfristigen Finanzverbindlichkeiten inklusive
Leasingverbindlichkeiten 364,4 Mio. EUR im Vergleich zu 194,0 Mio. EUR zum 31. Dezember 2025. Bereinigt um
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente ergab sich daraus zum 31. Marz 2026 eine Nettoverschuldung' in
Hohe von 340,9 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 144,5 Mio. EUR). Dies fiihrte zu einem Verschuldungsgrad? zum
31.Marz 2026 von 0,81 (31. Dezember 2025: 0,36).

Der Riickgang des Eigenkapitals im ersten Quartal 2026 resultierte trotz des positiven Ergebnisses nach Steuern

im Wesentlichen aus Kapitalriickfiihrungen an Aktionare, insbesondere durch Aktienriickkdufe, einschlieBlich der
Berlicksichtigung der zum Bilanzstichtag hieraus verbleibenden Verpflichtungen.

Geschaftsentwicklung der Segmente

Segment Professional

Mit einem Umsatzanteil von 74,4 % im ersten Quartal 2026 (Q12025: 73,2 %) stellt das Professional-Segment das mit
Abstand groBte Segment der Scout24-Gruppe dar.

Mio. EUR Q12026 Q12025 Veranderung
Professional-Umsatz 133,6 115,3 +15,8 %
Subscription-Umsatz' 99,1 82,3 +20,4 %
Subscription-Umsatz Deutschland’ 89,5 78,1 +14,5 %
Anzahl Kunden? Deutschland (Periodendurchschnitt) 24.383 23.513 +3,7 %
Professional-ARPU"?3 Deutschland (EUR/Monat) 1.224 1.108 +10,5 %
Subscription-Umsatz Rest of Europe' 9,6 4,2 >+100 %
Transaction-Enablement-Umsatz 28,6 27,2 +51%
Sonstiger Umsatz* 5,9 58 +0,3 %
Professional-EBITDA aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit 80,8 68,8 +17,4 %
Professional-EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschiftstatigkeit (%) 60,5 % 59,7 % +0,8 Pp

1 Das Spaniengeschéaft wird nach Vollzug der Transaktion im ersten Quartal 2026 erstmals berichtet und vollstéandig dem Segment Professional
zugeordnet. Der Subscription-Umsatz in Spanien wird gemeinsam mit dem Subscription-Umsatz in Osterreich unter ,Rest of Europe“
ausgewiesen. Die angepasste Berichterstattung erfolgt ab diesem Bericht getrennt nach Deutschland und Rest of Europe. Der gesamte
Subscription-Umsatz (Summe) umfasst somit die Subscription-Umsétze in Deutschland, Spanien und Osterreich, wahrend der Professional-ARPU
Deutschland nur auf Basis der in Deutschland erzielten Umséatze ermittelt wird. Die Vorjahreszahlen fiir Q12025 wurden entsprechend angepasst.

2 Kunden aus Deutschland auf den Plattformen ImmoScout24, immoverkauf24 und neubau kompass (dedupliziert) mit einem kostenpflichtigen
Vertrag zum Monatsultimo, der zur Vermarktung von mehr als einem Objekt berechtigt (Summe der Monatsendstande dividiert durch die Anzahl
der Periodenmonate). Die Vorjahreszahlen fiir Q12025 wurden entsprechend angepasst (exklusive Kunden aus Osterreich).

3 Perioden-Umsatz dividiert durch die durchschnittliche Anzahl der Kunden, weiterhin dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate. Die
Vorjahreszahlen fiir Q12025 wurden entsprechend angepasst (exklusive Kunden aus Osterreich).

4 Seit dem ersten Quartal 2026 werden Umsitze aus Werbeanzeigen in Osterreich und Spanien im Sonstigen Umsatz ausgewiesen. Die
Vorjahreszahlen fiir Q12025 wurden entsprechend angepasst.

Das Subscription-Geschaft mit gewerblichen Kunden setzte im ersten Quartal 2026 seinen positiven
Wachstumstrend fort und blieb damit der zentrale Treiber im Segment Professional. Der Umsatz entwickelte sich
weiterhin sehr dynamisch, getragen von einer anhaltend hohen Nachfrage nach den Mitgliedschaftsmodellen.
Diese Entwicklung spiegelt die starke Marktakzeptanz des umfassenden Produktportfolios wider, das neben
Marketinglédsungen auch Daten- und Bewertungstools sowie CRM-Funktionalitdten umfasst und die
Arbeitsprozesse von Maklern effizient unterstitzt. Zusatzlich wirkten sich eine starkere Kundenentwicklung sowie
Upgrades in hoherwertige Mitgliedschaften und Preisanpassungen positiv aus. In Deutschland zeigte sich
weiterhin eine erfolgreiche Neukundengewinnung bei gleichzeitig stabiler Bestandskundenbasis.

Der durchschnittliche Umsatz pro Kunde (ARPU) entwickelte sich ebenfalls positiv und bestatigte somit den
anhaltenden Aufwartstrend im Subscription-Geschaft. Diese Entwicklung wurde von einem breiten Wachstum
Uber mehrere Kundengruppen hinweg getragen, insbesondere im Kerngeschaft mit Wohnimmobilienmaklern

1 Summe der kurz- und langfristigen Finanzverbindlichkeiten (inklusive Leasingverbindlichkeiten) vermindert um liquide Mittel

2 Verhaltnis von Nettoverschuldung zu EBITDA aus gewdéhnlicher Geschiftstatigkeit der letzten zwdlf Monate
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sowie bei Immobilienentwicklern, in der Immobilienverwaltung und im Bereich Commercial. Der ausgewiesene
ARPU bezieht sich dabei ab dem ersten Quartal 2026 ausschlieBlich auf das Deutschlandgeschaft.

Der Subscription-Umsatz Rest of Europe belief sich in den ersten drei Monaten 2026 auf 9,6 Mio. EUR und umfasst
das Spanien- und Osterreich-Geschaft.

Der Umsatz im Bereich Transaction Enablement entwickelte sich im Vergleich zum Niveau im Vorjahresquartal
insgesamt positiv. Wahrend das CRM-Geschaft sowie Daten- und Bewertungsdienstleistungen weiterhin solide
Wachstumsbeitrage lieferten, blieb die Nachfrage im Lead-Geschaft marktbedingt differenziert. Insbesondere
entwickelten sich Seller-Leads positiv, wahrend sich Consumer-Leads weiterhin verhalten entwickelten.

Der Sonstige Umsatz (Pay-per-Ad) war weiterhin leicht riicklaufig. Dies war im Wesentlichen auf die strategische
Verlagerung hin zu langfristigen Mitgliedschaften sowie auf die bewusste Reduzierung von Werbeanzeigen zur
Verbesserung des Nutzererlebnisses zurlickzufihren.

Das EBITDA aus gewdhnlicher Geschiaftstatigkeit stieg im ersten Quartal 2026 um 17,4 % und damit

Uberproportional zum Umsatzwachstum. Die EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschéaftstatigkeit verbesserte
sich auf 60,5 % (Vorjahr: 59,7 %).

Segment Private

Im ersten Quartal 2026 entfielen 25,6 % des Konzernumsatzes der Scout24-Gruppe auf das Private-Segment
(Q12025: 26,8 %).

Mio. EUR Q12026 Q12025 Verdnderung
Private-Umsatz 46,0 423 +8,8 %
Subscription-Umsatz 271 25,8 +53 %
Anzahl Kunden' (Periodendurchschnitt) 507.602 495150 +2,5 %
Private-ARPU? (EUR/Monat) 17,8 17,3 +2,7 %
Pay-per-Ad-Umsatz 14,3 12,6 +13,5%
Sonstiger Umsatz 4,6 3,9 +16,9 %
Private-EBITDA aus gewohnlicher Geschiéftstétigkeit 271 24,9 +8,8 %
Private-EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschiftstétigkeit (%) 58,9 % 58,9 % 0,0 Pp

T Immobiliensuchende und Immobilieneigentiimer, die die Plus-Produkte von Scout24 sowie die Vermietet.de-Plattform nutzen (Summe der

Monatsendsténde dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate)
2 Perioden-Umsatz dividiert durch durchschnittliche Anzahl der Kunden, weiterhin dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate

Das Private-Segment verzeichnete im ersten Quartal 2026 ein solides Umsatzwachstum von 8,8 %. Die Entwicklung
wurde sowohl durch steigende Subscription-Umséatze als auch durch Beitrdge aus dem Pay-per-Ad-Geschift
getragen. Das Kundenwachstum konnte auch im ersten Quartal fortgesetzt werden und blieb mit 2,5 % gegeniiber
dem Vorjahreswert weiterhin positiv, verlangsamte sich jedoch gegeniiber dem Trend im vierten Quartal 2025. Die
Nachfrage war im Berichtszeitraum durch das makrodkonomische und geopolitische Umfeld gepragt. Die
Entwicklung des Kundenwachstums resultierte darliber hinaus maBgeblich aus der Einfihrung eines neuen
Produktmodells mit klar differenzierten Leistungsstufen und erweiterten Leistungsumfangen. Erste Effekte zeigen
sich in einer zunehmenden Nachfrage nach hoherwertigen Mitgliedschaften.

Der durchschnittliche Umsatz pro Kunde (ARPU) stieg im Berichtsquartal um 2,7 %. Ursachlich waren Upselling und
Produktmixeffekte.

Das Pay-per-Ad-Geschiaft zeigte mit einer Steigerung von 13,5 % weiterhin ein zweistelliges Umsatzwachstum.
Diese Entwicklung wurde maBgeblich durch die anhaltend hohe Marktaktivitdit sowie die starke Marken- und

Produktposition von ImmoScout24 unterstitzt.

Der Sonstige Umsatz, der primar aus dem Verkauf von Bonitatsprifungen ohne Mitgliedschaftsbindung resultiert,
stieg im ersten Quartal 2026 ebenfalls signifikant an.
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Geschaftsentwicklung Geschiaftsentwicklung Ausblick
Konzern Segmente Geschaftsjahr 2026

Das EBITDA aus gewdhnlicher Geschéaftstétigkeit erhdhte sich um 8,8 % und entwickelte sich damit exakt
proportional zum Umsatz. Die EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschéftstatigkeit lag bei 58,9 % und damit auf
Vorjahresniveau. Hierbei wirkten sich vor allem moderat gestiegene Marketingaufwendungen aus.

Ausblick Geschaftsjahr 2026

Die Scout24-Gruppe ist Uberzeugt, ihren Kunden mit ihrem diversifizierten Produktportfolio sowie der
fortschreitenden Kl-Integration entlang der gesamten Immobilienwertschépfungskette in unterschiedlichen
Marktsituationen einen hohen Mehrwert bieten zu konnen. Grundlage hierfir ist die konsequente Umsetzung der
produkt- und technologiegetriecbenen Strategie mit klarem Fokus auf Interkonnektivitdat und Kl. Vor diesem
Hintergrund zeigt sich der Vorstand weiterhin zuversichtlich, den Umsatz im Jahr 2026 erneut zu erhéhen und
gleichzeitig eine hohe Profitabilitdt aufrechtzuerhalten. Daher bestatigt der Vorstand seine am 26. Februar 2026
veroffentlichte Prognose erneut und geht von einem Umsatzwachstum von 16—18 % (davon 6—7 Prozentpunkte aus
anorganischen Beitrdgen im Zusammenhang mit der Spanien-Akquisition)® aus. Dariber hinaus rechnet der
Vorstand mit einer EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschéaftstatigkeit von bis zu 61 % (organisch?* bis zu 64 %). Im
ersten Quartal 2026 hatte der Vorstand seine Finanzprognose fiir das Geschaftsjahr 2026 bereits erstmals
bestatigt.

3 Mit Berlicksichtigung der (konsolidierten) Umsatzbeitrage von Adevinta Real Estate S.L.U. und ihren Tochtergesellschaften im Geschéftsjahr 2026
(seit Marz 2026)

4 Ohne Beriicksichtigung der (konsolidierten) Beitrdge von Adevinta Real Estate S.L.U. und ihren Tochtergesellschaften im Geschaftsjahr 2026 (seit
Mérz 2026)
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