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I

Scout24 hat erneut hervorragende Ergebnisse im zweiten
Quartal erzielt — mit einem Umsatzwachstum von 20 % und
einem anhaltenden zweistelligen organischem Wachstum.
Gleichzeitig haben wir begonnen, unsere auf dem Capital
Markets Day vorgestellte Strategie umzusetzen, das Agentic
OS fur Immobilien aufzubauen. Damit schaffen wir bereits
konkreten Mehrwert. Heylmmo und unser Kl-gestiitztes
Sucherlebnis  sind  branchenfihrend und wachsen
exponentiell. Dadurch verbessert sich die Matching-Effizienz
unserer Plattform kontinuierlich, die Nutzerinteraktion nimmt
zu und Wohnungssuchende finden schneller ihre passende
Immobilie — jede Interaktion starkt unser Intelligence
Flywheel. Im Professional-Segment nutzen unsere Kunden
zunehmend die in Propstack und unseren Kernmitglied-
schaften integrierten Kl-Funktionen. Das treibt sowohl die
weitere Monetarisierung als auch die verstarkte Nutzung von
ImmoPunkten, unserer digitalen Wahrung fiir den Kl-Einsatz
innerhalb unseres Okosystems, weiter voran. Wir verfligen
Uber eine spannende Produktpipeline, und das, was wir heute
sehen, ist erst der Anfang. Kiinstliche Intelligenz er&ffnet
\ Scout24 zusatzliche Wachstumschancen.

\

Ralf Weitz, CEO der Scout24 SE

Halbjahresverlauf im Uberblick

Die Scout24-Gruppe verzeichnete im ersten Halbjahr 2026 ein Umsatzwachstum von 17,0 % auf 372,2 Mio. EUR
(H1 2025: 318,2 Mio. EUR). Wesentliche Treiber waren das anhaltend dynamische Wachstum des Subscription-
Geschafts mit gewerblichen Kunden sowie zusatzliche Beitrage aus den Plus-Abonnements und dem Pay-per-Ad-
Geschaft im Private-Segment. Darliber hinaus verlduft die Integration des Spaniengeschéfts wie erwartet und
tragt seit Marz 2026 ebenfalls zum Umsatzwachstum der Gruppe bei.

Die Integration von Kiinstlicher Intelligenz (KI) wurde im ersten Halbjahr 2026 weiter ausgebaut und starkt die
Scout24-Plattform zunehmend. Kl-basierte Anwendungen haben die Nutzerinteraktion und Produktnutzung
gesteigert und flihren zu zuséatzlichen Monetarisierungsmaoglichkeiten im Private- und Professional-Segment. Im
Private-Segment setzte Heylmmo das dynamische Wachstum fort. Damit hat sich Heylmmo als wichtiger Kl-
basierter Einstiegspunkt fir die Immobiliensuche weiter etabliert. Im Juni 2026 wurden bereits 3,3 Millionen KI-
gestltzte Suchaktionen verzeichnet — ein Wachstum um den Faktor 47 im Vergleich zum Vorjahr. Demgegeniber
spielte der Referral-Traffic aus externen Large Language Models (LLMs) auch im ersten Halbjahr weiterhin nur eine
untergeordnete Rolle. Im Professional-Segment wurden weitere KI-Funktionen in die Mitgliedschaftsprodukte
integriert. Dazu zahlen unter anderem automatisch generierte Exposé-Videos, die das Sucherlebnis verbessern
und die Vermarktungsperformance von Immobilien steigern, sowie intelligente Anzeigenplatzierungsfunktionen,
die die Sichtbarkeit von Immobilienanzeigen automatisch zum optimalen Zeitpunkt in den Suchergebnissen
erhéhen. Gleichzeitig nutzten im Juni 2026 bereits etwa 60 % der B2B-Kunden ImmoPunkte, liber die unter anderem
Kl-gestlitzte Produkte erworben werden kdnnen. Ebenso entwickelte sich die Nutzung von Propstack Al, die CRM-
Software fir Makler, dynamisch weiter. Die kontinuierliche Erweiterung intelligenter Funktionen entlang zentraler
Makler-Workflows — von der Objekterfassung bis hin zur Kundenkommunikation — hat die zunehmende Nutzung
der Plattform unterstitzt. Der Anteil der Propstack-Kunden, die unsere Kl-Features nutzen, hat sich gegentiber
dem Vorjahreszeitraum verdoppelt.

Der Umsatz des Professional-Segments stieg im ersten Halbjahr um insgesamt 20,2 % auf 277,6 Mio. EUR. Darin
enthalten war der anorganische Umsatzbeitrag aus Spanien. Organisch' belief sich das Wachstum auf 11,3 %.
Treiber des organischen Wachstums waren insbesondere das anhaltend starke Wachstum des Subscription-
Geschafts mit gewerblichen Kunden. In Deutschland profitierte die Entwicklung der Subscriptions von einer

1 Ohne Beriicksichtigung der (konsolidierten) Beitrdge von Adevinta Real Estate S.L.U. und ihren Tochtergesellschaften im Geschaftsjahr 2026 (seit

Marz 2026).
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erfolgreichen  Neukundengewinnung, einer stabilen Bestandskundenbasis sowie einem hoheren
durchschnittlichen Umsatz pro Kunde (ARPU). Der ARPU-Anstieg wurde zusatzlich durch die zunehmende Nutzung
Kl-gestitzter Produktfunktionen beglinstigt, die Uber ImmoPunkte monetarisiert werden. Wesentliche
Wachstumsbeitrage im Bereich Transaction Enablement kamen aus dem CRM-Geschéaft, den digitalen
Bewertungsprodukten sowie den Homeowner Leads.

Das Private-Segment erzielte im zweiten Quartal weiterhin ein solides Wachstum und steigerte den Umsatz im
ersten Halbjahr 2026 um 8,6 % auf 94,6 Mio. EUR. Diese Entwicklung wurde sowohl durch héhere Subscription-
Umsatze als auch durch das anhaltend dynamische Pay-per-Ad-Geschaft getragen. Das Wachstum der Plus-
Abonnements gewann im zweiten Quartal gegeniliber den ersten drei Monaten an Dynamik. Das Kundenwachstum
blieb positiv und wurde durch die hohe Nachfrage nach Plus-Produkten fiir Miete unterstitzt. Dabei ist
hervorzuheben, dass neben den SuchenPlus-Produkten zunehmend auch Kunden fir das WohnenPlus-Angebot
gewonnen werden konnten. WohnenPlus verzeichnete im ersten Halbjahr ein Wachstum von 60 % und tragt
aufgrund der vergleichsweise langen Mitgliedschaftsdauer positiv zum Customer Lifetime Value bei. Positive
Effekte resultierten insbesondere aus der zunehmenden Nachfrage nach hoherwertigen Mitgliedschaften im
Rahmen der neuen Produktangebote. Dies wirkte sich zugleich positiv auf den durchschnittlichen Umsatz pro
Kunde (ARPU) aus. Gleichzeitig verzeichnete das Pay-per-Ad-Geschaft trotz einer anspruchsvolleren
Vergleichsbasis ebenso ein solides Wachstum. Der Anstieg im Pay-per-Ad-Geschaft sowie die im Rahmen der
marketinggetriebenen Graumarktinitiative gewonnenen privaten Anzeigen trugen zu einem weiteren Anstieg der
Gesamtzahl der Immobilien-Listings bei. Im zweiten Quartal 2026 wurden im Rahmen dieser Initiative
durchschnittlich rund 35.000 Anzeigen gewonnen.

Das EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit stieg im ersten Halbjahr 2026 um 14,6 % auf 223,9 Mio. EUR und
entwickelte sich damit auf berichteter Basis infolge der erstmaligen Einbeziehung des Spaniengeschafts
erwartungsgemalf. Die EBITDA-Marge aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit lag mit 60,1 % um 1,3 Prozentpunkte
unter dem Vorjahreswert. Organisch entwickelte sich das EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit jedoch
Uberproportional zum organischen Umsatzwachstum, wodurch sich die organische EBITDA-Marge aus
gewohnlicher Geschaftstatigkeit auf 63,0 % verbesserte und damit 1,6 Prozentpunkte tGiber dem Vorjahreswert lag.
Die Integration des Spaniengeschéfts verlauft planmaBig. Im laufenden Geschaftsjahr werden die Kosten jedoch
noch durch héhere Aufwendungen im Zusammenhang mit sogenannten Transitional Service Agreements (TSA)
belastet. Das EBITDA stieg um 33,6 % auf 213,4 Mio. EUR. Positiv wirkten sich dabei deutlich geringere
nichtoperative Effekte als im Vorjahreszeitraum aus. Gestltzt auf die starke operative Entwicklung und das
deutlich verbesserte Finanzergebnis erhohte sich das Ergebnis vor Steuern um 46,9 % und entwickelte sich damit
starker als das EBITDA. Als Folge der im Vergleich zum ersten Halbjahr 2025 leicht geringeren Steuerquote stieg
das Ergebnis nach Steuern im Berichtszeitraum um 47,9 %. Das Ergebnis je Aktie erhdhte sich entsprechend auf
1,87 EUR (H12025:1,23 EUR).

Wichtige Finanzkennzahlen’

Mio. EUR (falls nicht anders angegeben) Q22026 Q22025 Verdnderung H12026 H12025 Verdnderung
Umsatzerlése 192,7 160,6 +20,0 % 372,2 318,2 +17,0 %
Professional-Segment 144,0 115,7 +245 % 2776 231,0 +20,2 %
Private-Segment 48,7 449 +84 % 94,6 87,2 +8,6 %
g‘z’:;‘;ft‘;:;ieg‘l’imgcher 116,0 1017 +141 % 2239 195,4 +14,6 %
Professional-Segment 86,2 731 +18,0 % 167,0 141,9 +17,7 %
Private-Segment 29,8 28,6 +41 % 56,8 53,5 +6,3 %

EBITDA-Marge aus gewdhnlicher

Geschaftstatigkeit?* (%) 60,2 % 63,3 % -3,1Pp 60,1 % 61,4 % -1,3Pp
Professional-Segment 59,9 % 63,1 % -3,3Pp 60,2 % 61,4 % -1,2 Pp
Private-Segment 61,2 % 63,7 % -2,5Pp 60,1 % 61,4 % -1,3 Pp

EBITDA* 101,0 73,9 +36,7 % 213,4 159,8 +33,6 %

Ergebnis nach Steuern 63,2 39,0 +61,9 % 131,7 89,0 +47,9 %

Ergebnis je Aktie (unverwassert, EUR) 0,90 0,54 +67,0 % 1,87 1,23 +52,0 %

1 Hier und im Folaenden handelt es sich bei den im Bericht enthaltenen Quartalszahlen um freiwillige Angaben, die nicht Gegenstand der
priferischen Durchsicht waren.

2 Das EBITDA aus aewdhnlicher Geschaftstatiakeit entspricht dem EBITDA. bereiniat um nichtoperative Effekte. Hierunter fallen im Wesentlichen
Aufwendungen filr anteilsbasierte Vergiltung, M&A-Aktivitaten (realisiert und unrealisiert), Reorganisationen sowie sonstige nichtoperative
Effekte.

3 Die EBITDA-Marae aus aewdhnlicher Geschéaftstatiakeit eines Seaments ist definiert als das EBITDA aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit im
Verhaltnis zu den externen Umsatzerlésen des ieweiliaen Seaments.

4 Das EBITDA (unbereiniat) ist analoa zur Darstelluna in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung definiert als das Ergebnis vor Finanzergebnis,
Ertragsteuern, Abschreibungen, Wertminderungen und Wertaufholungen.
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Grundlagen des Konzerns

Die im )Geschéaftsbericht 2025 getroffenen Aussagen zur Geschaftstatigkeit, zur Organisations- und
Konzernstruktur sowie zur Forschung und Entwicklung der Scout24-Gruppe sind zum Zeitpunkt der Aufstellung
dieses Zwischenberichts nach wie vor zutreffend. Mit der erstmaligen Einbeziehung des Spaniengeschafts ab dem
ersten Quartal 2026 ergeben sich folgende Anpassungen des Steuerungssystems und der im » Geschéftsbericht
2025 beschriebenen nichtfinanziellen SteuerungsgroBen:

Anzahl der Kunden im Professional-Segment: Bis einschlieBlich 2025 umfasste die Kennzahl Professional-
Kunden in Deutschland und Osterreich. Seit dem ersten Quartal 2026 umfasst sie ausschlieBlich Kunden in
Deutschland auf den Plattformen ImmoScout24, immoverkauf24 und neubau kompass?.

Professional-ARPU: Bis einschlieBlich 2025 entsprach die Kennzahl dem Professional-Subscription-
Umsatz der Periode dividiert durch die durchschnittliche Anzahl der Professional-Kunden in Deutschland
und Osterreich, weiterhin dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate. Seit dem ersten Quartal 2026
wird die Kennzahl ausschlieBlich auf Basis des in Deutschland erzielten Professional-Subscription-
Umsatzes und der durchschnittlichen Anzahl der Professional-Kunden in Deutschland ermittelt.

Strategie-Update

Die Scout24-Gruppe hat im Rahmen des diesjahrigen Kapitalmarkttags am 12. Mai 2026 die nachste Phase ihrer
Wachstumsstrategie vorgestellt. Im Fokus stand die Weiterentwicklung des vernetzten Immobilienékosystems zu
einem Agentic Operating System (Agentic OS) fur die Immobilienbranche. Das Agentic OS baut auf der
bestehenden Plattform-, Daten- und Transaktionsinfrastruktur von Scout24 auf und soll Kl-gestlitzte Workflows
entlang des Immobilienprozesses ermdglichen und zunehmend automatisieren.

Dariber hinaus hat Scout24 die Intelligence-Ebene immo.ai prasentiert, die unternehmensspezifischen Kontext,
umfangreiche detaillierte Datenbestande und exklusive Inhalte fiir KI-Anwendungen bereitstellt. Ergdnzend
prasentierte das Unternehmen die Scout24 Agent Factory als Entwicklungsumgebung fir spezialisierte Kl-
Agenten. Zudem wurden bestehende und geplante Kl-gestiitzte Produkte und Funktionen innerhalb des Scout24-
Okosystems erldutert.

Weitere Informationen und Unterlagen zum Kapitalmarkttag 2026 finden sich auf der Scout24-Website
unter »www.scout24.com/investor-relations/finanztermine/capital-markets-day.

2 Kunden, die Produkte bei verschiedenen Gruppen-Gesellschaften erwerben, werden nur ein Mal gezéhlt.
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Zum Halbjahresstichtag 30. Juni 2026 waren 1.315 Mitarbeitende (FTEs) bei der Scout24-Gruppe beschaftigt
(30. Juni 2025: 1.116). Der Anstieg gegeniber dem Vorjahreswert ist auf die erstmalige Einbeziehung des
Spaniengeschafts zurlickzufiihren. Im bestehenden Geschaft ging die Zahl der Mitarbeitenden hingegen zuriick,
unter anderem aufgrund von Effizienzgewinnen durch den weiter erfolgreich voranschreitenden Einsatz von Kl-
Technologien. Die Entwicklung und Verteilung sind in der nachfolgenden Tabelle dargestellt.

FTE'! 30.06.2026 30.06.2025 Veridnderung
Mitarbeitende Scout24-Gruppe 1.315 1116 +17,8 %
davon Immobilien Scout GmbH 451 458 -1,5%
davon Frauen ANl 216 -23%
davon Vollzeit ATA 421 -1,7 %
davon Scout24 SE 189 197 -4,1%
davon Frauen 100 110 -91%
davon Vollzeit 164 170 -3,5%
davon sonstige vollkonsolidierte Gesellschaften 675 461 +46,4 %
davon Frauen 286 178 +60,7 %
davon Vollzeit 606 379 +59,9 %

1 Angaben in Vollzeitiquivalenten (FTE)
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Wirtschaftsbericht

Gesamtwirtschaft und Immobilienbranche in Deutschland

Wirtschaftliche Rahmenbedingungen

Im ersten Quartal 2026 verzeichnete die deutsche Wirtschaft saison- und kalenderbereinigt ein Wachstum von
0,3 %. Positive Impulse gingen insbesondere vom AuBenhandel und dem staatlichen Konsum aus, wahrend sich die
privaten Konsumausgaben weitgehend stabil entwickelten. Die Investitionstatigkeit blieb hingegen riicklaufig.
Gegenliber dem entsprechenden Vorjahresquartal nahm die Wirtschaftsleistung preisbereinigt um 0,5 % zu.3 Mit
Blick auf die Belastungen aus dem lIran-Krieg, vor allem wegen der deutlich héheren Energiepreise und
Unsicherheiten, erwartet das ifo-Institut fir das zweite Quartal 2026 eine Stagnation gegeniiber dem Vorquartal.
Fir das Gesamtjahr 2026 wird damit ein preisbereinigtes Wirtschaftswachstum von 0,8 % erwartet.*

Die allgemeine Preissteigerung blieb im ersten Halbjahr 2026 leicht oberhalb des mittelfristigen Zielwerts der
Europaischen Zentralbank (EZB). Vor dem Hintergrund gestiegener Inflationsrisiken hat die EZB im Juni 2026 die
Leitzinsen um 25 Basispunkte angehoben. Seit dem 17. Juni 2026 liegt der Zinssatz fir die Einlagefazilitat bei 2,25 %.°
In den flir das Scout24-Geschaft relevanten Bauzinsen spiegelte sich die Leitzinsanhebung nur begrenzt wider, da
diese vom Markt bereits eingepreist war. Die Zinsen flr zehnjahrige Immobiliendarlehen lagen Mitte Juni weiterhin
beirund 4 %.6

Entwicklung des Immobilienmarktes

Nachdem die Bautatigkeit im Vorjahr deutlich zurlickgegangen war, zeichnete sich auch im ersten Halbjahr 2026
trotz erster positiver Signale bei den Baugenehmigungen noch keine Trendwende im Wohnungsbau ab. Im Jahr
2025 wurden nach drei Rickgangen in Folge 238.100 Baugenehmigungen fiir Wohnungen erteilt, was einem
Anstieg von 10,6 % gegeniiber dem Vorjahr entspricht.” Damit lag die Zahl der Baugenehmigungen erstmals wieder
Uber der Zahl der fertiggestellten Wohnungen. Diese positive Entwicklung setzte sich auch zu Beginn des Jahres
2026 fort: Von Januar bis Mai 2026 wurden Baugenehmigungen fir insgesamt 104.700 Wohnungen erteilt, ein
Anstieg von 154 % gegenliber dem Vorjahreszeitraum.?2 Die Zahl der Baufertigstellungen wird jedoch
voraussichtlich auch im Jahr 2026 auf einem niedrigen Niveau bleiben. Fir die Jahre 2027 und 2028 wird hingegen
wieder mit einem moderaten Anstieg der fertiggestellten Wohnungen gerechnet.?

Es ist weiterhin festzustellen, dass sowohl die Bautdtigkeit, die Baufertigstellungen als auch das Niveau der
erteilten Baugenehmigungen im historischen Vergleich niedrig bleiben. Ursachlich hierfir sind insbesondere das
gestiegene Bauzinsniveau im gewerblichen und privaten Bereich, die hohen Bau- und Finanzierungskosten sowie
die weiterhin zurlickhaltende Investitionsbereitschaft. Die Bundesregierung versucht, dieser anhaltenden und
zurlickhaltenden Investitionsbereitschaft mit unterschiedlichen MaBnahmen entgegenzuwirken.

Im Januar 2026 hat die Bundesregierung die im Rahmen des sogenannten Bau-Turbos (§ 246e BauGB)
vorgesehenen MaBnahmen zur Beschleunigung des Wohnungsbaus konkretisiert. Die seit Oktober 2025 geltende
Experimentierklausel ermdglicht es den Kommunen, unter bestimmten Voraussetzungen Bauvorhaben ohne
Bebauungsplan schneller zu genehmigen. Zudem werden Aufstockungen, Anbauten und Nutzungsanderungen,
beispielsweise von Gewerbe- zu Wohnnutzungen, erleichtert. Ziel der MaBnahmen ist es, die Schaffung
zusatzlichen Wohnraums zu beschleunigen.™®

Im Mai 2026 hat das Bundeskabinett zudem eine umfassende Novelle des Bau- und Raumordnungsrechts
verabschiedet. Sie sieht unter anderem eine starkere Priorisierung des Wohnungsbaus, die Digitalisierung von
Planungsverfahren sowie die Beschleunigung von Umweltprifungen vor. Darliber hinaus soll ein neues
Ausgleichssystem die Mobilisierung von Bauland in Regionen mit Wohnraummangel unterstiitzen. Zudem werden
die Handlungsmdglichkeiten der Kommunen im Umgang mit vernachlassigten oder problematischen

Statistisches Bundesamt, Pressemitteilung Nr. 173 vom 22. Mai 2026

Ifo-Institut, ifo Konjunkturprognose Sommer 2026 vom 18. Juni 2026

Deutsche Bundesbank, EZB-Rat: Leitzinsen angehoben, 11. Juni 2026

Interhyp, Bauzinsen aktuell: Zinsentwicklung bei Immobiliendarlehen, Stand: 18. Juni 2026

Statistisches Bundesamt, Pressemitteilung 174 vom 22. Mai 2026

Statistisches Bundesamt, Pressemitteilung Nr. 252 vom 17. Juli 2026

Ifo-Institut, Pressemitteilung vom 27. Februar 2026
https://www.bundesregierung.de/breg-de/aktuelles/wohnungsbau-turbo-2354894 vom 29. Januar 2026
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Immobilienbestanden erweitert. Diese politischen MaBnahmen werden voraussichtlich aber erst mittel- bis
langfristig ihre positive Wirkung entfalten.

Fir das zweite Quartal 2026 zeigte das ImmoScout24-WohnBarometer trotz des weiterhin herausfordernden
makrodkonomischen Umfelds eine weitgehend stabile Entwicklung des Wohnimmobilienmarkts. Im Detail zeigte
sich die Nachfrage auf dem Mietmarkt gegenliber den Vorquartalen wieder dynamischer, insbesondere in den
Metropolen. Diese blieb jedoch unter dem Niveau des Vorjahresquartals. Gleichzeitig stiegen die Angebotsmieten
weiterhin nur moderat. Die Stabilisierung des Kaufmarkts setzte sich in einem weiterhin von Unsicherheit
gepragten Umfeld fort. Gestiitzt durch stabile Bauzinsen entwickelte sich die Nachfrage nach Wohneigentum in
den Metropolen und im landlichen Raum robust und wurde von einer weiteren Erholung der Angebotspreise
begleitet. Im gewerblichen Immobilienmarkt blieb das Bild dagegen uneinheitlich und weiterhin von
konjunkturellen Unsicherheiten gepragt.”?

Insgesamt zeigte sich der Immobilienmarkt im ersten Halbjahr 2026 trotz eines weiterhin herausfordernden
makrodkonomischen Umfelds weitgehend stabil. Gerade in einem herausfordernden makro6konomischen Umfeld
gewannen Markttransparenz sowie digitale und datenbasierte Lésungen entlang der Immobilienvermarktung und
des Transaktionsprozesses weiter an Bedeutung. Dies unterstreicht die Relevanz der digitalen Vermarktungs- und
Transaktionslésungen der Scout24-Gruppe.

Geschaftsentwicklung im ersten Halbjahr 2026

Wesentliche Ereignisse in der Berichtsperiode

Bestellung von Martin Mildner zum CFO

Zum 1. Marz 2026 wurde Martin Mildner zum Mitglied des Vorstands und Finanzvorstand (CFO) der Scout24 SE
bestellt. Er folgte auf Dr. Dirk Schmelzer, der das Unternehmen nach mehr als sechs Jahren als CFO mit Ablauf des
28. Februar 2026 auf eigenen Wunsch verlassen hat. Martin Mildner verfligt Gber langjahrige Erfahrung als
Finanzvorstand bdrsennotierter Unternehmen, zuletzt als CFO der ProSiebenSat.1 Media SE. Zudem verfugt er Gber
umfassende Kapitalmarktexpertise sowie fundierte Kenntnisse digitaler Geschaftsmodelle.

Vorzeitige Vertragsverlangerung von Dr. Gesa Crockford (CCO)

Der Aufsichtsrat der Scout24 SE hat die Amtszeit von Dr. Gesa Crockford als Vorstandsmitglied vorzeitig bis zum
31. Méarz 2030 verlangert und ihren Vorstandsdienstvertrag ab dem 1. April 2026 flr weitere vier Jahre neu
abgeschlossen. Als Chief Commercial Officer verantwortet sie die kommerzielle Strategie von Scout24 und treibt
damit das Wachstum des Unternehmens sowie die Weiterentwicklung des Geschaftsmodells entlang der
Immobilientransaktion voran.

Akquisitionen

Im September 2025 hatte Scout24 die Ubernahme des spanischen Immobilienportals Fotocasa sowie weiterer
kleinerer Assets von der Investmentgesellschaft EQT vereinbart. Nach dem Vollzug der Transaktion am 27. Februar
2026 wird das Spaniengeschaft seit Marz 2026 in die Berichterstattung einbezogen und dem Segment Professional
zugeordnet. Das Spaniengeschaft ist im ersten Halbjahr 2026 damit erstmals fiir vier Monate im Konzernabschluss
enthalten. Im Zusammenhang mit der erstmaligen Einbeziehung des Spaniengeschiafts wurden die Definitionen
einzelner nichtfinanzieller SteuerungsgréBen sowie die Segmentberichterstattung angepasst. Einzelheiten zur
Einbeziehung des Spaniengeschafts sind im Kapitel »Grundlagen des Konzerns dargestellt. Innerhalb des
Professional-Segments erfolgt aufgrund der spanischen Transaktion seit dem ersten Quartal 2026 eine
differenzierte Darstellung der Subscription-Umsétze. Deutschland wird separat ausgewiesen, wahrend Osterreich
und Spanien unter ,Rest of Europe* zusammengefasst werden. Zudem werden seit dem ersten Quartal 2026
Werbeumsitze aus Osterreich und Spanien, die nicht dem Subscription-Geschaft mit Maklerkunden zuzuordnen
sind, im Sonstigen Umsatz ausgewiesen.

Aktienriickkaufe

Die Scout24 SE hat am 3. Dezember 2025 ein Aktienrliickkaufprogramm mit einem Gesamtvolumen von bis zu
500 Mio. EUR beschlossen. Die erste Tranche mit einem Volumen von bis zu 100 Mio. EUR begann am 5. Januar 2026.
Am 28. April 2026 beschloss der Vorstand mit Zustimmung des Aufsichtsrats, die Rickkaufphase dieser ersten
Tranche aufgrund der nahezu vollstandigen Ausschépfung zu verkiirzen und gleichzeitig eine zweite Tranche mit

" https://www.bundesregierung.de/breg-de/aktuelles/staedtebau-reform-wohnungsbau-2433256 vom 27. Mai 2026
2 JmmoScout24 Wohnbarometer fir das zweite Quartal 2026 (https://www.immobilienscout24.de/wohnbarometer.html)
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einem Volumen von bis zu 250 Mio. EUR aufzulegen. Im Rahmen der ersten Tranche wurden insgesamt
1.372.884 Aktien zu einem Gesamtkaufpreis von 100,0 Mio. EUR erworben. Das entsprach zum Zeitpunkt des
Rickkaufs 1,9 % des Grundkapitals. Die zweite Tranche begann am 1. Juni 2026 und soll bis spatestens zum
30. Dezember 2026 durchgefiihrt werden. Daraus ergibt sich fiir das Jahr 2026 ein Riickkaufvolumen von insgesamt
bis zu 350 Mio. EUR. Zum 30. Juni 2026 hielt die Gesellschaft insgesamt 3.859.771 eigene Aktien (5,25 % des
Grundkapitals). Weitere Informationen zu den Aktienriickkaufprogrammen sind auf der Website der Gesellschaft
im Bereich Investor Relations unter »www.scout24.com/investor-relations/aktie/aktienrueckkaufprogramm
verflgbar.

Schuldscheindarlehen

Die Scout24 SE hat im ersten Halbjahr 2026 ein Schuldscheindarlehen mit einem Gesamtvolumen von 300 Mio. EUR
und einer Laufzeit von finf Jahren abgeschlossen. Die Mittel werden insbesondere zur Finanzierung des
Aktienrtickkaufprogramms sowie der bereits vollzogenen Akquisition der spanischen Immobilienplattformen
verwendet. Mit dem Schuldscheindarlehen starkt die Scout24-Gruppe ihre Kapitalstruktur und schafft zusatzliche
finanzielle Flexibilitat fiir die weitere Unternehmensentwicklung.

Jahreshauptversammlung am 17. Juni 2026

Bei der ordentlichen Hauptversammlung der Scout24 SE, die am 17. Juni 2026 als Prasenzveranstaltung in Miinchen
durchgefiihrt wurde, stimmte die Mehrheit der Aktiondre samtlichen Beschlussvorschlagen von Vorstand und
Aufsichtsrat zu. Im Mittelpunkt standen die Beschlussfassung Uber die Dividende, die Anpassung des
Verglitungssystems fir den Aufsichtsrat sowie die Erneuerung der Ermachtigung zum Erwerb eigener Aktien. Fir
das Geschaftsjahr 2025 wurde eine Erhéhung der Dividende um rund 14 % auf 1,50 EUR je Aktie beschlossen
(fir 2024: 1,32 EUR je Aktie). Damit wurde die Dividende im vierten Jahr in Folge mit einer zweistelligen
Wachstumsrate erhoht. Dartber hinaus billigten die Aktionare die Anpassung des Verglitungssystems sowie die
Verglitung fir die Mitglieder des Aufsichtsrats. Anlass hierfiir waren die infolge des Unternehmenswachstums
gestiegenen Anforderungen an die Tatigkeit des Aufsichtsrats, zunehmende Governance-Anforderungen sowie
die wachsende Bedeutung von Technologie- und KI-Themen. Die Vergitungsstruktur bleibt unverandert und
besteht weiterhin ausschlieBlich aus festen Bestandteilen. Mit der ebenfalls eingeflihrten Aktienerwerbs- und
Aktienhaltepflicht verpflichten sich die Aufsichtsratsmitglieder, lUber einen Zeitraum von vier Jahren Aktien der
Gesellschaft im Wert von 100 % ihrer jahrlichen Grundvergiitung zu erwerben und wahrend ihrer Amtszeit zu halten.
Ferner erteilten die Aktiondre dem Vorstand und dem Aufsichtsrat fiir das Geschaftsjahr 2025 Entlastung und
billigten den Vergultungsbericht. Detaillierte Informationen zur Hauptversammlung sind
unter »www.scout24.com/investor-relations/hauptversammlung verfiigbar.

Entwicklung von Listings und Traffic

Q22026 Q22025 Verédnderung H12026 H12025 Verdnderung
ImmoScout24 Listings’ 679.668 578.049 +17,6 % 648.766 558.784 +16,1%
ImmoScout24 monatliche Nutzer / Webseite (Mio.)? 14,5 14,9 -29% 14,8 15,5 -4,9%
ImmoScout24 monatliche Nutzer / App (Mio.)>® 41 4,2 -2,4% 41 4,2 -1,0 %
ImmoScout24 monatliche Sessions (Mio.)* 90,2 100,2 -10,0 % 94,8 103,4 -8,3%

Quelle: www.immoscout24.de; Listings in Deutschland (Durchschnitt der Stichtagswerte zum Monatsultimo der Periode)

2 Monatliche Nutzer auf www.immoscout24.de (Durchschnitt der einzelnen Monate), unabhéngig davon, wie oft sie den Marktplatz in einem Monat
besuchen. Quelle: interne Messung mithilfe eines externen Tracking-Dienstleisters

Basis der Z&hlung der monatlichen App-Nutzern (Durchschnitt der einzelnen Monate) sind Nutzerkennungen, die von einem externen
Dienstleister bezogen werden. Die Kennzahl stellt damit eine Naherung der tatsachlichen Nutzerzahlen dar, die sich direkt nicht beobachten
lassen.

Anzahl aller monatlichen Besuche (Durchschnitt der einzelnen Monate), in denen einzelne Nutzer tiber ein Endgerat aktiv mit dem Web- oder App-
Angebot interagieren, wobei ein Besuch als abgeschlossen gilt, wenn der Nutzer mindestens 30 Minuten inaktiv ist. Quelle: interne Messung
mithilfe eines externen Tracking-Dienstleisters

Das Marktumfeld blieb im ersten Halbjahr 2026 von makroékonomischen Unsicherheiten sowie unterschiedlichen
Entwicklungen im Miet- und Kaufmarkt gepragt. Nach einem verhaltenen ersten Quartal zeigte sich im Verlauf des
Halbjahres eine zunehmende Stabilisierung. Obwohl sich die Nachfrage auf dem Mietmarkt im zweiten Quartal
gegeniber den Vorquartalen wieder belebte, insbesondere in den Metropolen, blieb sie unter dem Niveau des
Vorjahreszeitraums. Gleichzeitig nahm das Mietimmobilienangebot auf der Plattform weiter zu. Hierzu trugen auch
die zielgerichteten Werbekampagnen der Gesellschaft bei, die darauf abzielen, Mietwohnungsangebote vom
sogenannten Graumarkt fir alle Wohnungssuchenden auf der Plattform zuganglich zu machen. Im Kaufmarkt
setzte sich die Stabilisierung des Transaktionsmarkts fort, begleitet von einer weiterhin robusten Nachfrage nach
Wohneigentum. Vor diesem Hintergrund entwickelte sich das Angebot auf ImmoScout24 weiterhin positiv.
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Die durchschnittliche Zahl der Immobilien-Listings stieg im zweiten Quartal 2026 auf 679.668 und lag damit um
17,6 % Uber dem Niveau des Vorjahresquartals. Der Anstieg war sowohl auf eine hdhere Marktaktivitat und langere
Vermarktungszeiten als auch auf die anhaltend hohe Attraktivitdt der Plattform fiir private und professionelle
Anbieter zurlickzufliihren. Insbesondere im Kaufsegment nahm die Zahl neuer Angebote weiter zu. Auch das
Mietimmobilienangebot entwickelte sich trotz des unverandert anspruchsvollen Marktumfelds positiv. Das
Wachstum der privaten Anzeigen wurde maBgeblich durch die Graumarktinitiative unterstitzt. Im zweiten Quartal
2026 entfielen durchschnittlich rund 35.000 private Anzeigen auf die Graumarktinitiative. Dies entsprach nahezu
der Halfte aller privaten Anzeigen. Neben den Immobilien-Listings verfligt ImmoScout24 {ber einen
Immobilienbestand von rund 6,5 Millionen Objekten. Damit geht der auf der Plattform verfligbare
Immobilienbestand deutlich Gber die aktuell vermarkteten Anzeigen hinaus.

Die Anzahl der Nutzer (-4,1 %) und Sessions (-8,3 %) entwickelten sich im ersten Halbjahr 2026 leicht riicklaufig. Hier
wirkt die weiterhin verhaltene Nachfrage im Mietmarkt, welche sich im zweiten Quartal 2026 jedoch stabilisiert hat.
Ein weiterer Einflussfaktor ist die Sucheffizienzz Neue Kl-gestiitzte Such- und Matching-Funktionen von
ImmoScout24 erméglichen es Suchenden, schneller zum gewlinschten Ergebnis zu gelangen. Dies verbessert die
Nutzungseffizienz und tragt zu hoheren Konversionsraten bei. Dies unterstreicht die hohe Relevanz der Plattform
fir Marktteilnehmer und die Starke des integrierten Plattformansatzes in einem weiterhin anspruchsvollen
Marktumfeld.

Ertragslage
Mio. EUR Q22026 Q22025 Verdnderung H12026 H12025 Verdnderung
Umsatzerlése 192,7 160,6 +20,0 % 372,2 318,2 +17,0 %
Aktivierte Eigenleistungen 6,7 49 +35,4 % 12,5 10,0 +24,2 %
Aktivierte Eigenleistungen (% vom Umsatz) 3,5% 31% +0,4 Pp 3,3% 32% +0,2 Pp
gz:;:g;’t‘:f:,:;k;;f“s gewshnlicher -834 -63,9 -30,5% -160,8 1132,9 -21,0%
Personalaufwand -32,9 -28,0 -17,6 % -62,9 -57,3 -9.7%
Marketingaufwand -17,2 -10,4 -64,8% -33,5 -23,3 -43,7%
IT-Aufwand -8,2 -5,6 -45,6 % -14,8 -1,2 -32,7%
Einkaufskosten -12,1 -1,2 -8,0% -25,8 -23,2 -11,2%
Sonstige betriebliche Aufwendungen -13,0 -8,6 -50,6 % -23,8 -17,8 -33,4%
(E;Z':cmft‘;;ie;‘l’ia"'i"her 116,0 1017 +14]1% 223,9 195,4 +14,6%
Z‘:':c?‘zfmﬁ; i:ist?;‘)"’°h""°her 60,2% 633% -31Pp 60,1% 61,4 % 41,3Pp
Nichtoperative Effekte -15,0 -27,8 +46,0 % -10,5 -35,6 +70,5 %
Anteilsbasierte Vergiitung -8,3 -17,9 +53,9 % -0,4 -21,8 +98,2 %
M&A-Aktivitdaten -3,5 -8,2 +57,2% -6,3 -10,1 +37,9 %
Reorganisation -3,2 -1,7 -94,7 % -3,8 -3,6 -31%
Sonstige nichtoperative Effekte 0,0 0,0 -4,2% -0,1 -0,1 -12,8 %
EBITDA 101,0 73,9 +36,7% 213,4 159,8 +33,6 %
Abschreibungen und Wertminderungen -14,5 -12,1 -19,9 % -28,1 -24,2 -16,4 %
Betriebsergebnis (EBIT) 86,5 61,7 +40,0 % 185,3 135,6 +36,6 %
Finanzergebnis 3,0 -6,1 >+100 % 2,3 -8,0 >+100 %
Ergebnis vor Steuern (EBT) 89,5 55,6 +60,9 % 187,5 127,6 +46,9 %
Ertragsteuern -26,3 -16,6 -58,5% -55,8 -38,6 -44,6 %
Ergebnis nach Steuern 63,2 39,0 +61,9 % 131,7 89,0 +47,9 %
Ergebnis je Aktie (unverwdssert, EUR) 0,90 0,54 +67,0 % 1,87 1,23 +52,0 %

EBITDA aus gewo6hnlicher Geschaftstitigkeit und Kostenentwicklung

Bei der operativen Kostenentwicklung verzeichneten samtliche Einzelposten auf berichteter Basis Zuwéachse.
Dabei ist zu berilcksichtigen, dass diese Entwicklung im Wesentlichen auf die erstmalige Einbeziehung der
spanischen Plattformen zuriickzufiihren ist. Auf organischer Basis erhohte sich die operative Kostenbasis im ersten
Halbjahr 2026 lediglich um 6,4 % und entwickelte sich damit weiterhin deutlich unterproportional zum organischen
Umsatzwachstum von 10,5 %. Neben der Steigerung der internen Effizienz spiegelt dies die erfolgreiche
Monetarisierung der Investitionen in Kl wider.
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Die auf organischer Basis und infolge realisierter Effizienzsteigerungen riicklaufigen Personalaufwendungen
kompensierten einen wesentlichen Teil der héheren Marketingaufwendungen sowie der Sonstigen betrieblichen
Aufwendungen. Die héheren operativen Personalaufwendungen standen, wie bereits beschrieben, vor allem im
Zusammenhang mit der Erstkonsolidierung der spanischen Plattformen. Die Marketingaufwendungen erhdhten
sich sowohl auf berichteter als auch auf organischer Basis. Auch hier war der Anstieg Uberwiegend auf héhere
Marken- und Imagekampagnen der erstmals einbezogenen spanischen Plattformen zuriickzufiihren. Organisch
spiegelte die Entwicklung gezielte Investitionen in Marken- und Produktkampagnen sowohl im B2B- als auch im
B2C-Geschaft wider. Auch die IT-Aufwendungen stiegen insbesondere infolge der erstmaligen Einbeziehung und
Integration der spanischen Plattformen. Auf organischer Basis entwickelten sie sich im zweiten Quartal weiterhin
unterproportional zum organischen Umsatzwachstum. Die Einkaufskosten erhdhten sich infolge einer gestiegenen
Nachfrage nach Daten- und Bewertungsprodukten sowie SCHUFA-Auskiinften. Die Sonstigen betrieblichen
Aufwendungen stiegen insbesondere aufgrund hoéherer Aufwendungen fir externe Beratungs-, Rechts- und
Prifungsdienstleistungen.

Die nichtoperativen Effekte verbesserten sich auf Halbjahressicht gegenliber dem Vorjahreszeitraum signifikant.
Im ersten Quartal fiihrte die Neubewertung der Riickstellungen fiir aktienbasierte Vergiltungsprogramme infolge
des gesunkenen Aktienkurses zu einem positiven Ergebniseffekt. Im zweiten Quartal blieb der Aufwand aus
aktienbasierten Vergiltungsprogrammen deutlich unter dem Vorjahresniveau. Im Zusammenhang mit der
Akquisition der spanischen Plattformen fielen im ersten Halbjahr 2026 M&A-bedingte Aufwendungen an,
insbesondere fir Closing-, Post-Closing- und Migrationsaktivitaten. Zusatzlich wirkten sich héhere Aufwendungen
im Zusammenhang mit ReorganisationsmaBnahmen aus.

Konzern-Ergebnisentwicklung

Das EBITDA erhéhte sich im ersten Halbjahr 2026 deutlich um 33,6 %. Diese Ertragssteigerung wurde durch positive
nichtoperative Effekte unterstiitzt, vor allem infolge des zuvor beschriebenen Bewertungseffekts.

Die Abschreibungen und Wertminderungen stiegen im Halbjahresvergleich leicht an. Ursachlich hierfiir waren
insbesondere hohere planmalBige Abschreibungen auf immaterielle Vermégenswerte infolge der Fertigstellung
groBerer Projekte. Weitere 21,2 Mio. EUR (H1 2025: 19,3 Mio. EUR) betrafen lbrige planmaBige Abschreibungen
einschlieBlich Leasingabschreibungen nach IFRS 16. Insgesamt entfielen im ersten Halbjahr 6,9 Mio. EUR (H1 2025:
4,8 Mio. EUR) auf planmaBige Abschreibungen immaterieller Vermogenswerte, die im Rahmen von Kaufpreis-
allokationen identifiziert und bilanziert wurden (PPA-Abschreibungen).

Das Betriebsergebnis (EBIT) erhdhte sich im Halbjahresvergleich um 36,6 % auf 185,3 Mio. EUR. Auch das
Finanzergebnis verbesserte sich deutlich. Ursachlich hierfir waren insbesondere Ertrage aus Beteiligungen an
Venture Capital Fonds sowie positive Fremdwahrungseffekte. Dem standen insbesondere hohere
Zinsaufwendungen gegeniber. Das Ergebnis vor Steuern erhdohte sich um 46,9 % auf 187,5 Mio. EUR (H1 2025:
127,6 Mio. EUR). Hierzu trugen neben dem Anstieg des operativen Ergebnisses insbesondere die deutlich
geringeren nichtoperativen Effekte sowie das verbesserte Finanzergebnis bei. Bei einer leicht geringeren
Steuerquote im Vergleich zum Vorjahreszeitraum stieg das Ergebnis nach Steuern um 47,9 %. Das Ergebnis je Aktie
erhohte sich auf 1,87 EUR (H12025: 1,23 EUR), was einem Anstieg von 52,0 % entspricht.
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Vermoégens- und Finanzlage

Kapitalstruktur

Bilanz Aktiva (verkiirzt)

Mio. EUR 30.06.2026 3112.2025 Veridnderung
Kurzfristige Vermdgenswerte 14,6 14,9 -0,2 %
davon Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 33,3 49,5 -32,8 %
davon Sonstige finanzielle Vermégenswerte 3,3 17 >+100 %
Langfristige Vermégenswerte 2.16,6 1.943,9 +8,9 %
davon Sonstige finanzielle Vermdgenswerte 17,0 10,5 +61,7 %
Bilanzsumme 2.231,2 2.058,8 +8,4 %

Die Kurzfristigen Vermdgenswerte blieben gegeniiber dem 31. Dezember 2025 nahezu unverandert. Innerhalb der
Kurzfristigen Vermdgenswerte gingen die Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente zuriick, wahrend sich
die Sonstigen kurzfristigen Vermdgenswerte erhéhten. Weiterfliihrende Informationen zu diesem Ergebnis stehen
im Kapitel » Cashflow zur Verfligung.

Der Anstieg der Langfristigen Vermdgenswerte ist im Wesentlichen auf die langfristigen immateriellen
Vermoégenswerte, die im Rahmen des Erwerbs der Fotocasa Group S.L.U. (ehemals Adevinta Real Estate S.L.U.)*
identifiziert und bilanziert wurden, zurlickzufiihren. Weitere Informationen finden sich im
Kapitel »Unternehmenserwerbe in der Berichtsperiode.

Bilanz Passiva (verkiirzt)

Mio. EUR 30.06.2026 3112.2025 Veridnderung
Kurzfristige Verbindlichkeiten 498,8 305,3 +63,4 %
davon Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 3477 154,6 >+100 %
davon Leasingverbindlichkeiten 10,0 9,9 +0,8 %
Langfristige Verbindlichkeiten 579,8 276,0 >+100 %
davon Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 300,2 0,2 >+100 %
davon Leasingverbindlichkeiten 27,7 29,4 -57 %
Eigenkapital 1.152,6 1.477,5 -22,0%
Bilanzsumme 2.231,2 2.058,8 +8,4 %

Die kurzfristigen Sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten erhdhten sich im ersten Halbjahr 2026 um
193,1 Mio. EUR. Urséchlich hierfir war die zum Bilanzstichtag bestehende Verpflichtung aus dem laufenden
Aktienrtickkaufprogramm in Héhe von 223,4 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 0,0 Mio. EUR). Dem wirkten der Riickgang
der kurzfristigen Verbindlichkeiten aus Unternehmenszusammenschliissen um 19,6 Mio. EUR (31. Dezember 2025:
42,4 Mio. EUR) sowie die Reduzierung der kurzfristigen Inanspruchnahme von Bankverbindlichkeiten entgegen. Die
Kreditlinie (Facility Agreement mit einem Gesamtvolumen von bis zu 400,0 Mio. EUR) war zum 30. Juni 2026 mit
50,0 Mio. EUR in Anspruch genommen (31. Dezember 2025: 0,0 Mio. EUR). Die sonstigen Geldhandelsgeschafte mit
Banken stiegen auf 43,0 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 40,0 Mio. EUR), wahrend die Ziehungen aus einem weiteren
Rahmenkreditvertrag vollstandig zurtickgefihrt wurden.

In den langfristigen Sonstigen finanziellen Verbindlichkeiten wirkte sich insbesondere die Refinanzierung aus. Das
neue Schuldscheindarlehen mit einem Gesamtvolumen von 300,0 Mio. EUR hat die langfristigen
Bankverbindlichkeiten erhéht. Die aufgenommenen Mittel dienten insbesondere der Finanzierung der bereits
vollzogenen Akquisition der spanischen Immobilienplattformen mit einem Mittelabfluss von 147,9 Mio. EUR sowie
der im ersten Halbjahr 2026 erfolgten Aktienrlickkdufe mit einem Mittelabfluss von 123,4 Mio. EUR. Weitere
Informationen finden sich im Kapitel » Angaben zu Finanzinstrumenten.

Zum 30. Juni 2026 betrug die Summe der kurz- und langfristigen Finanzverbindlichkeiten inklusive Leasing-
verbindlichkeiten 685,5 Mio. EUR im Vergleich zu 194,0 Mio. EUR zum 31. Dezember 2025.

3 Die Umfirmierung wurde am 14. Juli 2026 in das spanische Handelsregister eingetragen. Im Folgenden wird die Gesellschaft lediglich als Fotocasa
Group S.L.U. bezeichnet.
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Bereinigt um Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente ergab sich daraus zum 30. Juni 2026 eine
Nettoverschuldung™ in H6he von 652,2 Mio. EUR (31. Dezember 2025: 144,5 Mio. EUR). Dies filihrte zu einem
Verschuldungsgrad™ zum 30. Juni 2026 von 1,50 (31. Dezember 2025: 0,36).

Der Rickgang des Eigenkapitals im ersten Halbjahr 2026 resultierte insbesondere aus der Dividendenzahlung
sowie den Aktienrlickkaufen einschlieBlich der zum Bilanzstichtag bestehenden Verpflichtung aus der zweiten
Tranche des Aktienriickkaufprogramms, die zwar beschlossen, aber noch nicht vollstandig durchgefihrt war.

Cashflow
Mio. EUR H12026 H12025 Verdnderung
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 120,7 133,5 -9,6 %
Cashflow aus Investitionstatigkeit -183,6 -27,8 <-100 %
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit 46,7 -128,7 >+100 %
Veranderung der Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente -16,2 -23,0 +29,5%

Der Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit profitierte zwar von der positiven operativen Geschaftsentwicklung, fiel
jedoch geringer aus als in der Vergleichsperiode. Dies war insbesondere auf hohere Steuervorauszahlungen infolge
des gestiegenen Vorsteuerergebnisses, die Steuerzahlungen im Zusammenhang mit im Vorjahr gebildeten
Steuerriickstellungen sowie die Mittelabfllisse aus der Inanspruchnahme von LTIP-Riickstellungen in Hohe von
25,4 Mio. EUR (H12025: 3,3 Mio. EUR) zurlickzufiihren.

Der Anstieg des negativen Cashflows aus Investitionstatigkeit resultierte im Wesentlichen aus den gestiegenen
Auszahlungen im Rahmen des Erwerbs von Tochtergesellschaften.

Der positive Cashflow aus Finanzierungstatigkeit resultierte im Wesentlichen aus der erhéhten Aufnahme von
Finanzverbindlichkeiten. Dem standen Auszahlungen fiir die Dividende sowie fir den Erwerb eigener Anteile
gegenuber.

Der Free Cashflow belief sich im ersten Halbjahr 2026 auf 100,6 Mio. EUR. Auch hier wirkten die flir den Cashflow
aus betrieblicher Tatigkeit dargestellten belastenden Effekte. Die Kennzahl Iasst sich, wie in der folgenden Tabelle
dargestellt, ausgehend vom Ergebnis nach Steuern Uberleiten. Fiir Detailinformationen wird auf die »Konzern-
Kapitalflussrechnung verwiesen.

Mio. EUR H12026 H12025 Verdnderung

Ergebnis nach Steuern 131,7 89,0 +47,9 %
Abschreibungen und Wertminderungen 28,1 24,2 +16,4 %
Aktivierte Vermdgenswerte & IFRS 16 Leasing -20,5 -15,6 -31,1%
Zeitliche Effekte aus Steuerzahlungen -6,5 -1,0 <-100 %
Verdnderung Working Capital & Riickstellungen’ -30,0 13,5 <-100 %
Nettofinanzierungsaufwand/-ertrag? -2,3 8,0 <-100 %
Free Cashflow 100,6 18,1 14,8 %

1 Veranderung der Forderungen und Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen, sonstiger Aktiva und Passiva, die weder der Investitions-
noch Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind, sowie Riickstellungen
2 Summe aus Finanzertrdgen und Finanzaufwendungen

% Summe der kurz- und langfristigen Finanzverbindlichkeiten (inklusive Verbindlichkeiten aus dem Aktienriickkaufprogramm und
Leasingverbindlichkeiten) vermindert um liquide Mittel
5 Verhaltnis von Nettoverschuldung zu EBITDA aus gewdhnlicher Geschéaftstitigkeit der letzten zwéIf Monate
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Geschaftsentwicklung Segmente

Segment Professional
Das Professional-Segment blieb mit 74,6 % Umsatzanteil im ersten Halbjahr 2026 (H12025: 72,6 %) das mit Abstand
groBte Segment der Scout24-Gruppe.

Mio. EUR Q22026 Q22025 Verdnderung H12026 H12025 Verdnderung
Professional-Umsatz 144,0 15,7 +24,5% 277,6 231,0 +20,2%
Subscription-Umsatz' 110,6 83,6 +32,2 % 209,7 165,9 +26,4 %
Subscription-Umsatz Deutschland’ 90,7 79,3 +14,3 % 180,2 157,5 +14,4 %
Anzahl Kunden? Deutschland N N
(Periodendurchschnitt) 24.668 23.812 +3,6 % 24.525 23.663 +3,6 %
Professional-ARPU"?3 Deutschland N N
(EUR/Monat) 1.225 1.110 +10,4 % 1.224 1109 +10,4 %
Subscription-Umsatz Rest of Europe' 19,9 4,3 >+100% 29,5 8,5 >+100%
Transaction-Enablement-Umsatz 27,5 26,4 +4.2 % 56,1 53,6 +4,7 %
Sonstiger Umsatz* 6,0 57 +52 % 1,8 1,5 +2,8 %
Operative Effekte aus gewdhnlicher -62,9 -46,2 -36,3% -120,0 -96,2 -24,8%
Geschiéftstatigkeit
Personalaufwand -28,0 -23,0 -21,8 % -52,9 -472 -12,0 %
Marketingaufwand -12,0 -6,7 -79,4 % -22,8 -15,4 -48,4 %
Ubriges -22,9 -16,5 -38,9 % -44,3 -33,6 -31,9 %
Professional-EBITDA aus gewdhnlicher
+ % + %
Geschaftstitigkeit 86,2 73,1 18,0 % 167,0 141,9 17,7 %
Professional-EBITDA-Marge aus 59,9 % 631 % -3,3Pp 60,2 % 614 % 1.2Pp

gewohnlicher Geschiftstatigkeit (%)

Das Spaniengeschaft wird nach Vollzug der Transaktion ab Q1 2026 erstmals berichtet und dem Segment Professional zugeordnet. Der
Subscription-Umsatz in Spanien wird gemeinsam mit dem Subscription-Umsatz in Osterreich unter Rest of Europe ausgewiesen. Die angepasste
Berichterstattung erfolgt ab diesem Bericht getrennt fiir Deutschland und Rest of Europe. Der gesamte Subscription-Umsatz (Summe) umfasst
somit die Subscription-Umséatze in Deutschland, Spanien und Osterreich, wahrend der Professional-ARPU Deutschland nur auf Basis der in
Deutschland erzielten Umséatze ermittelt wird. Die Vorjahreszahlen fiir Q2/H12025 wurden entsprechend angepasst.

Kunden aus Deutschland auf den Plattformen ImmoScout24, immoverkauf24 und neubau kompass mit einem kostenpflichtigen Vertrag zum
Monatsultimo, der zur Vermarktung von mehr als einem Objekt berechtigt (Summe der Monatsendsténde dividiert durch die Anzahl der Perioden-
Monate). Kunden von verschiedenen Gesellschaften werden nur einmalig gezéhlt. Die Vorjahreszahlen fiir Q2/H1 2025 wurden entsprechend
angepasst (exklusive Kunden aus Osterreich).

3 Perioden-Umsatz dividiert durch die durchschnittliche Anzahl der Kunden, weiterhin dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate. Die
Vorjahreszahlen fiir Q2/H12025 wurden entsprechend angepasst (exklusive Kunden aus Osterreich).

Seit dem Q12026 werden Umsétze aus Werbeanzeigen in Osterreich und Spanien im Sonstigen Umsatz ausgewiesen. Die Vorjahreszahlen fir Q2/
H12025 wurden entsprechend angepasst.

Das Subscription-Geschaft mit gewerblichen Kunden setzte im ersten Halbjahr 2026 seinen positiven
Wachstumstrend fort und blieb damit der zentrale Treiber im Segment Professional (organisch: +14,2 %). Der
Umsatz entwickelte sich weiterhin sehr dynamisch, getragen von einer anhaltend hohen Nachfrage nach den
Mitgliedschaftsmodellen. Diese Entwicklung belegt die starke Marktakzeptanz des umfassenden
Produktportfolios, das neben Marketinglésungen auch Daten- und Bewertungstools sowie CRM-Funktionalitaten
umfasst und die Arbeitsprozesse von Maklern effizient unterstiitzt. Darliber hinaus wirkten sich die positive
Kundenentwicklung, Upgrades in hdherwertige Mitgliedschaften, Preisanpassungen sowie die zunehmende
Nutzung des Produkts ImmoPunkte positiv auf die Umsatzentwicklung aus. Uber ImmoPunkte erhalten Kunden
einen einfachen Zugang zu weiteren Okosystem-Produkten und Kl-basierten Lésungen und steigern damit die
Nutzung des erweiterten Leistungsangebots.

In Deutschland wurde die erfolgreiche Neukundengewinnung bei gleichzeitig stabiler Bestandskundenbasis
fortgesetzt. Auch der durchschnittliche Umsatz pro Kunde (ARPU) entwickelte sich positiv und hat den
anhaltenden Aufwartstrend im Subscription-Geschaft bestatigt. Diese Entwicklung wurde von einem breiten
Wachstum Uber mehrere Kundengruppen hinweg getragen, insbesondere im Kerngeschaft mit
Wohnimmobilienmaklern sowie bei Immobilienentwicklern, in der Immobilienverwaltung und im Bereich
Commercial. Der ausgewiesene ARPU bezieht sich seit 2026 ausschlieBlich auf das Deutschlandgeschaft.

Der Subscription-Umsatz Rest of Europe belief sich im ersten Halbjahr 2026 auf 29,5 Mio. EUR und umfasst das
Geschift in Spanien und Osterreich. Wahrend das Spaniengeschift im ersten Quartal lediglich fiir den Monat Marz
enthalten war, wurde es im zweiten Quartal erstmals Ulber den gesamten Zeitraum konsolidiert und trug
entsprechend starker zur Umsatzentwicklung bei.
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Der Umsatz im Bereich Transaction Enablement entwickelte sich gegeniiber dem Vorjahreszeitraum insgesamt
positiv. Wesentliche Wachstumsimpulse gingen dabei erneut vom CRM-Geschaft sowie von Homeowner Leads
aus, die ein starkes Kundenwachstum verzeichneten und die positive Geschaftsstimmung auf Maklerseite
widerspiegeln. Demgegeniber blieb die Nachfrage im Consumer-Lead-Geschaft verhalten, wahrend digitale
Bewertungsprodukte weiterhin solide Wachstumsbeitrage lieferten.

Der Sonstige Umsatz (Pay-per-Ad-Listings und Werbeanzeigen) entwickelte sich insgesamt positiv. Dem wirkten
ricklaufige Professional-Pay-per-Ad-Umsatze — insbesondere infolge der strategischen Verlagerung hin zu
langfristigen Mitgliedschaften — sowie geringere Werbeerlése Dritter entgegen.

Die hoheren Einkaufskosten (enthalten in ,Ubriges) fiir Lead-Kooperationen und die Erstellung von
Immobilienbewertungen waren die wesentlichen Kostentreiber des Segments. Beide unter den Einkaufskosten
erfassten Kostensteigerungen gehen mit hoheren Umsatzen einher. Darlber hinaus stiegen die
Personalaufwendungen insbesondere infolge der Erstkonsolidierung der im Berichtszeitraum erworbenen
spanischen Gesellschaften. Die héheren Marketingkosten resultieren aus gezielten Investitionen in Marken- und
Produktkampagnen im B2B-Geschaft.

Das EBITDA aus gewodhnlicher Geschiftstatigkeit stieg im ersten Halbjahr 2026 um 17,7 % und damit
unterproportional zum Umsatzwachstum. Die EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschéaftstatigkeit verringerte sich
daher um 1,2 Prozentpunkte auf 60,2 %. Ursachlich hierflir war die Einbeziehung des Spaniengeschéfts, dessen
Profitabilitdt einerseits unter dem Margenniveau des bestehenden Geschifts liegt und zum anderen wahrend der
planmaBig verlaufenden Integrationsphase zusatzlich auch durch sogenannte TSA-Kosten belastet wird. Die
Profitabilitat des bestehenden Geschafts entwickelte sich hingegen im bisherigen Jahresverlauf weiterhin sehr
positiv. Die organische EBITDA-Marge aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit stieg im zweiten Quartal 2026 auf
65,4 % (+2,3 Prozentpunkte im Vergleich zum Vorjahresquartal) und verdeutlicht, dass das bestehende Geschaft
trotz fortgesetzter Investitionen unverdndert von einem hohen operativen Leverage und einer starken
Kostendisziplin profitiert.

Segment Private

Das Private-Segment trug im ersten Halbjahr 25,4 % zum Konzernumsatz bei (H12025: 27,4 %).

Mio. EUR Q22026 Q22025 Verdnderung H12026 H12025 Verdnderung
Private-Umsatz 48,7 44,9 +8,4 % 94,6 87,2 +8,6 %
Subscription-Umsatz 28,6 26,7 +7,0 % 55,7 52,5 +6,2 %
Anzahl Kunden' (Periodendurchschnitt) 517.739 502.266 +31% 512.670 498.708 +2,8 %
Private-ARPU? (EUR/Monat) 18,4 17,7 +3,8 % 18,1 17,5 +3,3 %
Pay-per-Ad-Umsatz 15,9 14,6 +8,9 % 30,2 27,2 +11,1 %
Sonstiger Umsatz 4,2 3,6 +16,1 % 8,8 7,5 +16,5 %
Operative Effekte aus gewdhnlicher o B ) 1o
Geschaftstatigkeit 20,4 17,7 15,4 % 40,8 36,7 1,2%
Personalaufwand -4,9 -5,0 +2,1% -10,0 -10,1 +1,1 %
Marketingaufwand -51 -3,7 -38,3 % -10,7 -7,9 -34,6 %
Ubriges -10,5 -9,0 -15,7 % -20,1 -18,7 -7,9 %
Private-EBITDA aus gewdhnlicher o o
Geschaftstitigkeit 29,8 28,6 +41% 56,8 53,5 +6,3 %
Private-EBITDA-Marge aus gewdhnlicher 612 % 637 % -2,5Pp 60,1 % 614 % 13Pp

Geschéftstatigkeit (%)

Plus-Produkt-Kunden (Summe Monatsendstédnde geteilt durch Anzahl Perioden-Monate). Unter Plus-Produkt-Kunden sind die Produkte
SuchenPlus fiur Kauf, SuchenPlus fir Miete, WohnenPlus und VermietenPlus zu verstehen. Das bisher unter Vermietet.de gefiihrte Produkt wird
unter dem Namen VermietenPlus fortgefiihrt und weiterhin den Plus-Produkten zugeordnet.

Perioden-Umsatz dividiert durch durchschnittliche Anzahl der Kunden, weiterhin dividiert durch die Anzahl der Perioden-Monate

Das Private-Segment verzeichnete im ersten Halbjahr 2026 ein solides Umsatzwachstum von 8,6 %. Die
Entwicklung wurde sowohl durch steigende Subscription-Umsétze als auch durch Beitrdge aus dem Pay-per-Ad-
Geschiaft getragen. Trotz eines zunehmend anspruchsvollen Marktumfelds gewann auch das Wachstum der
Subscription-Umsatze im zweiten Quartal weiter an Dynamik.

Die Nachfrage war im Berichtszeitraum durch das verhaltene makrodkonomische und unsichere geopolitische
Umfeld gepragt. Die Entwicklung des Kundenwachstums resultierte dariiber hinaus maBgeblich aus der Einfiihrung
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eines neuen Produktmodells mit klar differenzierten Leistungsstufen und erweiterten Leistungsumfiangen. Erste
Effekte zeigen sich in einer steigenden Akzeptanz hoherwertiger Mitgliedschaften. Das Kundenwachstum setzte
seinen positiven Trend im ersten Halbjahr 2026 fort. Die durchschnittliche Kundenanzahl lag im zweiten Quartal um
3,1% Uber dem Niveau der Vorjahresperiode. Nach einem bereits positiven Jahresauftakt gewann das Wachstum im
zweiten Quartal weiter an Dynamik. Diese Entwicklung unterstreicht die Attraktivitat des Plus-Geschaftsmodells.
Auch vor dem Hintergrund eines herausfordernden Mietmarkts, einer rlicklaufigen Nutzeraktivitat im Mietsegment
und der umfassenden Neuausrichtung des Produktportfolios hat Scout24 das Kundenwachstum weiter
beschleunigt.

Der durchschnittliche Umsatz pro Kunde (ARPU) stieg im ersten Halbjahr um 3,3 %. Ursachlich waren Upselling und
positive Produktmixeffekte.

Das Pay-per-Ad-Geschift expandierte mit dem Umsatzwachstum von 11,1 % im ersten Halbjahr 2026 weiterhin
zweistellig. Das Wachstum wurde sowohl durch eine hdhere Zahl vermarkteter Objekte auf der Plattform als auch
durch den anhaltenden Bedarf privater Vermieter unterstitzt, Immobilien in einem weiterhin anspruchsvollen
Marktumfeld erfolgreich zu vermarkten.

Der Sonstige Umsatz, der primar aus dem Verkauf von Bonitatspriifungen ohne Mitgliedschaftsbindung resultiert,
stieg in den ersten sechs Monaten 2026 ebenfalls signifikant um 16,5 % an.

Der Anstieg der operativen Effekte aus gewodhnlicher Geschaftstatigkeit war insbesondere auf hdhere
Marketingaufwendungen im Halbjahresvergleich zurlickzufiihren. Des Weiteren filihrten vor allem gestiegene
Forderungsausfalle zum Kostenanstieg. Die Personalaufwendungen konnten infolge einer geringeren Belegschaft
leicht reduziert werden.

Das EBITDA aus gewodhnlicher Geschéftstatigkeit stieg im ersten Halbjahr 2026 um 6,3 % auf 56,8 Mio. EUR. Die
EBITDA-Marge aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit lag mit 60,1 % leicht unter dem Vorjahreswert von 61,4 %.
Hierbei wirkten sich vor allem moderat gestiegene Marketingaufwendungen aus.

Risiken und Chancen

Scout24 begegnet fortwahrend Risiken und Chancen, die einen Einfluss auf die Vermd&gens-, Finanz- und
Ertragslage wie auch auf die Reputation und 6ffentliche Wahrnehmung von Scout24 haben kénnen. Im Kapitel
»Risiko- und Chancenbericht* des Lageberichts im » Geschéftsbericht und Jahresfinanzbericht 2025 sind diese
ausfihrlich beschrieben.

Chancenlage

Die Chancenlage wird unverdndert zum Geschaftsbericht 2025 als solide bewertet. Insbesondere die
fortschreitende Digitalisierung sowie der verstarkte Einsatz von daten- und Kl-gestitzten Technologien bieten
weiterhin attraktive Wachstumsperspektiven fir die Scout24-Gruppe.

Risikolage

Im ersten Halbjahr 2026 wurde Fotocasa Group S.L.U. nach der Ubernahme in das Risikomanagementsystem der
Scout24-Gruppe integriert. Infolge der Integration wurden bestehende gruppenweite Risiken teilweise angepasst
und zusatzliche Risiken aus dem Spaniengeschéft innerhalb der vorhandenen Risikocluster neu erfasst. Diese
Anpassungen flihrten jedoch insgesamt zu keiner wesentlichen Veradnderung der Risikosituation oder der
Bewertung der bestehenden Risikocluster. Fiir das abgelaufene erste Halbjahr 2026 lasst sich festhalten, dass die
bestehenden Einzelrisiken jeweils beherrschbar sind und das Gesamtrisiko mehrfach durch das vorhandene
Eigenkapital abgedeckt ist. Es werden keine Risiken gesehen, die einzeln oder zusammen mit anderen Risiken die
Existenz der Scout24-Gruppe gefdahrden konnen. Insofern hat sich die Gesamtrisikosituation im Vergleich zum
Geschaftsbericht 2025 nicht wesentlich verandert.
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Kritische und wesentliche Risikocluster

Die Klassifizierung der Risikocluster bleibt gegenliber dem Geschaftsbericht 2025 unveradndert. Es gibt weiterhin
keine als kritisch bewerteten Risikocluster. Als wesentlich werden nach wie vor die drei folgenden Risikocluster
eingestuft:

Bewertung Risikofelder Risikoklassifizierung 2025 Risikoklassifizierung H12026 Veranderung
Externe Risiken

Volkswirtschaftliche Risiken wesentlich wesentlich =
Wettbewerb und Markt wesentlich wesentlich =

Operationelle Risiken

IT und Cybersicherheit wesentlich wesentlich =

Entwicklungen in den Risikoclustern

Volkswirtschaftliche Risiken: Im Berichtszeitraum hat sich die Bewertung dieses Risikoclusters insgesamt nicht
wesentlich verandert. Aufgrund der moglichen Auswirkungen eines weiterhin angespannten Marktumfelds, die zu
einer geringeren Nachfrage nach kostenpflichtigen Produkten fiihren konnten, werden die volkswirtschaftlichen
Risiken weiterhin als wesentlich, jedoch weiterhin als beherrschbar eingestuft.

Die Scout24-Gruppe begegnet diesen Risiken durch eine fortlaufende Beobachtung relevanter Markt- und
Konjunkturentwicklungen sowie durch etablierte Analyse- und Steuerungsprozesse. Darliber hinaus wird das
Produktangebot kontinuierlich an die Marktgegebenheiten angepasst und insgesamt weiter ausgebaut.

Wettbewerb und Markt: Die Risikolage innerhalb dieses Clusters hat sich im Berichtszeitraum nicht wesentlich
verandert. Die Scout24-Gruppe ist weiterhin in einem wettbewerbsintensiven Marktumfeld tatig, das insbesondere
durch technologische Entwicklungen, verdnderte Kundenerwartungen und den zunehmenden Einsatz Ki-
gestltzter Losungen gepragt ist. Dabei besteht das Risiko, dass Wettbewerber oder neue Marktteilnehmer
technologische Entwicklungen aufgreifen und bestehende Differenzierungsmerkmale von Scout24 im Zeitverlauf
verringern kdnnten. Diesen Risiken begegnet das Unternehmen weiterhin durch gezielte Innovationsinitiativen,
eine kontinuierliche Marktbeobachtung sowie die stetige Weiterentwicklung des Produktportfolios. Insbesondere
aufgrund der stetigen Weiterentwicklung der eigenen Produkte mit Fokus auf Kl wird das Risikocluster
unverandert als wesentlich, aber beherrschbar eingeschatzt.

IT und Cybersicherheit: Die Risikosituation innerhalb dieses Clusters entspricht im Wesentlichen der Einschatzung
zum Ende des Geschéftsjahres 2025. Angesichts der unverandert hohen Bedrohungslage und der hohen Relevanz
der IT-Systeme fir das Geschaftsmodell wird das Cluster weiterhin als wesentlich eingestuft. Zur Begrenzung
dieser Risiken verfligen die zentralen Gesellschaften der Scout24-Gruppe Uber ein nach ISO 27001 zertifiziertes
Informationssicherheitsmanagementsystem, welches fortlaufend weiterentwickelt und regelmaBig an aktuelle
Anforderungen angepasst wird.

Gesamtaussage und Ausblick

Die Scout24-Gruppe ist Uberzeugt, ihren Kunden mit ihrem diversifizierten Produktportfolio sowie der
fortschreitenden Kl-Integration entlang der gesamten Immobilienwertschépfungskette in unterschiedlichen
Marktsituationen einen hohen Mehrwert bieten zu kénnen. Grundlage hierfiir ist die konsequente Umsetzung der
produkt- und technologiegetriecbenen Strategie mit klarem Fokus auf Interkonnektivitdt und KI. Vor diesem
Hintergrund zeigt sich der Vorstand weiterhin zuversichtlich, den Umsatz im Jahr 2026 erneut zu erhéhen und
gleichzeitig eine hohe Profitabilitat aufrechtzuerhalten. Daher bestétigt der Vorstand seine am 26. Februar 2026
verdffentlichte Prognose erneut und geht von einem Umsatzwachstum von 16—18 % (davon 6—7 Prozentpunkte aus
anorganischen Beitragen im Zusammenhang mit der Spanien-Akquisition)'® aus. Darliber hinaus rechnet der
Vorstand mit einer EBITDA-Marge aus gewdhnlicher Geschaftstatigkeit von bis zu 61 % (organisch’ bis zu 64 %). Im
ersten Quartal 2026 hatte der Vorstand seine Finanzprognose fiir das Geschaftsjahr 2026 bereits erstmals
bestatigt.

6 Mit Beriicksichtigung der (konsolidierten) Umsatzbeitrige von Fotocasa Group S.L.U. (ehemals Adevinta Real Estate S.L.U.) und ihren
Tochtergesellschaften im Geschéaftsjahr 2026 (seit Marz 2026)

7 Ohne Beriicksichtigung der (konsolidierten) Beitrdge von Fotocasa Group S.L.U. (ehemals Adevinta Real Estate S.L.U.) und ihren
Tochtergesellschaften im Geschéaftsjahr 2026 (seit Marz 2026)
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Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

Tsd. EUR Erlduterungen’ Q22026 Q22025 H12026 H12025
Umsatzerldse 2.1 192.688 160.595 372.238 318.196
Aktivierte Eigenleistungen 6.695 4.946 12.465 10.040
Sonstige betriebliche Erlose 276 631 526 1.001
Gesamtleistung 199.659 166.171 385.229 329.236
Personalaufwand -44.223 -54.175 -66.675 -90.016
Marketingaufwand -17.162 -10.417 -33.507 -23.313
IT-Aufwand -8.399 -5.837 -15.004 -11.555
Sonstige betriebliche Aufwendungen -28.880 -21.874 -56.670 -44.591
ﬁ::::z::ziﬁgi:::I‘Egll):szl;eibungen und 100.994 73.867 213.372 159.760
Abschreibungen und Wertminderungen -14.526 -12.120 -28.120 -24.164
Betriebsergebnis — EBIT 86.468 61.748 185.251 135.597
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Beteiligungen - - - 1
Finanzertrage 7.752 1.276 8.515 1.539
Finanzaufwendungen -4.733 -7.395 -6.260 -9.525
Finanzergebnis 3.019 -6.119 2.255 -7.985
Ergebnis vor Ertragsteuern 89.486 55.629 187.506 127.612
Ertragsteuern 2.2. -26.320 -16.605 -55.824 -38.603
Ergebnis nach Steuern 63.166 39.024 131.682 89.009

davon Anteilseigner des Mutterunternehmens 63.166 39.024 131.682 89.009

Ergebnis je Aktie

EUR Erlduterung Q22026 Q22025 H12026 H12025
Unverwaissertes Ergebnis je Aktie 2.3. 0,90 0,54 1,87 1,23
Ergebnis je Aktie nach Steuern 0,90 0,54 1,87 1,23
Verwaissertes Ergebnis je Aktie 2.3. 0,90 0,54 1,87 1,23
Ergebnis je Aktie nach Steuern 0,90 0,54 1,87 1,23

Hier und im Folgenden handelt es sich bei den im Bericht enthaltenen Quartalszahlen um freiwillige Angaben, die nicht Gegenstand der

priferischen Durchsicht waren.

Wertaufholungen.

Konzern-Gesamtergebnisrechnung

Das EBITDA ist definiert als das Ergebnis fortgefiihrter Aktivitaten vor Finanzergebnis, Ertragsteuern, Abschreibungen, Wertminderungen und

Tsd. EUR Erlauterungen Q22026 Q22025 H12026 H12025
Ergebnis nach Steuern 2.3. 63.166 39.024 131.682 89.009
Sonstiges Ergebnis nach Steuern - - - -
Gesamtergebnis 63.166 39.024 131.682 89.009

davon Anteilseigner des Mutterunternehmens 63.166 39.024 131.682 89.009
Scout24 | Konzern-Halbjahresfinanzbericht 2026 20



— Halbjahres- Konzern- Konzern- Erlauternde Sonstige
- verlauf Zwischenlagebericht Halbjahresabschluss Anhangangaben Vermerke
Konzern-Bilanz
Aktiva
Tsd. EUR Erlauterungen 30.06.2026 31.12.2025
Kurzfristige Vermdgenswerte 14.637 14.924
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 33.276 49.497
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 57.258 45.754
Sonstige finanzielle Vermégenswerte 3. 3.322 1.658
Ertragsteuerforderungen 8.335 8.321
Sonstige Vermdgenswerte 12.445 9.694
Langfristige Vermégenswerte 2.116.571 1.943.898
Geschafts- oder Firmenwert 1.008.233 925.786
Marken 906.267 869.641
Sonstige immaterielle Vermogenswerte 141.450 92.972
Nutzungsrechte aus Leasingvereinbarungen 35.539 37.003
Sachanlagen 7.822 7.738
Sonstige finanzielle Vermdgenswerte 3. 17.040 10.539
Aktive latente Steuern 220 220
Bilanzsumme 2.231.208 2.058.823
Passiva
Tsd. EUR Erlauterungen 30.06.2026 31.12.2025
Kurzfristige Verbindlichkeiten 498.844 305.317
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 34.954 18.988
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 3. 347.703 154.580
Leasingverbindlichkeiten 9.958 9.878
Sonstige Riickstellungen 39.017 51.696
Ertragsteuerverbindlichkeiten 15.375 24.865
Vertragsverbindlichkeiten 25.561 22.997
Sonstige Verbindlichkeiten 26.276 22.314
Langfristige Verbindlichkeiten 579.806 276.028
Sonstige finanzielle Verbindlichkeiten 3. 300.153 216
Leasingverbindlichkeiten 27.688 29.371
Sonstige Riickstellungen 24177 37.483
Passive latente Steuern 227.105 207.968
Sonstige Verbindlichkeiten 683 990
Eigenkapital 4. 1.152.558 1.477.478
Gezeichnetes Kapital 73.500 75.000
Kapitalriicklage 210.004 208.502
Gewinnriicklage 1.156.803 1.469.408
Sonstige Riicklagen 848 848
Eigene Anteile (3.859.771 Stiick, Vorjahr 3.630.340 Stiick) -288.597 -276.280
Eigenkapital der Anteilseigner des Mutterunternehmens 1.152.558 1.477.478
Bilanzsumme 2.231.208 2.058.823
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Stand zum 01.01.2025 75.000 208.254 1.300.944 848 -152.710 1.432.336 1.432.336
Ergebnis nach Steuern - - 89.009 - - 89.009 89.009
Gesamtergebnis - - 89.009 - - 89.009 89.009
Dividende - - -95.899 - - -95.899 -95.899
Erwerb eigener Anteile - - -61.757 - -38.271 -100.027 -100.027
Stand zum 30.06.2025 75.000 208.254 1.232.298 848 -190.980  1.325.419 1.325.419
Stand zum 01.01.2026 75.000 208.502 1.469.408 848 -276.280 1.477.478 1.477.478
Ergebnis nach Steuern - - 131.682 - - 131.682 131.682
Gesamtergebnis - - 131.682 - - 131.682 131.682
Dividende' 4. - - -104.959 - - -104.959 -104.959
Kapitalherabsetzung 4, -1.500 1.500 -14.937 - 114.937 - -
Erwerb eigener Anteile 4. - - -224.390 - -127.264 -351.655 -351.655
Ausgabe eigener Anteile 4. - 2 -3 - 10 8 8
Anteilsbasierte Vergilitung mit
Ausgleich durch 4. - - 3 - - 3 3
Eigenkapitalinstrumente
Stand zum 30.06.2026 73.500 210.004 1.156.803 848 -288.597  1.152.558 1.152.558

T Im Juni 2026 zahlte die Gesellschaft auf Basis eines entsprechenden Hauptversammlungsbeschlusses eine Dividende in H&he von
104.959 Tsd. EUR (2025: 95.410 Tsd. EUR) an die dividendenberechtigten Aktionédre aus. Daneben erfolgten im ersten Halbjahr 2025 gemal den
entsprechenden Beteiligungsvereinbarungen Gewinnausschiittungen in Hohe von 408 Tsd. EUR aus dem Jahresliberschuss des Geschéftsjahres
2024 an Minderheits- bzw. Altgesellschafter von Tochterunternehmen sowie eine Vorabgewinnausschiittung aus dem Jahresiliberschuss des
Geschaftsjahres 2025 (Q12025) in Hohe von 81Tsd. EUR an den Minderheitsgesellschafter eines Tochterunternehmens.
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o
Konzern-Kapitalflussrechnung
Tsd. EUR Erlduterung H12026 H12025
Ergebnis nach Steuern 131.682 89.009
Anteilsbasierte Vergltung mit Ausgleich durch Eigenkapitalinstrumente 3 -
Abschreibungen 28.120 24164
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Anteilen - -1
Finanzertrage -8.515 -1.539
Finanzaufwendungen 6.260 9.525
Ertragsteueraufwand 2.2. 55.824 38.603
Sonstige zahlungsunwirksame Vorgange -450 -189
Verénderungen der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen und sonstiger Aktiva, die
weder der Investitions- noch der Finanzierungstéatigkeit zuzuordnen sind -10.384 ~9.197
Veranderungen der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen und sonstiger Passiva,
die weder der Investitions- noch der Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind 6.393 ~2.141
Verénderung der Riickstellungen -25.985 24.874
Gezahlte Ertragsteuern -62.284 -39.592
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 120.665 133.515
Auszahlungen fiir den Erwerb immaterieller Vermogenswerte, inklusive selbsterstellter und in
Entwicklung befindlicher immaterieller Vermogenswerte 715269 -10.458
Auszahlungen flir den Erwerb von Sachanlagen -456 -649
Einzahlungen aus Abgangen immaterieller Vermégenswerte und Sachanlagen 34 7
Einzahlungen aus Leasingforderungen aus Untermietverhéltnissen - 880
Auszahlungen fiir Investitionen in finanzielle Verm&genswerte -1.090 -1.003
Erwerb von Tochterunternehmen, abziiglich erworbener liquider Mittel 1.3. -147.699 -14.868
Erhaltene Zinsen 27 142
Auszahlungen fiir in Vorjahren erworbene Tochterunternehmen 3. -19.178 -1.870
Cashflow aus Investitionstétigkeit -183.631 -27.820
Aufnahme kurzfristiger Finanzverbindlichkeiten 53.000 60.000
Riickzahlung kurzfristiger Finanzverbindlichkeiten -70.044 -48.000
Aufnahme mittel- und langfristiger Finanzverbindlichkeiten 300.000 -
Riickzahlung von Leasingverbindlichkeiten 3. -5.257 -6.058
Gezahlte Zinsen -2.581 -1.860
Gezahlte Dividenden -104.959 -95.899
Auszahlungen fiir den Erwerb eigener Anteile 4, -123.422 -36.872
Einzahlungen aus der Ausgabe eigener Anteile 8 -
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit 46.746 -128.689
Veranderung der Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente -16.221 -22.994
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente zum Periodenanfang 49.497 55.476
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente zum Periodenende 33.276 32.482
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1. Informationen zum Unternehmen und Grundlagen
der Abschlusserstellung

1.1. Informationen zum Unternehmen

Die Scout24 SE (nachfolgend auch ,Gesellschaft”) ist eine bdrsennotierte Aktiengesellschaft mit Firmensitz in
Miinchen, Deutschland. Die Gesellschaft ist beim Amtsgericht Minchen eingetragen (HRB 270 215). Die
Geschaftsadresse der Scout24 SE lautet InvalidenstraBe 65, 10557 Berlin. Die Aktien der Scout24 SE werden im
Prime Standard der Frankfurter Wertpapierbdrse gehandelt und sind seit dem 22. September 2025 im DAX
vertreten. Gemeinsam mit ihren direkten sowie indirekten Tochtergesellschaften bildet die Scout24 SE die
Scout24-Gruppe (nachfolgend auch ,Scout24*).

Die im Geschaftsbericht 2025 hinsichtlich Geschaftstatigkeit und Strategie der Scout24 getroffenen Aussagen
sind zum Zeitpunkt der Aufstellung dieses Zwischenberichts im Wesentlichen nach wie vor zutreffend.

1.2. Grundlagen der Abschlusserstellung

Der vorliegende verkiirzte Konzernzwischenabschluss (,Konzernzwischenabschluss*) zum 30. Juni 2026 wurde auf
Basis des International Accounting Standard (IAS) 34 ,Zwischenberichterstattung” und in Ubereinstimmung mit
§ 115 WpHG erstellt. Grundsatzlich werden dieselben Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden sowie
Schatzmethoden wie im Konzernabschluss fir das Geschéaftsjahr 2025 angewandt. Eine detaillierte Beschreibung
dieser Methoden ist im Anhang des Konzernabschlusses 2025 veroffentlicht. Standards und Interpretationen, die
ab dem 1. Januar 2026 erstmals verbindlich anzuwenden sind, haben zu keinen Anderungen in den Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden gefiihrt. Alle zum 30. Juni 2026 verbindlichen IAS bzw. IFRS sowie Interpretationen des
International Financial Reporting Interpretations Committee (IFRIC) wurden angewandt.

Der Konzernzwischenabschluss zum 30. Juni 2026 ist in Euro (EUR) aufgestellt. Die Zahlenangaben erfolgen, soweit
nicht anders vermerkt, grundsatzlich in Tsd. EUR. Die dargestellten Tabellen und Angaben kd&nnen
rundungsbedingte Differenzen enthalten.

Die Geschéaftsaktivitdten der Scout24-Gruppe unterliegen prinzipiell keiner Saisonalitat.

Der Vorstand hat den Konzernzwischenabschluss am 4. August 2026 zur Ver6ffentlichung freigegeben.

1.3. Veroéffentlichte, aber noch nicht in Kraft getretene
Rechnungslegungsstandards

IFRS 18 - Darstellung und Angaben im Abschluss

Der neu eingefiihrte IFRS 18 wurde mit Verordnung (EU) 2026/338 der Kommission vom 13. Februar 2026 in
europdisches Recht lilbernommen und ist erstmals fiir das Geschéaftsjahr 2027 anzuwenden.

Uber die im Geschaftsbericht 2025 enthaltenen qualitativen Angaben hinaus kdnnen derzeit noch keine
abschlieBenden Informationen zur kiinftigen Ausgestaltung der Management-defined Performance Measures
(MPMs) und der Gewinn- und Verlustrechnung gegeben werden. Unabhangig davon sind bereits wesentliche
Umgliederungseffekte identifiziert worden. So werden nach IFRS 18 die Ertrdge und Aufwendungen aus der
Folgebewertung von Kaufpreisverbindlichkeiten (H12026: 591 Tsd. EUR (Ertrag), H12025: 4.927 Tsd. EUR (Aufwand))
sowie aus derivativen Finanzinstrumenten, die im Zusammenhang mit der Hauptgeschaftstatigkeit des
Unternehmens stehen (H12026: 244 Tsd. EUR (Ertrag), H1 2025: 2.000 Tsd. EUR (Aufwand)), dem Betriebsergebnis
zugeordnet, wahrend sie nach IAS 1im Finanzergebnis ausgewiesen werden.
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1.4. Unternehmenserwerbe in der Berichtsperiode

In Ubereinstimmung mit IFRS 3.45 besteht die Méglichkeit, die Werte innerhalb eines Zeitraums von zwdIf Monaten
nach Erwerbszeitpunkt (Bewertungszeitraum) erfolgsneutral zu dndern, sofern Scout24 neue Informationen tber
Fakten und Umstande erhalt, die zum Erwerbsstichtag bestanden. Insofern handelt es sich bei den nachfolgend
angegebenen Betragen im Zusammenhang mit dem Erwerb der Fotocasa Group S.L.U. um vorlaufige Werte.

Erwerb aller Anteile an der Fotocasa Group S.L.U.

Die folgende Tabelle zeigt die wesentlichen Informationen zu dem Erwerb der Fotocasa Group S.L.U.:

Fotocasa Group S.L.U.

Kauferin

Scout24 HoldCo GmbH

Erworbene Gesellschaften

Fotocasa Group S.L.U.

(ehemals Adevinta Real Estate S.L.U.),
Inmoweb S.L.U.,

Witei S.L.U.

Sitz der erworbenen Gesellschaft

Madrid

Erwerbszeitpunkt

27.Februar 2026

Erstkonsolidierung aus Vereinfachungsgriinden

1.Marz 2026

Eigenkapitalanteile

100 %

Segment

Professional

Geschaftstatigkeit

Verkauf von Werbung und damit verbundenen
Dienstleistungen, einschlieBlich
Kleinanzeigengeschéft fiir Immobilien

Fixkaufpreis (in bar bezahlt)

147.876 Tsd. EUR

Wesentliche immaterielle Vermdgenswerte

Marke und Kundenbeziehungen

Steuerliche Abzugsfahigkeit des Geschafts- oder Firmenwerts

nein

Beitrag zu Umsatzerldsen seit der Erstkonsolidierung

20.524 Tsd. EUR

Beitrag zum Ergebnis nach Steuern seit der Erstkonsolidierung

-3.558 Tsd. EUR

Konzern-Umsatzerlose, ware die Gesellschaft bereits seit dem 1. Januar 2026 konsolidiert

381.966 Tsd. EUR
worden

Konzern-Ergebnis nach Steuern, wéare die Gesellschaft bereits seit dem 1. Januar 2026

konsolidiert worden 130.399 Tsd. EUR

Anschaffungsnebenkosten aufwandswirksam in den Sonstigen betrieblichen Aufwendungen 2.971Tsd. EUR

davon im ersten Halbjahr 2026 480 Tsd. EUR

Der sich aus der Akquisition ergebende Geschafts- oder Firmenwert stellt das kiinftige Ertragspotenzial dar. Diese
selektive M&A-Gelegenheit ermoglicht dem Scout24-Konzern den Zugang zu einem der dynamischsten
Immobilienmarkte Europas. Der spanische Markt bietet erhebliches Potenzial, insbesondere durch das starke
Interesse deutscher Kaufer. Dazu plant Scout24, die in Deutschland bewahrten Erfolgsfaktoren auf den spanischen
Markt zu Ubertragen. Das sind die Verbesserung des Professional-Geschéfts, die Optimierung der Plattform und
der Nutzererfahrung, die Kl-Integration sowie zusatzlich auch die Aufnahme spanischer Inserate auf die deutsche
Plattform. Langfristig soll die Akquisition zudem das deutsche Professional-Subscription-Geschaft starken, indem
Maklern ein Zugang zum spanischen Markt geboten wird.
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Tsd. EUR Fotocasa Group S.L.U.
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 147.876
Gegenleistung (Kaufpreis) zum Zeitpunkt des Erwerbs 147.876
Identifizierte Vermégenswerte und Schulden zum Erwerbszeitpunkt:

Immaterielle Vermdgenswerte 91.567
Nutzungsrechte aus Leasingvereinbarungen 4.235
Sachanlagen 933
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 3.357
Forderungen aus Steuern 9
Sonstige kurzfristige Vermdgenswerte 1.416
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente 177
Passive latente Steuern -16.099
Leasingverbindlichkeiten -4.235
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen -10.382
Verbindlichkeiten aus Steuern -910
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten -4.638
Identifiziertes Nettovermégen 65.430
Geschafts- oder Firmenwert 82.446
Summe erworbenes Nettovermégen 147.876

Der beizulegende Zeitwert der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen zum Erwerbszeitpunkt betrug
3.357 Tsd. EUR. Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen wurden jeweils gesamtheitlich als einbringbar

angesehen.
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2. Erlauterungen zur Konzern-Gewinn- und
Verlustrechnung

2.1. Umsatzerlose

Fir die Aufgliederung der Umsatzerlése nach Kategorien wird auf den Konzern-Zwischenlagebericht,
Kapitel Geschéaftsentwicklung Segmente, verwiesen.

2.2. Ertragsteuern

Der effektive Steueraufwand im aktuellen Berichtszeitraum ergibt sich aus der bestmdglichen Schatzung einer
erwarteten Plansteuerquote in H6he von 30,1 % (H1 2025: 30,5 %) fiir die Scout24-Gruppe zuziiglich einmaliger
Steuereffekte. Letztere werden mit dem zum Berichtsstichtag realisierten Betrag erfasst. In der aktuellen
Berichtsperiode waren dies insbesondere Steuerertrage aus Vorjahren, welche sich im Wesentlichen aufgrund
einer laufenden Betriebsprifung ergeben, und latente Steuerertrage aus Steuersatzidnderungen. Die
Steuersatzanderungen resultieren aus der Anpassung des durchschnittlichen Gewerbesteuersatzes in
Deutschland.

Insgesamt ergibt sich fir die Scout24-Gruppe im aktuellen Berichtszeitraum eine effektive Konzernsteuerquote
von 29,8 % (H12025: 30,3 %).

2.3. Ergebnis je Aktie

Die folgende Tabelle zeigt die Berechnung des unverwasserten und verwasserten Ergebnisses je Stammaktie, das
auf die Gesellschafter des Mutterunternehmens entfallt:

Q22026 Q22025 H12026 H12025
:rn%:;:lis, das auf Anteilseigner des Mutterunternehmens Tsd. EUR 63.166 39.024 131.682 89.009
Gewichtete durchschnittliche Anzahl der Aktien zur Anzahl
Berechnung des Ergebnisses je Aktie
Unverwassert 70.074.381 72.293.830 70.473.200 72.382.911
Verwéssert 70.074.381 72.293.830 70.473.200 72.382.911
Unverwaissertes Ergebnis je Aktie EUR 0,90 0,54 1,87 1,23
Ergebnis je Aktie nach Steuern 0,90 0,54 1,87 1,23
Verwassertes Ergebnis je Aktie EUR 0,90 0,54 1,87 1,23
Ergebnis je Aktie nach Steuern 0,90 0,54 1,87 1,23

Die Ermittlung der durchschnittlichen Anzahl der Aktien erfolgte unter Berlicksichtigung des Erwerbs eigener
Anteile (siehe Erlauterung ,4.12. Eigenkapital im ' Geschéftsbericht und Jahresfinanzbericht 2025 sowie
Erlauterung 4. Eigenkapital in diesem Bericht).
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3. Angaben zu Finanzinstrumenten

Buchwerte und beizulegende Zeitwerte

Die folgende Tabelle zeigt die Uberleitung zwischen den Bilanzpositionen und den Kategorien nach IFRS 9,
aufgegliedert pro Kategorie und beizulegenden Zeitwerten pro Klasse.

GemdaB IFRS 13 sind die zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen Vermdgenswerte und
Verbindlichkeiten den drei Levels der Fair-Value-Hierarchie zuzuordnen. Dabei werden die einzelnen Level der Fair-
Value-Hierarchie wie folgt definiert:

Level 1: Verwendung nicht angepasster quotierter Preise von aktiven Markten fir identische
Vermogenswerte oder Verbindlichkeiten, zu denen das Unternehmen am Bewertungsstichtag Zugang
hat;

Level 2: Verwendung ausschlieBlich direkt oder indirekt beobachtbarer signifikanter Inputfaktoren, die
nicht Stufe 1zuzuordnen sind;

Level 3: Verwendung mindestens eines nicht beobachtbaren signifikanten Inputfaktors.

Fir Umgliederungen zwischen den einzelnen Stufen der Fair-Value-Hierarchie wird unterstellt, dass sie zum
Periodenende erfolgt sind. In beiden Berichtsperioden gab es keine Umgliederungen zwischen Level Tund Level 2.

Finanzielle Vermégenswerte nach IFRS 9
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30.06.2026
Vermdgenswerte
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente FAAC 33.276 33.276 - - n/a
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen FAAC 57.258 57.258 - - n/a
Sonstige kurzfristige finanzielle Vermégenswerte 3.322 3.182 - 140 3.322
Derivative Finanzinstrumente FAFVTPL 140 - - 140 140 2
Ubrige kurzfristige finanzielle Vermdgenswerte FAAC 3.182 3.182 - - 3.182 3
Sonstige langfristige finanzielle Vermégenswerte 17.040 2.810 - 14.230 16.697
Beteiligungen FAFVTPL 12.826 - - 12.826 12.826 3
Derivative Finanzinstrumente FAFVTPL 160 - - 160 160 2
Wandeldarlehen FAFVTPL 1.244 - - 1.244 1.244 3
Ubrige langfristige finanzielle Vermdgenswerte FAAC 2.810 2.810 - - 2.467 3
31.12.2025
Vermdégenswerte
Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente FAAC 49.497 49.497 - - n/a
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen FAAC 45.754 45.754 - - n/a
Sonstige kurzfristige finanzielle Vermégenswerte 1.658 1.600 - 58 1.658
Derivative Finanzinstrumente FAFVTPL 58 - - 58 58 2
Ubrige kurzfristige finanzielle Vermégenswerte FAAC 1.600 1.600 - - 1.600 3
Sonstige langfristige finanzielle Vermégenswerte 10.539 2.328 - 8.21 10.225
Beteiligungen FAFVTPL 7.322 - - 7.322 7.322 3
Derivative Finanzinstrumente FAFVTPL 39 - - 39 39 2
Wandeldarlehen FAFVTPL 850 - - 850 850 3
Ubrige langfristige finanzielle Vermégenswerte FAAC 2.328 2.328 - - 2.014 3
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Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente, Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sowie die sonstigen
kurzfristigen finanziellen Vermégenswerte und Verbindlichkeiten haben im Wesentlichen eine Restlaufzeit von
weniger als einem Jahr. Daher entsprechen deren Buchwerte zum Abschlussstichtag ndherungsweise dem
beizulegenden Zeitwert.

Zum 30. Juni 2026 bestehen insgesamt drei langfristige Wandeldarlehen im Gesamtumfang von 1.244 Tsd. EUR
(31. Dezember 2025: 850 Tsd. EUR). Zwei der Wandeldarlehen wurden im ersten Halbjahr ausgegeben, wohingegen
ein Darlehen in H6he von 50 Tsd. EUR gewandelt wurde. Aufgrund der Wandlungsmaoglichkeiten werden die
Darlehen jeweils zum beizulegenden Zeitwert ausgewiesen. Auf weitere Angaben dazu wird aus
Wesentlichkeitsgriinden verzichtet.

Die Ubrigen kurzfristigen finanziellen Vermdgenswerte zum 30. Juni 2026 beinhalten kurzfristige Mietkautionen,
eine Forschungszulage des Bundes und debitorische Kreditoren.

Sonstige langfristige finanzielle Vermdgenswerte beinhalten auch die Beteiligungen. Diese bestehen im
Wesentlichen aus den Investitionen in zwei Venture Capital Fonds. Sie belaufen sich per Halbjahresultimo 2026 auf
12.573 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 7.069 Tsd. EUR), die zum 30. Juni 2026 zum beizulegenden Zeitwert bewertet
wurden. Da die Informationen zur Folgebewertung des Venture Capital Fonds erst im zweiten Quartal 2026
vorlagen, ist im ersten Halbjahr 2026 ein Ertrag in Héhe von 3.820 Tsd. EUR enthalten, der sich auf Wertverhaltnisse
zum 31. Dezember 2025 bezieht.

In der Position Ubrige langfristige finanzielle Vermdgenswerte sind im Wesentlichen die dem Facility Agreement
zugeordneten abgegrenzten Transaktionskosten in Héhe von 405 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 180 Tsd. EUR) und
langfristige Mietkautionen in Hohe von 2.405 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 2.148 Tsd. EUR) ausgewiesen. Die
beizulegenden Zeitwerte der kurzfristigen und langfristigen Mietkautionen wurden anhand eines Discounted-
Cashflow-Modells unter Zugrundelegung risikoloser Marktzinssadtze in Form von deutschen Staatsanleihen und
eines Kreditrisikoaufschlags, der sich aus Unternehmensanleihen mit entsprechendem Rating ergibt, berechnet.
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Finanzielle Verbindlichkeiten nach IFRS 9
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30.06.2026

Eigenkapital und Verbindlichkeiten

Ve.rblndllchkelten aus Lieferungen und FLAC 34.954 34.954 _ _ 34.954

Leistungen

Sonstige kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten 347.703 324.383 - 23.320 347.703
Verbindlichkeiten aus Bankdarlehen FLAC 98.447 98.447 - - 98.447
verbindlichkeiten aus FLAC 224390 224390 - - 224390
Aktienrlickkaufprogrammen
Derivative Finanzinstrumente FLFVTPL 537 - - 537 537
Beizulegender Zeitwert aus FLFVTPL 22782 - - 22782 22782
Kaufpreisverbindlichkeiten
Ubrige kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten FLAC 1.546 1.546 - - 1.546

Sonstige langfristige finanzielle _

Verbindlichkeiten 300.153 300.086 67 300.152
Verbindlichkeiten aus Bankdarlehen FLAC 86 86 - - 86
Derivative Finanzinstrumente FLFVTPL 67 - - 67 67
Schuldscheindarlehen FLAC 300.000 300.000 - - 300.000

Leasingverbindlichkeiten 37.646 37.646 - - -
Kurzfristige Leasingverbindlichkeiten n/a 9.958 9.958 - - n/a
Langfristige Leasingverbindlichkeiten n/a 27.688 27.688 - - n/a

31.12.2025

Eigenkapital und Verbindlichkeiten

Ve'rblndllchkelten aus Lieferungen und FLAC 18.988 18.988 _ _ 18.988

Leistungen

Sonstige kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten 154.580 111.513 - 43.067 154.580
Verbindlichkeiten aus Bankdarlehen FLAC 110.192 110.192 - - 110.192
Derivative Finanzinstrumente FLFVTPL 653 - - 653 653
Beizulegender Zeitwert aus FLFVTPL 42,614 - - 42.614 42,614
Kaufpreisverbindlichkeiten
Ubrige kurzfristige finanzielle Verbindlichkeiten FLAC 1.321 1.321 - - 1.321

Sonstige langfristige finanzielle _

Verbindlichkeiten 216 155 60 216
Verbindlichkeiten aus Bankdarlehen FLAC 155 155 - - 155
Derivative Finanzinstrumente FLFVTPL 60 - - 60 60

Leasingverbindlichkeiten 39.249 39.249 - - -
Kurzfristige Leasingverbindlichkeiten n/a 9.878 9.878 - - n/a
Langfristige Leasingverbindlichkeiten n/a 29.371 29.371 - - n/a
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Bewertungs- Buchwert zum Buchwert zum
Tsd. EUR kategorie nach IFRS 9 30.06.2026 31.12.2025

Davon aggregiert nach IFRS-9-Kategorien

Finanzielle Vermdgenswerte zu fortgefiihrten Anschaffungskosten /

Financial Assets Measured at Amortised Cost FAAC 96.527 99.179
Finanzielle Verbindlichkeiten zu fortgefiihrten Anschaffungskosten /

Financial Liabilities Measured at Amortised Cost FLAC 659.424 130.656
Finanzielle Vermogenswerte erfolgswirksam zum beizulegenden

Zeitwert / Financial Assets Measured at Fair Value through Profit or Loss FAFVTPL 14.370 8269
Finanzielle Verbindlichkeiten erfolgswirksam zum beizulegenden

Zeitwert / Financial Liabilities Measured at Fair Value through Profit or Loss FLFVTPL 23.387 43127

Im Geschéftsjahr 2022 wurde eine Kreditlinie (Facility Agreement) mit einem Volumen von 400.000 Tsd. EUR
abgeschlossen und im zweiten Quartal 2024 unter sonst gleichen Bedingungen bis 10. Mai 2029 verlangert. Diese
Linie wurde auch im Laufe des ersten Halbjahres 2026 genutzt. Zum 30. Juni 2026 war die Kreditlinie mit
50.000 Tsd. EUR gezogen (31. Dezember 2025: 0 Tsd. EUR). Zusatzlich besteht eine weitere Kreditlinie mit einem
Volumen von 75.000 Tsd. EUR, die zum Ende des Halbjahres 2026 jedoch nicht gezogen war (31. Dezember 2025:
70.000 Tsd. EUR). Weitere sonstige Geldhandelsgeschafte valutierten in Hohe von 43.000 Tsd. EUR
(31. Dezember 2025: 40.000 Tsd. EUR). Sowohl die Ziehung der Facility als auch die Ziehungen der
Geldhandelsgeschafte werden zusammen mit noch nicht ausgezahlten Zinsen und Bereitstellungsprovisionen in
der Position Verbindlichkeiten aus Bankdarlehen gezeigt.

Im April und Mai 2026 hat die Gesellschaft insgesamt drei Schuldscheindarlehen mit einem Gesamtvolumen von
300.000 Tsd. EUR begeben. Diese dienen insbesondere der Finanzierung der Spanien-Transaktion, der Dividende
und des Aktienrickkaufprogramms. Die Darlehen weisen eine Laufzeit von finf Jahren auf und sind endfallig
strukturiert. Die Verzinsung erfolgt variabel auf Basis des EURIBOR zuziiglich einer Marge von 0,90 % p.a., wobei fiir
den EURIBOR ein Floor von 0 % vereinbart wurde.

Weiterhin beinhalten die kurzfristigen finanziellen Verbindlichkeiten solche aus Aktienrlickkaufprogrammen in
Hohe von 224.390 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 0 Tsd. EUR) und Kaufpreisverbindlichkeiten in Hohe von
22.782 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 42.414 Tsd. EUR).

Verbindlichkeiten aus Unternehmensakquisitionen

Die Kurzfristigen Verbindlichkeiten aus Unternehmensakquisitionen im Zusammenhang mit dem Erwerb der
Sprengnetter-Gruppe beliefen sich zum 30. Juni 2026 auf 22.482 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 35.638 Tsd. EUR).

Die Kurzfristigen Verbindlichkeiten aus Unternehmensakquisitionen im Zusammenhang mit dem Erwerb der
neubau kompass AG wurden im ersten Halbjahr 2026 beglichen und beliefen sich zum 30. Juni 2026 auf 0 Tsd. EUR
(31. Dezember 2025: 6.476 Tsd. EUR).

Die folgende Tabelle zeigt eine Ubersicht liber die Verdnderungen der Instrumente in Stufe 2 fiir den jeweiligen
Berichtszeitraum:

Tsd. EUR 01.01.-30.06.2026 01.01.-31.12.2025
Stand zum Beginn der Periode 42.414 38.518
Neu hinzugekommene kurzfristige Kaufpreisverbindlichkeiten 138 134

Neu hinzugekommene langfristige Kaufpreisverbindlichkeiten - -

Beglichene bedingte Kaufpreisverbindlichkeiten -19.178 -1.871
Gesamtes Ergebnis der Periode, ausgewiesen unter ,Finanzaufwendungen (+)/Finanzertrage (-)“ -591 5.633
Stand zum Ende der Periode 22.782 42.414

Verdnderung der unrealisierten Verluste (+)/Gewinne (-) der Periode, enthalten in ,Gewinne/

Verluste aus am Ende der Periode gehaltenen Verbindlichkeiten* -591 5633
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4. Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital

Das Gezeichnete Kapital zum 30. Juni 2026 betragt 73.500 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 75.000 Tsd. EUR) und ist in
73.500 Tsd. auf den Namen lautende Aktien mit einem rechnerischen Anteil am Grundkapital von 1 EUR je Aktie
eingeteilt. Die Namensaktien sind voll eingezahlt. Das Gezeichnete Kapital steht fir eine Ausschittung nicht zur
Verfliigung.

Der Vorstand hat am 30. Januar 2026 mit Zustimmung des Aufsichtsrates vom 2. Februar 2026 beschlossen,
1.500.000 Stlick der zu diesem Zeitpunkt gehaltenen 3.904.215 eigenen Aktien der Gesellschaft einzuziehen. Es
wurde hiermit von den in den Hauptversammlungen in der Vergangenheit und zuletzt am 5. Juni 2025 erteilten
Ermachtigungen zur Verwendung eigener Aktien in Form der Einziehung eigener Aktien der Gesellschaft und einer
damit verbundenen Kapitalherabsetzung Gebrauch gemacht. Das eingetragene Grundkapital der Gesellschaft
wurde von 75.000.000 EUR um 1.500.000 EUR auf 73.500.000 EUR durch Einziehung von 1.500.000 Stiick eigenen
Aktien herabgesetzt. Dies entspricht ca. 2,0 % des Grundkapitals vor Einziehung dieser Aktien und der
entsprechenden Kapitalherabsetzung.

Im Umlauf befindliche Aktien Stiick
Stand zum 01.01.2025 72.600.331
Erwerb eigener Anteile -1.250.319
Ausgabe eigener Anteile 19.648
Stand zum 31.12.2025 71.369.660
Erwerb eigener Anteile -1.729.561
Ausgabe eigener Anteile 130
Stand zum 30.06.2026 69.640.229
Genehmigtes Kapital

Durch die ordentliche Hauptversammlung am 5. Juni 2025 wurde das Genehmigte Kapital 2025/1 gegen Bar- und/
oder Sacheinlagen mit der Moglichkeit zum Bezugsrechtsausschluss und das Genehmigte Kapital 2025/2 gegen
Bar- und/oder Sacheinlagen ohne Mdglichkeit zum Ausschluss des Bezugsrechts geschaffen.

Fir das Genehmigte Kapital 2025/1 wurde der Vorstand ermachtigt, das Grundkapital der Gesellschaft mit
Zustimmung des Aufsichtsrats in einer oder mehreren Tranchen bis (einschlieBlich) zum 4. Juni 2030 durch Ausgabe
neuer auf den Namen lautender Stiickaktien gegen Bar- und/oder Sacheinlagen um einen Betrag von bis zu
insgesamt 15.000 Tsd. EUR zu erhéhen. Den Aktionaren ist dabei grundsatzlich ein Bezugsrecht einzuraumen. Der
Vorstand wird jedoch ermachtigt, mit Zustimmung des Aufsichtsrats das Bezugsrecht der Aktiondre in bestimmten
Fallen auszuschlieBen.

Fir das Genehmigte Kapital 2025/2 wurde der Vorstand ermdachtigt, das Grundkapital der Gesellschaft mit
Zustimmung des Aufsichtsrats in einer oder mehreren Tranchen bis (einschlieBlich) zum 4. Juni 2030 durch Ausgabe
neuer auf den Namen lautender Stiickaktien gegen Bar- und/oder Sacheinlagen um einen Betrag von bis zu
insgesamt 7.500 Tsd. EUR zu erhdhen. Den Aktionaren ist dabei grundséatzlich ein Bezugsrecht einzurdumen.

Bedingtes Kapital

Durch die ordentliche Hauptversammlung der Gesellschaft am 22. Juni 2023 wurde das Grundkapital der
Gesellschaft bedingt erhdht. Die Hohe des Bedingten Kapitals betragt 7.500 Tsd. EUR, eingeteilt in 7.500.000
Stlickaktien (Bedingtes Kapital 2023).

Die bedingte Kapitalerhdhung dient der Gewahrung von Aktien bei Ausibung von Options- oder
Wandlungsrechten bzw. bei Erfiillung von Options- oder Wandlungspflichten an die Inhaber bzw. Glaubiger der
aufgrund der Ermachtigung durch die Hauptversammlung vom 22. Juni 2023 ausgegebenen
Optionsschuldverschreibungen, Wandelschuldverschreibungen, Genussrechte und/oder Gewinnschuld-
verschreibungen (bzw. Kombinationen dieser Instrumente).
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Das Bedingte Kapital 2023 wurde bislang nicht ausgenutzt.

Eigene Aktien

Dem Vorstand der Gesellschaft wurde — zuletzt durch die ordentliche Hauptversammlung am 17. Juni 2026 — die
Ermachtigung zum Erwerb eigener Aktien gemafB § 71 Abs. 1 Nr. 8 Aktiengesetz erteilt. Der Vorstand ist hiernach
ermachtigt, eigene Aktien zu jedem zuldssigen Zweck im Rahmen der gesetzlichen Beschrankungen und unter
bestimmten Bedingungen zu erwerben. Auf die im Rahmen des Aktienriickkaufs erworbenen Aktien werden
zusammen mit anderen Aktien, welche die Gesellschaft bereits erworben hat und noch besitzt, zu keinem
Zeitpunkt mehr als 10 % des Grundkapitals entfallen.

Am 3. Dezember 2025 haben Vorstand und Aufsichtsrat in Ausnutzung der am 5. Juni 2025 erteilten Ermachtigung
beschlossen, ein neues Aktienrlickkaufprogramm aufzusetzen und eigene Aktien mit einem Kaufpreisvolumen von
insgesamt bis zu 500 Mio. EUR in einer oder mehreren selbstandigen Tranchen, wobei die erste Tranche nicht Giber
150 Mio. EUR betragen soll und jede weitere Tranche der Zustimmung des Aufsichtsrates bedarf, iber die Borse
oder ein multilaterales Handelssystem zuriickzukaufen. Die erste Tranche in H6he von bis zu 100 Mio. EUR begann
am 5. Januar 2026 und endete am 22. Mai 2026. Im Rahmen dieses Riickkaufs wurden 1.372.884 Stiick eigene Aktien
zurtickerworben.

Die zweite Tranche des Aktienrlickkaufprogramms mit einem Kaufpreisvolumen von bis zu 250 Mio. EUR (ohne
Erwerbsnebenkosten) wurde am 1. Juni 2026 begonnen und wird bis langstens zum 30. Dezember 2026
durchgefihrt. Weitere Informationen zum aktuellen Aktienriickkaufprogramm finden sich
unter www.scout24.com/investor-relations/aktie/aktienrueckkaufprogramm. Im Rahmen des Rickkaufs
wurden bis einschlieBlich 30. Juni 2026 insgesamt 1.729.561 Stlick eigene Aktien der Gesellschaft erworben.

Die im Rahmen der oben beschriebenen Einziehung und Kapitalherabsetzung eingezogenen eigenen Aktien
wurden bei ihrer Einziehung mit einem gewichteten Durchschnittskurs in Hohe von rund 76,62 EUR je eingezogener

Aktie bewertet.

Die Anteile am Unternehmen, die durch das Unternehmen selbst gehalten werden, haben sich wie folgt entwickelt:

Tranche Transaktionskosten’ Summe
Eigene Anteile’ Stiick (Tsd. EUR) (Tsd. EUR) (Tsd. EUR)
Stand zum 01.01.2026 3.630.340 275.983 298 276.280
Erwerb eigener Anteile 1.729.561 127141 123 127.264
Ausgabe eigener Anteile -130 -10 - -10
Einziehung eigener Aktien -1.500.000 -114.937 - -14.937
Stand zum 30.06.2026 3.859.771 288.177 421 288.598

1 Unter Berlicksichtigung des Steuereffekts

Die Gesellschaft bilanziert zum 30. Juni 2026 eine kurzfristige finanzielle Verbindlichkeit in Hohe der zum
Bilanzstichtag maximal verbleibenden Verpflichtung aus dem aktuellen Aktienriickkaufprogramm in H6he von
224.390 Tsd. EUR (31. Dezember 2025: 0 Tsd. EUR).

Ausschiittungsfidhige Gewinne und Dividende
Auf der ordentlichen Hauptversammlung der Gesellschaft am 17. Juni 2026 wurde die Ausschittung einer

Dividende in Hohe von 104.959 Tsd. EUR flir das Geschaftsjahr 2025 beschlossen, d. h. 1,50 EUR je
dividendenberechtigter Stiickaktie. Die Auszahlung der Dividende erfolgte am 22. Juni2026.
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5. Sonstige Erlauterungen

5.1. Anteilsbasierte Vergiitung

Long-Term Incentive Program 2026

Im Geschéftsjahr 2026 legte die Gesellschaft das Long-Term Incentive Program 2026 (LTIP 2026) flr ausgewahlte
Mitarbeitende der Scout24-Gruppe auf. Das LTIP 2026 als langfristig orientiertes Verglitungsinstrument zur
Bindung von Mitarbeitenden verfolgt das Ziel, deren Handeln auf eine nachhaltige Unternehmensentwicklung
auszurichten. Im Rahmen des Programms erhalten die Teilnehmenden virtuelle Aktien und Aktienoptionen der
Scout24 SE. Die Bedienung erfolgt ausschlieBlich als Barausgleich. Das Programm ist dementsprechend in
Ubereinstimmung mit den Regelungen von IFRS 2 als anteilsbasierte Vergiitung mit Barausgleich (,cash-settled
transaction") zu klassifizieren. Fiir das LTIP 2026 wurden 156,9 Tsd. Stlick virtuelle Aktien und Aktienoptionen der
Scout24 SE ausgegeben. Die Programmbedingungen entsprechen im Wesentlichen denen der Programme LTIP
2021 bzw. 2023 bis 2025, siehe Erlauterung ,5.3 Anteilsbasierte Verglitung® im ' Geschéaftsbericht und
Jahresfinanzbericht 2025.

5.2. Transaktionen mit nahestehenden Unternehmen und Personen
Als nahestehende Personen oder Unternehmen im Sinne des IAS 24 gelten natlirliche Personen oder Unternehmen,

die von der Scout24 SE beeinflusst werden kénnen, die einen Einfluss auf die Scout24 SE ausiiben kdnnen oder die
unter dem Einfluss einer anderen, der Scout24 SE nahestehenden Partei stehen.

Nahestehende Unternehmen

Zum Bilanzstichtag und wahrend der gesamten abgelaufenen Zwischenberichtsperiode kann keine Partei einen
beherrschenden oder maBgeblichen Einfluss auf die Scout24 SE austiben.

Die Scout24-Gruppe kann mit nahestehenden Unternehmen Beziehungen im Rahmen der gewdhnlichen
Geschaftstatigkeit unterhalten. Diese Geschaftsvorfille werden unter den gleichen Bedingungen abgewickelt wie

Geschaftsvorfalle mit unabhangigen Geschaftspartnern.

Im Berichtszeitraum haben keine relevanten Transaktionen stattgefunden.

Nahestehende Personen

Als nahestehende Personen gelten die Personen, die einen maBgeblichen Einfluss auf die Finanz- und
Geschaftspolitik von Scout24 ausiben (Mitglieder des Managements in Schliisselpositionen), einschlieBlich ihrer
nahen Familienangehdérigen. Dazu zdhlen die Vorstandsmitglieder und Aufsichtsratsmitglieder der Scout24 SE.

Vorstand
Wahrend des abgelaufenen Zwischenberichtszeitraums gehoérten dem Vorstand der Scout24 SE folgende
Personen an:

Ralf Weitz: Chief Executive Officer (CEQ)

Martin Mildner: Chief Financial Officer (CFO), seit 1. Marz 2026

Dr. Gesa Crockford: Chief Commercial Officer (CCO)

Dr. Dirk Schmelzer: Chief Financial Officer (CFO), bis 28. Februar 2026
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Vergiitung der Vorstandsmitglieder
Der nachfolgenden Tabelle ist die Vorstandsverglitung entsprechend IAS 24 zu entnehmen:

Tsd. EUR H12026 H12025
Kurzfristig fallige Leistungen 1.999 2.713
Leistungen nach Beendigung des Arbeitsverhéltnisses 76 102

Andere langfristig fallige Leistungen - _

Leistungen aus Anlass der Beendigung des Arbeitsverhaltnisses - -

Anteilsbasierte Verglitung -378 11.988
Summe 1.698 14.802

Die kurzfristig falligen Leistungen enthalten eine Rickstellung in H6he von 705 Tsd. EUR fiir das Short-Term
Incentive Program (STI) 2026 (H1 bzw. 30. Juni 2025: 1.202 Tsd. EUR STI 2025) sowie Urlaubsverpflichtungen, die nicht
vollstédndig innerhalb der Periode, in der die entsprechenden Leistungen erbracht wurden, erflllt wurden
(135 Tsd. EUR, 30. Juni 2025: 76 Tsd. EUR).

Der Gesamtbuchwert der Schulden aus anteilsbasierter Vergltung betragt zum Halbjahresultimo 24.979 Tsd. EUR
(31. Dezember 2025: 36.363 Tsd. EUR). Die Veranderung resultiert im Wesentlichen aus der Auszahlung der LTIP-
Tranche 2021/2022 im zweiten Quartal 2026, nach Ablauf der relevanten Performanceperiode. Weitere Angaben
finden sich im ' Vergiitungsbericht 2025.

Aufsichtsrat

Wahrend des abgelaufenen Zwischenberichtszeitraums gehdrten dem Aufsichtsrat der Scout24 SE folgende
Personen an:

Dr. Hans-Holger Albrecht (Vorsitzender des Aufsichtsrats)
Frank H. Lutz (Stellvertretender Vorsitzender des Aufsichtsrats)
Maya Miteva

Andrea Euenheim

André Schwammlein

Lutz Finger

Vergiitung der Aufsichtsratsmitglieder:
Die auf das erste Halbjahr 2026 entfallenden Gesamtbezlige der Aufsichtsratsmitglieder betrugen 440 Tsd. EUR

(H12025: 445 Tsd. EUR). Dabei handelt es sich samtlich um kurzfristig fallige Leistungen.

Die ordentliche Hauptversammlung der Gesellschaft hat am 17. Juni 2026, dem gesetzlich vorgesehenen
vierjahrigen Turnus folgend, erneut lber das Vergltungssystem fiir den Aufsichtsrat, und dort insbesondere zur
Anpassung der Vergltungshohe, beschlossen. Die Ver6ffentlichung des Vergltungssystems der
Aufsichtsratsmitglieder ist gemaB § 113 Abs. 3 Satz 6 AktG i. V. m. § 120a Abs. 2 AktG auf der Webseite der
Gesellschaft unter ' www.scout24.com/investor-relations/corporate-governance/verguetung erfolgt. Die
Aufsichtsratsverglitung bestimmt sich fiir die Zeit ab dem 1. Juli 2026 nach den gednderten Bestimmungen.

Directors' Dealings

Nach Art. 19 Abs. 1 der Marktmissbrauchsverordnung (Verordnung (EU) Nr. 596/2014) missen bestimmte
Transaktionen veroffentlicht werden. Nachstehende Tabelle zeigt eine Auflistung der verdffentlichten
Transaktionen der Gesellschaftsorgane und deren Angehdrigen im ersten Halbjahr 2026:

Datum der Artdes Aggregierter Aggregiertes
Mitteilungspflichtiger Mitteilung vom Transaktion Geschifts Preis (EUR) Volumen (EUR)
Ralf Weitz 07.01.2026 07.01.2026 Kauf 82,40 99.951,20
Martin Mildner 19.05.2026 19.05.2026 Kauf 74,40 104.160,00
Martin Mildner 01.06.2026 01.06.2026 Kauf 72,44 260.800,45
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5.3. Angaben zur Segmentberichterstattung

GemalB IFRS 8 ist eine Abgrenzung von operativen Segmenten auf Basis der unternehmensinternen Steuerung und
Berichterstattung vorzunehmen. Die Organisations- und Berichtsstruktur der Scout24-Gruppe orientiert sich an
einer Steuerung nach Geschaftsfeldern. Auf Basis des von ihm eingerichteten Berichtswesens beurteilt der
Vorstand als Hauptentscheidungstrager den Erfolg der verschiedenen Segmente und die Zuteilung der
Ressourcen.

Fir detaillierte Informationen zu den Geschaftsaktivitaten der Segmente der Scout24-Gruppe sowie zu den
entsprechenden Kennzahlen wird auf den Konzern-Zwischenlagebericht, Kapitel = Geschéftsentwicklung der
Segmente, verwiesen. Ergianzend zu den Ausfiihrungen im Lagebericht zeigt die folgende Tabelle die Uberleitung
des EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit und des EBITDA des Konzerns auf das Ergebnis vor Ertragsteuern
aus fortgefiihrten Geschaftstatigkeiten nach IFRS:

Tsd. EUR Q22026 Q22025 H12026 H12025
EBITDA aus gewodhnlicher Geschéftstatigkeit 115.994 101.651 223.877 195.360
Nichtoperative Effekte -15.001 -27.783 -10.505 -35.599
Anteilsbasierte Vergiitung -8.271 -17.939 -385 -21.771
M&A-Aktivitaten -3.500 -8.178 -6.287 -10.117
Reorganisation -3.212 -1.650 -3.763 -3.649
Sonstige nichtoperative Effekte -17 -16 -70 -62
EBITDA' 100.994 73.867 213.372 159.760
Abschreibungen und Wertminderungen -14.526 -12.120 -28.120 -24.164
Ergebnis aus at Equity bilanzierten Beteiligungen - 0 0 1
Sonstiges Finanzergebnis 3.019 -6.119 2.255 -7.986
Ergebnis vor Ertragsteuern 89.486 55.629 187.506 127.612

' Das EBITDA ist analog der Darstellung in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung definiert als das Ergebnis fortgefiihrter Aktivitaten vor
Finanzergebnis, Ertragsteuern, Abschreibungen, Wertminderungen und Wertaufholungen.

Uberleitung des Ergebnis nach Steuern auf das bereinigte Ergebnis i. nach Steuern und ii. je Aktie:

Tsd. EUR Q2 2026 Q22025 H12026 H12025
Ergebnis nach Steuern 63.166 39.024 131.682 89.009
Nichtoperative Effekte 15.001 27.783 10.505 35.599
Nichtoperatives Finanzergebnis' -5.825 4162 -5.825 4119
Bereinigung Ertragsteuern? -4.915 -10.772 -4.767 -13.834
Bereinigtes Ergebnis nach Steuern 71.443 62.609 138.525 1M9.713
Sﬁg’gﬁ;ﬁ;iﬂézhj:g‘g;:m‘ses ::jzeaz:(ﬂir(égfk: 70074381 72293830  70.473.200 72.382.9M
Bereinigtes Ergebnis je Aktie (EUR) 1,02 0,87 1,97 1,65

1 Das Nichtoperative Finanzergebnis beinhaltet i.W. Finanzertrage und Finanzaufwendungen (saldiert), die im Zusammenhang mit M&A-Aktivitaten
stehen, z.B. Ergebnisse aus der Folgebewertung von Kaufpreisverbindlichkeiten, Ergebnisse aus der FV-Bewertung von Venture Capital Fonds
sowie ggf. Wertminderungen von Beteiligungen.

Die Bereinigung der Ertragsteuern gleicht etwaige Sondereffekte im effektiven Steueraufwand aus. Fir die Ermittlung des Bereinigten
Ergebnisses nach Steuern wird der Nominalsteuersatz (2026: 30,43 %, 2025: 30,46 %) herangezogen.

2
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5.4. Ereignisse nach der Berichtsperiode

Erwerb der restlichen Anteile an der Sprengnetter GmbH

Mit Wirkung zum 9. Juli 2026 hat die Scout24 Proptech GmbH die verbliebenen 25 % der Anteile an der
Sprengnetter GmbH erworben. Gegen eine Zahlung in H6he von 45.953 Tsd. EUR wurden sowohl die zum
30. Juni 2026 bilanzierte bedingte Kaufpreisverbindlichkeit in Hohe von 22.482 Tsd. EUR als auch die
Rickstellung fur die Vergltungskomponente in Hohe von 23.471 Tsd. EUR vollstandig abgeldst.

Dem vorausgehend erfolgten gemaf den entsprechenden Beteiligungsvereinbarungen

Gewinnausschittungen in Hohe von insgesamt 2.178 Tsd. EUR aus dem Jahresiiberschuss der Geschéaftsjahre
2023 bis 2025 an den Minderheitsgesellschafter.

Erwerb aller Anteile an der K & W Solutions GmbH

Nach dem Abschlussstichtag hat die Sprengnetter GmbH 100 % der Anteile an der K & W Solutions GmbH
erworben. Der Kaufpreis liegt im unteren einstelligen Millionen-Euro-Bereich und umfasst neben einem festen
Kaufpreisbestandteil einen erfolgsabhangigen variablen Kaufpreis.

Es sind keine weiteren wesentlichen Ereignisse zwischen dem Ende der Berichtsperiode und dem
Aufstellungszeitpunkt eingetreten.
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Versicherung der gesetzlichen Vertreter

Nach bestem Wissen versichern wir, dass gemaB den anzuwendenden Rechnungslegungsgrundsatzen fir die
Halbjahresfinanzberichterstattung der Konzernzwischenabschluss ein den tatsachlichen Verhéltnissen
entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns vermittelt und im Konzern-
Zwischenlagebericht der Geschéaftsverlauf einschlieBlich des Geschéaftsergebnisses und die Lage des Konzerns so
dargestellt sind, dass ein den tatsachlichen Verhdltnissen entsprechendes Bild vermittelt wird sowie die
wesentlichen Chancen und Risiken der voraussichtlichen Entwicklung des Konzerns im verbleibenden
Geschaftsjahr beschrieben sind.

Minchen, den 4. August 2026

Scout24 SE
Der Vorstand
\ r | y el /t. :
ll', L Ch yd '.__/-\/ ,-’u, \ \ //,) 4 i Ay
/
Ralf Weitz Martin Mildner Dr. Gesa Crockford
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Bescheinigung nach priiferischer Durchsicht
An die Scout24 SE, Miinchen

Wir haben den verkiirzten Konzernzwischenabschluss — bestehend aus Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung,
Konzern-Gesamtergebnisrechnung, Konzern-Bilanz, Konzern-Eigenkapitalverdanderungsrechnung, Konzern-
Kapitalflussrechnung sowie ausgewahlten erlauternden Anhangangaben — und den Konzern-Zwischenlagebericht
der Scout24 SE, Minchen, fir den Zeitraum vom 1. Januar bis 30. Juni 2026, die Bestandteile des
Halbjahresfinanzberichts nach § 115 WpHG sind, einer priferischen Durchsicht unterzogen. Die Aufstellung des
verkirzten Konzernzwischenabschlusses nach den IFRS fir Zwischenberichterstattung, wie sie in der EU
anzuwenden sind, und des Konzern-Zwischenlageberichts nach den fiir Konzern-Zwischenlageberichte
anwendbaren Vorschriften des WpHG liegt in der Verantwortung des Vorstands der Gesellschaft. Unsere Aufgabe
ist es, eine Bescheinigung zu dem verkiirzten Konzernzwischenabschluss und dem Konzern-Zwischenlagebericht
auf der Grundlage unserer priferischen Durchsicht abzugeben.

Wir haben die priferische Durchsicht des verklirzten Konzernzwischenabschlusses und des Konzern-
Zwischenlageberichts unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten deutschen
Grundsatze fir die priferische Durchsicht von Abschliissen vorgenommen. Danach ist die priferische Durchsicht
so zu planen und durchzufiihren, dass wir bei kritischer Wiirdigung mit einer gewissen Sicherheit ausschlieBen
kdnnen, dass der verkiirzte Konzernzwischenabschluss in wesentlichen Belangen nicht in Ubereinstimmung mit
den IFRS fiir Zwischenberichterstattung, wie sie in der EU anzuwenden sind, und der Konzern-Zwischenlagebericht
in wesentlichen Belangen nicht in Ubereinstimmung mit den fiir Konzern-Zwischenlageberichte anwendbaren
Vorschriften des WpHG aufgestellt worden sind. Eine priferische Durchsicht beschrankt sich in erster Linie auf
Befragungen von Mitarbeitern der Gesellschaft und auf analytische Beurteilungen und bietet deshalb nicht die
durch eine Abschlussprifung erreichbare Sicherheit. Da wir auftragsgemaB keine Abschlussprifung
vorgenommen haben, kdnnen wir einen Bestatigungsvermerk nicht erteilen.

Auf der Grundlage unserer priferischen Durchsicht sind uns keine Sachverhalte bekannt geworden, die uns zu der
Annahme veranlassen, dass der verkiirzte Konzernzwischenabschluss in wesentlichen Belangen nicht in
Ubereinstimmung mit den IFRS fiir Zwischenberichterstattung, wie sie in der EU anzuwenden sind, oder dass der
Konzern-Zwischenlagebericht in wesentlichen Belangen nicht in Ubereinstimmung mit den fiir Konzern-
Zwischenlageberichte anwendbaren Vorschriften des WpHG aufgestellt worden sind.

Minchen, den 5. August 2026
PricewaterhouseCoopers GmbH

Wirtschaftspriifungsgesellschaft

Alexander Fiedler Andrea Wechsler

Wirtschaftsprifer Wirtschaftspriferin
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Allgemeine Hinweise

Dieser Bericht kann zukunftsgerichtete Aussagen Ulber das Geschaft, die Finanz- und Ertragslage sowie die
Gewinnprognosen der Scout24-Gruppe enthalten. Begriffe wie ,kdnnen®, ,werden*, ,erwarten”, ,rechnen mit",
.erwagen,  beabsichtigen*, ,planen, ,glauben*, ,fortdauern“ und ,schatzen“, Abwandlungen solcher Begriffe
oder ahnliche Ausdriicke kennzeichnen diese zukunftsgerichteten Aussagen. Solche zukunftsgerichteten
Aussagen basieren auf den gegenwartigen Einschatzungen, Erwartungen, Annahmen und Informationen des
Scout24-Vorstands, von denen zahlreiche auBerhalb des Einflussbereichs von Scout24 liegen. Die Aussagen
unterliegen einer Vielzahl bekannter und unbekannter Risiken und Unsicherheiten. Die tatsachlichen Ergebnisse
und Entwicklungen kénnen daher wesentlich von diesen zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Die
Gesellschaft ibernimmt keine Verpflichtung zur Aktualisierung oder Uberpriifung zukunftsgerichteter Aussagen
aufgrund neuer Informationen oder kiinftiger Ereignisse oder aus sonstigen Griinden, soweit keine ausdriickliche
rechtliche Verpflichtung besteht.

Aufgrund von Rundungsdifferenzen ist es mdglich, dass bei der Summierung der in diesem Bericht veroffentlichten
Einzelpositionen Unterschiede zu den angegebenen Summen auftreten und aus diesem Grund auch Prozentsitze
nicht die genaue Entwicklung der absoluten Zahlen widerspiegeln.

Scout24 verwendet zur Erlauterung der Ertragskennzahlen auch alternative Leistungskennzahlen, die nicht nach
IFRS definiert sind. Diese sollten nicht isoliert, sondern als ergdnzende Information betrachtet werden. Die von
Scout24 verwendeten alternativen Leistungskennzahlen sind jeweils an der entsprechenden Stelle im Bericht
definiert.

Sondereinflisse, die fur die Ermittlung einiger alternativer Leistungskennzahlen verwendet werden, resultieren aus
der Integration erworbener Unternehmen, Reorganisationen, auBerplanmaBigen Abschreibungen, dem
VerduBerungsergebnis bei Devestitionen und Beteiligungsverkaufen sowie sonstigen Aufwendungen und Ertragen
auBerhalb des gewodhnlichen Geschaftsbetriebs von Scout24.

Bei Abweichungen hat die deutsche Fassung Vorrang gegeniiber der englischen Ubersetzung.
Die in diesem Bericht enthaltenen Halbjahreszahlen wurden — falls nicht anders angegeben — gemaB § 317 HGB

einer priferischen Durchsicht durch einen Abschlusspriifer unterzogen. Bei den in diesem Bericht enthaltenen
Quartalszahlen handelt es sich um freiwillige Angaben, die nicht Gegenstand der priiferischen Durchsicht waren.
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