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| Disclaimer

Dieses Dokument wurde erstellt von der Scout24 AG (die ,Gesellschaft” und zusammen mit ihren direkten und indirekten Tochtergesellschaften ,der Konzern”) und stellt weder ein
Angebot zum Verkauf noch eine Aufforderung zum Kauf irgendwelcher Wertpapiere dar. Auch soll kein Teil dieses Dokuments, oder dessen Verteilung an sich, in einem
Zusammenhang mit einem Vertrag oder eines Investments als Entscheidungsgrundlage oder als Kauf-/Verkaufsempfehlung der Wertpapiere der Gesellschaft dienen.

Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen sind sorgfaltig ermittelt worden. Es wird jedoch keine Haftung irgendeiner Art Gbernommen fir die hierin enthaltenen
Informationen und/oder ihre Vollstandigkeit. Die Gesellschaft, ihre Organmitglieder, Fihrungskrafte und Mitarbeiter und sonstige Personen geben keine Garantie oder Zusicherung,
weder ausdrucklich noch konkludent, fur die Richtigkeit und/oder Vollstandigkeit der hierin enthaltenen Informationen ab und jegliche Haftung fir jeglichen Schaden oder Verlust,
der direkt oder indirekt aus dem Gebrauch dieser Informationen oder daraus in anderer Weise abgeleiteter Meinungen resultiert, ist ausgeschlossen.

Die Gesellschaft behalt sich das Recht vor, die Informationen in dieser Prasentation jederzeit zu erganzen, zu Uberarbeiten oder zu aktualisieren. Das Dokument enthalt
zukunftsgerichtete Aussagen. Diese Aussagen spiegeln die derzeitigen Erwartungen und Planungen der Gesellschaft bzw. des Senior Managements der Gesellschaft in Bezug auf
kUnftige Ereignisse wider und basieren auf Informationen, die dem Management zum gegenwartigen Zeitpunkt zur Verfigung stehen. Solche in die Zukunft gerichteten Aussagen
unterliegen naturgemald Risiken, Ungewissheiten, Annahmen und anderen Faktoren, die dazu fuhren kénnen, dass die tatsachlichen Ergebnisse einschlieBlich der Finanzlage und der
Profitabilitat der Gesellschaft wesentlich von denjenigen abweichen, und auch negativer ausfallen kdnnen als diejenigen, die in diesen Aussagen ausdrucklich oder implizit
angenommen oder beschrieben werden. Zu diesen Faktoren gehoren insbesondere Veranderungen der allgemeinen wirtschaftlichen Lage und der Wettbewerbssituation. DarUber
hinaus kdénnen die Entwicklungen auf den Finanzmarkten und Wechselkursschwankungen sowie nationale und internationale Gesetzesanderungen, insbesondere in Bezug auf
steuerliche Regelungen, sowie andere Faktoren einen Einfluss auf die zuklnftigen Ergebnisse und Entwicklungen der Gesellschaft haben. Aussagen, die in diesem Dokument
enthalten sind, die sich auf vergangene Entwicklungen oder Aktivitaten beziehen, durfen nicht als Zusicherung verstanden werden, dass diese Entwicklungen oder Aktivitaten in
Zukunft andauern oder fortgesetzt werden. Die Gesellschaft ibernimmt keine wie auch immer geartete Verpflichtung, irgendwelche Informationen (einschlief3lich der in die Zukunft
gerichteten Aussagen), die in diesem Dokument enthalten sind, zu aktualisieren oder zu korrigieren, sei es als Ergebnis neuer Informationen, zukUnftiger Ereignisse oder aus
sonstigen Grunden. In die Zukunft gerichteten Aussagen und Darstellungen, die sich lediglich auf den Zeitpunkt dieses Dokuments beziehen, sollten Sie nicht Gber Gebuhr vertrauen.

Dieses Dokument ist kein Angebot flr den Verkauf von Wertpapieren in den Vereinigten Staaten von Amerika. Bei fehlender Registrierung, oder bei fehlender Befreiung der
Registrierung, sollen keine Wertpapiere innerhalb der Vereinigten Staaten von Amerika, gemafld dem U.S Securities Act von 1933 in erganzter Form, weder angeboten noch verkauft
werden.

Die in diesem Dokument enthaltenen Informationen kénnen jederzeit geandert, revidiert oder aktualisiert werden. Scout24 verwendet zur Erlduterung der Ertragskennzahlen auch
alternative Leistungskennzahlen, die nicht nach IFRS definiert sind. Diese sollten nicht isoliert, sondern als erganzende Information betrachtet werden. Sondereinflisse, die fur die
Ermittlung einiger alternativer Leistungskennzahlen verwendet werden, resultieren aus der Integration erworbener Unternehmen, Restrukturierungen, aufllerplanmaliigen
Abschreibungen, dem VerdulRerungsergebnis bei Devestitionen und Beteiligungsverkaufen sowie sonstigen Aufwendungen und Ertragen auBBerhalb des gewdhnlichen
Geschaftsbetriebs von Scout24. Die von Scout24 verwendeten alternativen Leistungskennzahlen sind im Kapitel ,Glossar” des Scout24 Geschaftsberichts 2018 definiert, der unter
www.scout24.com/finanzberichte offentlich verflgbar ist. Aufgrund von Rundungsdifferenzen ist es moglich, dass bei der Summierung der in diesem Bericht verdffentlichten
Einzelpositionen Unterschiede zu den angegebenen Summen auftreten und aus diesem Grund auch Prozentsatze nicht die genaue Entwicklung der absoluten Zahlen widerspiegeln.

Informationen zu den Quartalskennzahlen wurden keiner pruferischen Durchsicht unterzogen und sind somit vorlaufig.
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| Tagesordnung Scout24 AG Hauptversammlung 2019

1. Vorlage des Jahresabschlusses 2018
Verwendung des Bilanzgewinns

Entlastung des Vorstands ftr 2018

> W DN

Entlastung des Aufsichtsrats fur 2018

5. Wahl des Abschlussprufers

6. Wahlen von Aufsichtsratsmitgliedern

7. Beschluss von Unternehmensvertragen

a. Beschluss des Ergebnisabfuhrungsvertrags mit der Consumer First Services

b. Beschluss der Anderungen von bestehenden Ergebnisabfihrungsvertragen
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| 2018 war ein ereignisreiches Jahr...

Ubernahme von Tobias Hartmann
Scout24 schafft FINANZCHECK .pe wird als neuer
den Sprung in den uncJ somit I_Ersch[!eBung neuer Vorstandsvorsitzender der
M DA) Moglichkeiten fur Consumer Scout24 AG berufen.
Services.

| wEE | August 2018 Dezember 2013

Dr. Hans-Holger Albrecht Politische Debatt Dr. Thomas Schroeter
wird neuer ontische Debatte um und Ralf Weitz werden in den

Aufsichtsratsvorsitzender der Beitellertpril]:zip Vorstand der Scout24 AG
Scout24 AG. ommtaut. berufen.
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%Bdgvir Uberzeugen mit unserer Geschaftsentwicklung
N 201

Scout24 veroffentlicht Ergebnisse
des Geschaftsjahres 2018 mit
zweistelligen Wachstumsraten bei Das Vorstandsteam
Umsatz und Ertrag. ist nun komplett.

.

Dr. Dirk Schmelzer wird als Scout24 berichtet Uber das erste

Finanzvorstand bestellt. Halbjahr 2019:
Die besten Ergebnisse der
Unternehmensgeschichte.

April 2019 Juli 2019

Vorstand und Aufsichtsrat empfehlen
Ubernahmeangebot von
Hellman & Friedman und
Blackstone.

Neue strategische Roadmap
wird angekundigt und drei neue
Aufsichtsratskandidaten
vorgeschlagen.
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| Unser gestarktes FUhrungsteam stent fur Wachstum
und Wertsteigerung

Die heutigen Redner

Tobias Hartmann Dr. Dirk Schmelzer Ralf Weitz Dr. Thomas Schroeter
Vorstandsvorsitzender Finanzvorstand Chief Commercial Officer Chief Product Officer
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Wir entwickeln uns seit dem Bérsengang kontinuierlich
vom Anzeigenportal zum Marktnetzwer

e S-o
=" S
-

Offline-Transaktionen
online bringen

Kredit on

Umzugsservice =/

[ ) L
[ L] Personalisierte
Angebote

IMMOBILIEN

Premium-
Mitgliedschaft

LIFE-CHANGING ﬁg’ﬁﬁm' MARKTPLATZ MARKTNETZWERK

MOMENTS
o O
Jit
P
Datengesteuertes

Matching von Interessen
& Angeboten

‘7 Finanzierung

Versicherung

~
~
-
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unserer pbeiden
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<¢ansa ktione n

IMMOBILIEN

[

Handler-Partner

Daten

Nutzer-
verhalten

Leads

] f

Anzeigen

Traffic

SCOUT24
) . Werbe- Werbe- OEM Auto-
- - Premium -
Itn;eadc;; Ulr:zatagss Mitgliedschaft anzeigen mit anzeigen mit Wer.be- Konlit::;iatr;ten finanzierungs-
Dritten Dritten anzeigen Leads
Nutzer
N __
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Wir haben datengetriebene Marktnetzwerke entlang
ern-Geschaftsfelder etabliert

Makler-Partner




| Das Vorstandsteam hat eine klare Agenda fur 2019 und
daruber hinaus

Nachhaltige
Wettbewerbsvorteile

~ "

Kontinuierliches |

Uberprifung von Struktur, Prozessen und Effizienz >

| Starkung des Vorstands und Schaffung klarer Verantwortlichkeiten

profitables Wachstum

~"

Langfristige Wertsteigerung

Proaktive Kontaktaufnahme und regelmal3iger Dialog
mit unseren Aktionaren

Definition des internen und externen Zielkorridors durch die
strategische Roadmap

AV VAR V4

1) EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit. 9
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Wir sind der wichtigste Marktplatz fUr unsere Partner

und Kunden - und relevanter denn je

Fuhrende

Marktpositionen

>3 Millionen’
aktive Anzeigen

213 Millionen
Besuche? unserer
Kernmarken
(+9% ggu. Vorjahr)

171 Millionen
mobile Nutzer
(~80% aller Nutzer)
(H1 2018: 148 Mio.)

atzungen, durchschnittliche monatliche Besuche, gemessen mit eigener
3) Steigerung des Konzern-Halbjahresumsatzes um rund 20% auf 300,7 Millionen Eur

g Besucher Beob. g
0, bereinigt um Konsolidierungseffekte lag die Wachstumsra

achtung (Google Analytics).

te

bei run:

d 14%

Das bisher hochste
Umsatzwachstum3

im 1. Halbjahr 2019
(+20% ggli. H1 2018)

57% organische
EBITDA-Marge

aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit
im 1. Halbjahr 2019
(+7 Pp ggu. H1 2018)
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| Wir bauen unsere fuhrende Marktposition bei
ImmobilienScout24 weiter aus ...

Nutzer Partner

96 Millionen | 1.9x
Besuche i

B mehr Anzeigen als beim
(+9% ggu. Vorjahr) ‘

nachsten Wettbewerber
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Wachstum des
“Traffic” Uber mobile
Endgerate

" Wachstum der Residential
Immobilien Partner

H1 2019: 14.850
H1 2018: 14.301

~3X "‘,{., gy A , .v,~v,_'{'«_. +1%

mehr v.ebrafhte Zeit Wachstum der Business
als beim nachsten Immobilien Partner

Wettbewerber £EqeT s 1 2015 208

H1 2018: 2.785
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| ... und schaffen Mehrwerte fiir und mit unseren Partnern

Steigende Umsatze'
mit Mehrwertdiensten und -Produkten

+17,2%
Umsatzzuwachs mit VIA-Produkten

im 2. Quartal 2019
(31,5% Umsatzanteil)

Premium Display- SO
Anzeigen- Werbeanzeigen- Al;qrtéljﬁftgs
Produkte Produkte

1) Gegenuber Vorjahresperiode

Steigender ARPU'
mit Immobilien Partnern

+5,1%

Steigerung des
Residential Immobilien Partner ARPU
auf 659€ im 1. Halbjahr 2019

+13,0%

Steigerung des
Business Immobilien Partner ARPU
auf 1.715€ im 1. Halbjahr 2019

12
Scout24 AG | Ordentliche Hauptversammlung 2019 -




Optimaler Service mit immer neuen Produkten fur alle
relevanten Zielgruppen

Suchende / Nutzer

Bestes Angebot durch Marktfuhrerschaft
Nutzererfahrung: einfach, ansprechend
& relevant

Entscheidungshelfer

Unterstutzung entlang des gesamten
Nutzer-Lebenszylus

Anbieter / Eigentimer

UnterstUtzung bei der Maklerauswahl
Verkauf zum optimalen Preis
Sicherheit und Effizienz bei der
Transaktion

Erfolgsgarantie

Makler / Partner

Der effizienteste Vertriebsweg

Die besten Produkte fur Akquise und
Markenbildung
Hintergrundinformationen durch den
Marktnavigator
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Effizienz und hoheren Chancen fUr den Suchenden

\
<
LS %ob"?mg V “CNog :
) >4 ,Isouhr
£ 3 A =
3 3 ! 4 & : -

| Premium-Mitgliedschaft: Wir verhelfen zu menr

\/Frtheitiger Zugang und
Informationsvorsprung

2

8 - = e Komfortable Bewerber-
o - e ~ mappe zur sofortigen
T Ubersendung
v/ Zusitzlicher Vorteil durch
sofortige Kautionszusage
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| Home Seller Hub: Wir unterstutzen Eigentumer beim
Verkaufsprozess

m Suchen «  Verkaufen - Vermieten - Finanzieren <  Umziehen Anzeige schalten Qe

“ Aktivitaten von a ... die sie zu unserem Home Seller Hub fuhren, das a ... SO dass der
EigentUmern mit relevante Hintergrundinformationen bietet ... Verkaufsprozess
Verkaufsabsicht ... beginnen kann ...
- Bewertung — - -
.. . 490.000 - 860.000 € = X .
« Uberprifung der e L * mit Unterstutzung
Nachfrage S s jmme som eines Maklers
- Durchsicht von R . - mit einer privaten
Anzeigen Weiterfilhrende Artikel Anzeige auf ISZ4
 ImmobilienAtlas S || it ||
. .
*
L 4
®ens o* LR Ng 15

L 4
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Top-list-All & Image Boost: Wir helten Maklern bei inrer
Markenbildung und Akqguise

Ergebnisliste Marktinformation Immobilienmakler-

B T verzeichnis .
Entwicklung der Kaufpreise fiir Eigentumswohnunge:: S / E r h O hte C h a n Ce n a Uf

r O p— Ihre Immaobilienbewertung vom Profi
37 Hauser zum Kauf in Perlach A b i i Y T S o ‘ :
ImmebilienScout24 empfiehit Ihnen: Minchner Immobilienverrentung GmbH
v Wezere Filter e =
y - etet

© | recan v | Koutores v | | wennnscne “ | Dmeer E? .o
Verkaufern
e - Smowsoteung + G Sue machem e ER
e
s |
o g8
¥ B o
ERAFiir Kapitalanieger - Freistehendes . Perbach: Immobilienmarkt
= und Pretse - ——

Eacacn Snchar

e g g * v Erhohun g der

Immobilienbewertung vom
Profi

Sichtbarkeit im lokalen
Umfeld

uxutioses und lop moder..,

A,
14684m 4 30237m: W
O

rentung GmbH  Aktualle Objekts

o \/Ausspielung uber
Desktop und mobile
Endgerate

mmmmmmmmmmmmmmm

Sie (berlegen zu ...

ol
» verkaufen
reastizchan Verkaufspeess fUc Ihe L

Haus i Prrtech

Das sagen Eigentimer Referanzen
\ach Abriss: 2 Top "Romer™-DHH, in... & s Dbl

‘ vermieten ‘

1259.000€ 120m 4 3I74m w
Vadpen N & 2 Grusdaic

‘ selbst kaufen ‘

‘ selbst mieten ‘ Giilcan Immos GmbH
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| AutoScout24 ist ein fuhrender europaischer Marktplatz

@) Deutschland * Fiihrende Position in 5
F europaischen Kernmarkten
= 0,9x
o
Niederlande m— PS ®
+ Internationales Geschaft
1,7x macht 48% des
Gesamtumsatzes aus?
Belgien S
* Mehr als 2,5 Millionen

 Rekord-Umsatzwachstum
von 20% (bereinigt) im 1.
Halbjahr 2019

@ Vorsprung bei Anzeigen gegeniiber nachstgréRtem Wettbewerber?

1) Vergleich basiert auf Anzahl der Anzeigen zum Ende der jeweiligen Periode. Fir AS24 nur auf Basis der Handleranzeigen, AutoTrader.nl und Gebrauchtwagen.at wurde entsprechend angepasst. 17
2) Basiert auf AS24 Umsatzen des GJ 2018, inklusive OEM Direct Umsatze

3) Alle Anzeigen im ersten Halbjahr 2019 H

) N : e Scout24 AG | Ordentliche Hauptversammlung 2019

,2X
1,5x
1,5x




Wir sind die starke Nummer 2 im deutschen
Automobil-Anzeigenmarkt ...

Handler-Partner? Handler-Anzeigen? Besuche3

+8%

Zunahme der Sessions
von 50 Mio. im 1. Halbjahr 2018

-16,2% -0,4%

Reduzierung der Handler-Partner leichter Anzeigenruckgang
von 26.752 zum Ende Juni 2018 von 964 Tsd. zum Ende Juni 2018

auf 22.413 zum Ende Juni 2019 auf 960 Tsd. zum Ende Juni 2019 auf 54 Mio. im 1. Halbjahr 2019

(+16% Uber mobile Endgerate)

« Optimierung der Kundenstruktur « Marktposition behauptet » Mobile-first Strategie

« Verkauf TruckScout24 * Ruckgang im Markttrend « Anteil mobile Zugriffe von 74%
auf 79% gestiegen

nklusive Nutzfahrzeug-Handler (CVM=Commercial Vehicle Market = TruckScout24) 1 8
ert auf allen Besuchen der AS24 Plattform per App, mobile Web, sowie Desktop, inklusive Traffic von Osteuropaischen Sprachversionen; H
. Scout24 AG | Ordentliche Hauptversammlung 2019




.. und konnen unsere fuhrenden Marktpositionen im

europaischen Ausland behaupten...

Handler-Partner? Handler-Anzeigen?

-1,3%

Reduzierung der Handler-Partner
von 22.013 zum Ende Juni 2018

+4,3%

Anzeigenzuwachs
von 950 Tsd. zum Ende Juni 2018
auf 991 Tsd. zum Ende Juni 2018

auf 21.717 zum Ende Juni 2019

allen Besuchen der AS24 Plattform per App, mobile Web, sowie Desktop. Gemessen mit eigener Traffic Beobachtung (Google Analytics)

Besuche3

+9%

Zunahme der Sessions
von 52 Mio. im 1. Halbjahr 2018

auf 57 Mio. im 1. Halbjahr 201

9

(+24% Uber mobile Endgerate)

 Anteil mobile Zugriffe von 71%
auf 80% gestiegen

19
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| ... und schaffen signifikante Mehrwerte

Steigende Umsatze'
mit Mehrwertdiensten und -Produkten

+16,0%
Umsatzzuwachs mit MIA-Produkten

im 2. Quartal 2019
(17,8% Umsatzanteil)

Premium Anzeigen- Display-Werbeanzeigen-
Produkte Produkte

1) Gegenuber Vorjahresperiod

eriode
2) Fur die Vergleichbarkeit wurden die Vergleichsperiode, das 2. Quartal 2018, um den Umsatzbeitrag der entkonsolidierten AS24 Spanien bereini gt.

Steigender ARPU'
mit Handler-Partnern

+44,6%

Steigerung des
ARPU mit deutschen Handler-Partnern
auf 326€ im 1. Halbjahr 2019

+20,6%

Steigerung des
ARPU mit europadischen Handler-Partnern
auf 321€ im 1. Halbjahr 2019

20
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O AR S BN A wnonto~ W
Jetzt schnell ch Ihr Auto verkaufen! *I
Datencingf Suchen Verkauten - Informaeren Finanperen Werkstatt Mein Konto -
e
Mercodes Bens « rurilck

¥ o

© AutoScout24-Partner in Ihrer Nahe auswahlen

| e ]
100% kostenfrei
~40km st 265
Experten Wertemittung
O sz o8 L |hre Kontaktdaten fiir den Termin
@ Ihre AutoScoutas O ~apkm Minchen,Tr
b Thr v dndiger Name *
Maglicher Verkaufs
—— ]
i an et ahung
20.206 €
P —— Ihre E-Mail-Adresse * Ihre Telefon-Nummer (optional)
° (Gariimachitan I jochen.kurz@scout24.com| } ]
,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, .
Samstags.

Ich willige ein, dass meine im Formular angegebenen Daten von AutoScout24 an den von mir
T ut24 Handler werden. Ich kann mei i fiir die

"
Zukunft per E-Mail an

direkt-verkauf@autoscout24.de widerrufen. Mit dem Klick auf "Jetzt Termin buchen” akzeptiere ich die
AAGB von AutoScout24.de.

Jetzt Termin vereinbaren

“Direktverkauf bietet dem Nutzer die Sicherheit, dass er die
: Transaktion mit einem ehrlichen Handler abwickeln wird, da die
() Partner von AS24 ausgewahlt und zertifiziert sind”
- Ali EI-Dirani (EI-Dirani Automobile Miinchen)

irektverkauf: Der schnellste Weg zum Autoverkauf

Vier Verkaufsschritte

Indikative Online-Wertermittlung

Neutraler Fahrzeugcheck an einem nahe>

Direkter Erhalt von Angeboten

gelegenen Ort
Bezahlung per App >

21
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Onlinekauf Uber AutoScout24: Maximaler
Digitalisierungsgrac

AS24 macht den

Autokauf einfach

Gy b =5 -
Neu Gebraucht Tageszulassung
:
® Verkaufspreis O Rate Preis bis (€) ~

[ Erstzulassung ab -~ ” B= peutschland v I

Stadt/PLZ Umkreis

» Neu-, Gebraucht- und
Mietwagen

» Angebote aus ganz
Deutschland

+ Nahtlose Navigation auf
der Benutzeroberflache

... und bietet eine
Vielzahl von
Marken ...

 VerflUgbarkeit einer
Vielfalt sowohl von
Topmarken als auch von
preisgunstigen Marken

... mit allen ... Uuber effiziente
notwendigen Kommunikations-
Informationen ... wege ...

... sicher und
transparent.

... von zertifizierten
Partnern...

Kaufanfrage

€25.980,- IIUTINE o s

TOYOTA s

 Vergleich von + Finanzierung und - Kaufvertrag einfach + Vollstandig abgesicherte
unterschiedlichen Versicherung direkt online mit geringem Zahlung
Anbietern verflgbar Aufwand anfordern

+ Bewertungssystem fir
mehr Transparenz

22
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| Wir legen den Fokus auf langfristige Wertsteigerung
Q-

‘ + Umfassender Review des Status Quo

- Struktur
- Prozesse

d Definition der strategischen Roadmap zur langfristigen

Wertsteigerung

| - Starkung des Vorstands und Schaffung klarer Verantwortlichkeiten

- Fortlaufende Umsetzung der strategischen Roadmap
- Zwei-Saulen Organisationsstruktur: Steigerung von Effizienz und Agilitat 2
. - 1 . O, Attraktiver
- Optimierung der Kostenbasis: EBITDA-Marge' +200-300bps bis 2021 a/ hareholder ® AS
- Optimierung der Kapitalstruktur: € 300 Mio. Aktienrtckkaufprogramm
- Prufung strategischer Optionen fur AutoScout24

\/: Abgeschlossen

1) EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit 23

Scout24 AG | Ordentliche Hauptversammlung 2019




Finanzkennzahlen

Geschaftsjahr 2018 und 1. Halbjahr 2019




Erneut starkes Umsatzwachstum sowie hohe
Ertragskraft im Geschattsjahr 2018

G258 G258
532 153 1,58

' 1,40
1,03
291

473

253

20171 2018 20171 2018 20171 2018 20171 2018
Konzernumsatz Konzern-EBITDA (in € Mio.) Ergebnis je Aktie (in €) Bereinigtes
(in € Mio.) aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit? Ergebnis je Aktie3 (in €)

@ in % vom Umsatz

1) IFRS 15 wurd eperWJnuarZOWB g endet 1d Zahlen fur 2017 wi i Uckwirken gepasst. 25

2) EB\TDA g U\GY Ges haftstatig k ite Hd EB\TD/—\b t um nic toperdtwe ind Somdereffe<te.

3) Exklus cht-o p ative und Sor d f kte, h Ab bungen bufm ialle Vermogensgegenstande, die im Rahmen von Kaufpreisallokationen identifiziert worden sind, Scout24 AG | Ordentliche Hauptversamm|ung 2019
sowie basierend au feiner normalisierten e ﬁekt\ven Steuerrdte




'scoutzs

Immobilien Preisatlas

v | Wo: Ort, Stadt, StraRe, PLZ oder Scout-ID

Zimmer egal

€ 250 Mio.
Umsatz

Maklervergleich

Umkreis/Fahrzeit

€ 170 Mio.
EBITDA

aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit

Das Jahr 2018 bei
ImmobilienScout24

« Prognose fur 2018 voll erfullt

* Anzahl der Immobilienpartner
insgesamt um 8% gestiegen

» Geringe Kundenabwanderung
sowie hohe Kundenruck-
gewinnung und Neuakquisition

* Anzeigenvorsprung gegenuber
Wettbewerb weiter gesteigert

- Profitabilitat! bei 68%

26
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i lhr Auto -
N/ ein Verkaufsschlager!

Interessenten erreichen.

\ Kostenlos Millionen

Jetzt verkaufen ‘

€ 97 Mio.
EBITDA

aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit

Das Jahr 2018 bei
AutoScout’Z4

Umsatzprognose fur 2018 voll
erfullt, Profitabilitatsprognose
Ubertroffen

Fokussierung des Vertriebs auf
Kunden im Mittel- bis
GrolRkundenbereich

Marktpositionen in
Deutschland und Europa
gefestigt

Profitabilitat! bei 54%

SCOUT 24



Das Jahr 2018 bei
Cconsumer Services

* Prognose fur 2018 Ubertroffen

Deutschlands giinstigste Autokredite hier finden und sparen

e oot « Alle Aktivitaten rund um
MIT DER PREMIUM-MITGLIEDSCHAFT _ R .
SCHNELLER IN IHR TRAUMZUHAUSE T M| [——— Dlen5t|e|5tun8en entlang der
Wertschopfungskette des
Immobilien- oder
Automobilmarktes

182,89€

« Seit September 2018 inklusive
FINANZCHECK.de

»  Profitabilitat! bei 32%

€ 100 Mio. € 32 Mio.
Umsatz* EBITDA*

aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit

nnten Segmentumsatze und —-EBITDA sind zur Berechnung von Konzernumsatz und -EBITDA um ,Reconciling ltems"” zu erganzen 28
nlicher Geschaftstatigkeit in % vom Umsatz
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| Die Betriebsaufwendungen sind aufgrund von Sonder-
effekten uberproportional zum Umsatz angestiegen

‘ 134

117

G179%
101

36

w Personal-
34 aufwand
19% 20 Sonstige
/ Nicht-operative
6 Kosten

2017 2018 2017 2018 2017 2018 2017 2018
Personalaufwand Marketingaufwand Sonstige betriebliche Davon nicht-operative und
(in € Mio.) (in € Mio.) Aufwendungen inklusive IT Sondereffekte
(in € Mio.) (in € Mio.)

@ in % vom Umsatz
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Uberleitung vom Konzernumsatz zum EBITDA aus
gewohnlicher Geschaftstatigkeit

Konzernumsatz 472,6 531,7
Aktivierte Eigenleistungen 15,1 18,6
Sonstige betriebliche Erlése 1,1 2,8
Gesamtleistung 488,7 553,2
Betriebsaufwendungen -255,9 -295,9
EBITDA 232,8 257,3
Davon nicht operative Sondereffekte 20,0 34,2
EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit 252,8 291,5
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Hohe Finanzkraft und Liquiditat durch hohe
Profitabilitat

Ergebnis nach Steuern 110,9 164,4
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit 164,2 207,5
Cashflow aus Investitionstatigkeit -43,5 -294,1
Cashflow aus Finanzierungstatigkeit -107,5 88,3
Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 56,7 58,4
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| Der Anstieg der Bilanzsumme stammt im Wesentlichen
aus der FINANZCHECK-Akquisition

Bilanzsumme 2.140,5 2.464,7
Langfristige Vermdgenswerte 2.025,2 2.295,8
Kurzfristige Vermogenswerte 115,3 168,9
Kurzfristige Verbindlichkeiten 159,2 148,0
Langfristige Verbindlichkeiten 915,8 1.143,9
Eigenkapital 1.065,5 1.172,8
Eigenkapitalquote 49,9% 47,6%
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Wir beteiligen unsere Aktionare am Erfolg und schlagen
eine erhohte Dividende von € 0,64 je Aktie vor

Dividendenentwicklung in € je Aktie

G

0,56

0,30

2017 (far 2016)

2018 (fur 2017)

2019 (fur 2018)

Eine Dividende in Hohe von 0,64 Euro je Aktie

entspricht:

 einer Ausschuttung von 68,9 Mio. €
(Vorjahr 60,3 Mio. €)

* 41% des bereinigten Ergebnisses je Aktie
(Vorjahr 40%)
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Auch im ersten Halbjahr 2019 haben wir unser starkes
Wachstum und die Margenverbesserung fortgesetzt

+19,7%
L-f-1 +13,6%

in % vom
Umsatz
(organisch3):
57,3%

301
251

+10,9%
L-f-1 +14,4%

154

139

H1 2018 H1 2019 H1 2018 H1 2019 H1 2018 H1 2019 H1 2018 H1 2019

Konzernumsatz Konzern-EBITDA (in € Mio.) Ergebnis je Aktie (in €) Bereinigtes
(in € Mio.) aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit’ Ergebnis je Aktie* (in €)

- in % vom Umsatz

—————

N .
< 7 in % vom Umesatz I-f-|2
NNNNN
1) EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit entspricht dem EBITDA bereinigt um nicht-operative und Sondereffekte.
2) f-I (like for sichtigung des Beitrags von FINANZCHECK.de fur das gesamte Jahr 2018, sowie ohne BerUcksichtigung der Beitrdge der entkonsolidierten Gesellschaften AS24

esinvestitionen im Jahr 2018
kte, ohne Abschreibungen auf immaterialle Vermogensgegenstande, die im Rahmen von Kaufpreisallokationen identifiziert worden sind, sowie basierend auf 34
ate
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Der Scout?24 Aktienkurs hat sich 2018 um 36%-Punkte
besser entwickelt als der MDAX!

Kurs?in € HV 2019
i 29.08.20192
55,
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en Scout24 Aktienkurs e \|DAX-Index, indexiert auf Scout24 Aktienkurs vom 1. Januar 2018

1) Der Scout24 Aktienkurs war ab 14. Dezember 2018 beeinflusst von Ubernahmegerichten. Bis zum 13. Dezember 2018 hat sich der Scout24 Aktienkurs um 20%-Punkte besser entwickelt als der MDAX 35
2) XETRA-Schlusskurs, Quelle: Capital IQ vom 29. August 2019 Scout24 AG | Ordentliche Hauptve rsammlung 2019




| Wir sind auf gutem Weg, unsere Jahresziele 2019 zu
erreichen

Umsatzwachstum?’ EBITDA-Marge
aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit

9,0% bis 11,0%

ImmobilienScout24 berichtet: 8,0% bis 10,0%

ImmobilienScout24 bis zu 70,0%

12,0% bis 14,0%

AutoScout24 berichtet: 9,0% bis 11,0%

AutoScout24 bis zu 54,0%

Scout24 Consumer 15,0% bis 17,0%
Services berichtet: hohe 30% bis niedrige 40%

Scout24 Consumer Services bis zu 30,0%

im niedrigen bis mittleren 10%-Bereich

Scout24 Gruppe berichtet: 15,0% bis 17,0%

Scout24 Gruppe zwischen 52,0% und 54,0%

1) Um Konsolidierungseffekte bereinigt, d.h. unter BerUcksichtigung des Beitrags von FINANZCHECK.de fUr das gesamte Jahr 2018, sowie ohne 36
Berlcksichtigung der Beitrdge der entkonsolidierten Gesellschaften AS24 Spanien und classmarkets
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