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Disclaimer

Diese Prasentation stellt weder ein Angebot oder eine Aufforderung zum Verkauf oder zur Ausgabe von Wertpapieren des Unternehmens dar, noch ist es als Angebot
oder Aufforderung zum Kauf oder zur Zeichnung von Wertpapieren des Unternehmens auszulegen, noch darf ein Teil davon oder die Tatsache seiner Verteilung als Teil
eines Vertrags oder einer Investitionsentscheidung ausgelegt werden oder als verlasslich in Verbindung mit einem Vertrag oder einer Investitionsentscheidung
angesehen werden, noch stellt es eine Empfehlung in Bezug auf die Wertpapiere des Unternehmens oder eines gegenwartigen oder zuklinftigen Mitglieds der
Gruppe dar. Die Prasentation enthalt sorgfaltig erstellte Informationen. Die Gesellschaft Gbernimmt jedoch keine Gewahr fir die Richtigkeit, Vollstandigkeit oder
Zuverlassigkeit der Information sowie keine Haftung fur Verluste, die sich aus der Nutzung dieser Informationen ergeben. Die Prasentation und Diskussion kann
zukunftsgerichtete Aussagen Gber das Geschaft, die Finanz- und Ertragslage sowie die Gewinnprognosen der Scout24-Gruppe enthalten, die nur zum Zeitpunkt der
Veroffentlichung dieses Dokuments Glltigkeit haben. Begriffe wie ,.kdnnen*, ,werden*, ,erwarten*, ,rechnen mit* ,erwagen* ,beabsichtigen’, ,planen* ,glauben,
,fortdauern“und ,schatzen*, Abwandlungen solcher Begriffe oder ahnliche Ausdriicke kennzeichnen diese zukunftsgerichteten Aussagen. Solche
zukunftsgerichteten Aussagen basieren auf den gegenwartigen Einschatzungen, Erwartungen, Annahmen und Informationen des Scout24-Vorstands, von denen
zahlreiche auBerhalb des Einflussbereichs von Scout24 liegen. Die Aussagen unterliegen einer Vielzahl bekannter und unbekannter Risiken und Unsicherheiten. Die
tatsachlichen Ergebnisse und Entwicklungen kénnen daher wesentlich von diesen zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Die Gesellschaft Gbernimmt keine
Verpflichtung und beabsichtigt auch nicht, diese zukunftsgerichteten Aussagen aufgrund neuer Informationen oder kiinftiger Ereignisse oder aus sonstigen Griinden
zu aktualisieren, zu Uberprifen oder zu korrigieren, soweit keine ausdriickliche rechtliche Verpflichtung besteht. Es werden alternative Leistungskennzahlen
verwendet, die nicht nach IFRS definiert sind und als erganzend betrachtet werden sollten. Sonderposten, die zur Berechnung einiger alternativer Kennzahlen
verwendet werden, stammen moglicherweise nicht aus gewdhnlichen Geschaftstatigkeiten. Aufgrund von Rundungen kénnen Zahlen und Prozentsatze die
absoluten Zahlen maglicherweise nicht genau wiedergeben. In diesem Dokument enthaltene Quartalszahlen wurden weder gemaf § 317 HGB gepruft noch einer
priiferischen Durchsicht durch einen Abschlusspriifer unterzogen. Bei Abweichungen hat die deutsche Fassung Vorrang gegeniiber der englischen Ubersetzung.
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Bericht des
Vorstands
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Starkes Wachstum bei Branchenfiihrend
Umsatz und Kundenbasis in der Kl-Integration
EUR 649,6 Mio. (+14,7 %) Hey Immo
Umsatz erster KI-Assistent fur

Immobiliensuche

26.000 (+517 c,/o)

gewerbliche Kunden )

| Propstack Al
500.000 (+14,0 %) KI-gestiitzte Prozesse fiir
private Kunden gewerbliche Anbieter
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25: Starkes Fundament fur neues Wachstum

Akquisitionen starken
unsere Produkt-
und Datenbasis
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I-Sorgen belasten den Classifieds-Sektorim 2. Halbjahr 2025

Volatiler Aktienverlauf mit
hohen Kursabschlagen
seit Mitte 2025 ohne
Einfluss auf operatives
Geschaft

Scout24istim
internationalen Vergleich
sehr gut aufgestellt und
fuhrt die technologische
Entwicklung an



Jeder Technologiesprung hat uns

starker gemacht
Agentic‘

Intelligence

Vernetztes D

Okosystem und Kl

650
566
Mobileﬁrst‘ 509 '
447
354 i I I '

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026

Umsatz ImmoScout24/ Scout24 Gruppe in Mio. EUR

App-basierter

Webportal

il

1998

Google Suchmaschinen >

§ @ -  SocialMedia

v

@openAl  Gemini LM Okosysteme
{JGrok M Mistral Al

ANTHROP\C Xlaomi

6 Hauptversammlung 2026 Scout24



Vom vernetzten Okosystem zum “Agentic OS fiir Inmobilien”

Die Basis
fir den vernetzten
Marktplatz
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Vom Marktplatz zur
Datenplattform

+ Objekt- und
Bewertungsdaten

(2023

Interaktives, effizientes
Matchmaking

+ Personalisierung durch
{

K Heute j ---------

Agentic OS fiir
Immobilien

+ Agentenbasierte
Workflows

AGENT
FACTORY .

Immobilienprofis

+



Das “Agentic OS fur Immobilien”
Die intelligente, agentenbasierte Immobilienldsung fur alle Zielgruppen

Agentic OS fur Immobilien

Agent Factory fur agentenbasierte Kommunikation

Intelligence Ebene — immo.ai
LLM + Kontext & Memory

Kontext & Memory

Verifizierte unternehmenseigene Daten &
exklusiver Content

AGENT
FACTORY

Unsere Infrastruktur

Unsere digitale Basis
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Personlicher, intelligenter und proaktiver:
Jede User-Journey wird durch KI-Agenten nutzlicher und effizienter.

Fiir Suchende

- mehr Orientierung
- mehr Personalisierung

- besseres Nutzungserlebnis
Flir Eigentimer

- besserer Content
- mehr Personalisierung

- besseres Nutzungserlebnis

Flr Immobilienprofis

- gesteigerte Produktivitat

AGENT - verbesserte Kundeninteraktion
FACTORY > effizientere Transaktionen
Immobilienprofis > tiefere Integration in Arbeitsabliufe
+
+
C
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Kl verstarkt unser Geschaftsmodell und verandert seine Logik

Klassisches Modell Neues Modell

Personalisierte

Use Cases
E:ir Listings GFE] Kontext )

5 e (% e (%) crssemen

@ Monetarisierung @ MonetarisierungD
| Qualifizierter Traffic
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Kl wirkt schon heute im Produkt, in der Nutzerinteraktion und in

internen Prozessen

B2B — Propstack Al

Elil Sofortige
Videoerstellung

@ Bildoptimierung

| = Virtuelle Inszenierung

v

Schnell steigende Nutzung
und monatlicher ARPU
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B2C - Heylmmo

Frag mich alles
tiber Immobilien.

+% Immobilien zum Kauf in Berlin ab 700000 €
+‘; Beste Investitionsmoglichkeiten in Berlin ab 500.000 €

-ﬂ Beliebteste Viertel in Berlin fir Familien

v

Erhohte Interaktion mit Suchenden
und hoher Nutzerzufriedenheit

Interne Prozesse

Hello Scout! « I'm your Al assistant.
I'm here to help with everything from writing

and research to coding and data analysis.

Think of me as your digital teammate Looking

forward to working with you all!

v

Erhohte Kosteneffizienz und
geringere Entwicklungszeiten



Wir Ubernehmen Verantwortung in der KI-Transformation

Verantwortungs-
J— voll nutzen

Unsere Al-Policy
definiert den Rahmen
furden
verantwortungsvollen
Einsatz von KI.

Sie basiert auf unseren
Werten und
menschlicher
Verantwortung.

\_

Gezielt
befahigen
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Kl ist eine Chance fur die
Weiterentwicklung
unserer Mitarbeitenden.

Wir bauen
KI-Kompetenz
systematisch auf und
befahigen Teams zu
neuen Arbeitsweisen.

u  Emissionen
¥ bilanzieren

Wir arbeiten daran,
unsere Emissionen der
KI-Nutzung zu erheben

und transparent
zu bilanzieren.

J




Scout24 ist bereit
fur die nachste
Wachstumsphase
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1L AN
Bewahrte
Umsetzungskraft
Wir haben technologischen

Wandel uber Jahrzehnte konse-
quent in Wachstum tbersetzt.

VAN
/SN
Agentic OS fur
Immobilien

Mit immo.ai entwickeln wir
Scout24 zur intelligenten,
agentenbasierten Plattform
weiter.

2 U

Starker
Wettbewerbsvorteil

Content, Daten,
vertrauensvolle Marke und
Plattform bilden unser
starkes Fundament.

4 | ¥

Kl beschleunigt
Wertschopfung

Kl starkt Produkt, Interaktion,
Effizienz und Monetarisierung
— und damit unsere nachste
Wachstumsphase.



Unsere Finanz-
ergebnisse
2025

LA
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Flnftes Jahr in Folge mit zweistelligem Umsatzwachstum bei weiterhin deutlicher
Erhohung der Profitabilitat durch margenstarken Produktmix und Skaleneffekte

649,6 Mio. EUR 405,7 Mio. EUR 62,5%

+16,5 % +1,0Pp

EBITDA aus gewodhnlicher EBITDA-Marge aus

. N gewohnlicher
Geschaftstatigkeit Geschaftstatigkeit

+14,7 %
Umsatzerlose

Konzern

284,8 Mio. EUR 250,2 Mio. EUR 3,47 EUR

+10,8 % +17,9% +19,6 %
Operativer Cash Flow Bereinigtes Nettoergebnis Bereinigtes Ergebnis je Aktie
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Unsere Produkt- und Technologiestrategie ist erfolgreich: KI-gestutzte Tools
und optimierte Plattformfunktionen starken die Dynamik im Professional-
und Private-Segment.

470,5 Mio. EUR 26.027 1.096 EUR

Professional +14.8% +57 % +9.5%
Umsatz Anzahl Geschaftskunden ARPU

179,0 Mio. EUR 506.937 17,6 EUR

Private +14,5% +14,0 % +4,2 %
Umsatz Anzahl private Kunden ARPU
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Starke Ergebnisentwicklung setzt sich fort;
bereinigtes EPS +20 %

Mio. EUR GJ 2024 Veranderung Operatives Ergebnis wachst deutlich
Uberpr rtional zum Umsatz
Umsatzerlose 649,6 566,3 +14,7 % JoerpieRErienal Zum Limse
Operative Effekte -263,7 -240,7 -9,6 % . .
Nichtoperative Effekte 2025 stark
EBITDA aus gewohnlicher Geschaftstatigkeit 405,7 348,1 +16,5% gestiegen’ insbesondere durch
Nichtoperative Kosten -64,4 -46,9 -37,4% hohere aI.<t|enba5|erte Vergutung
und gestiegene M&A-Kosten
EBITDA 341,3 301,2 +13,3 %
Abschreibungen ~49,6 ~47,1 5,4 % Héheres Nettoergebnis & EPS dank
Finanzergebnis 11,1 -16,2 +31,4% niedrigerem IFRS-Steuersatz
Ertragsteuern -40,5 -75,8 +46,5%
Nettoergebnis 240,0 162,1 +48,1 %
Ergebnis je Aktie (EPS) 3,33 2,22 +50,2 %
Bereinigtes Nettoergebnis 250,2 212,2 +17,9%
Bereinigtes EPS 3,47 2,90 +19,6 %
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Wachstumsdynamik im ersten Quartal 2026 mit zweistelligem

organischem Umsatzwachstum fortgesetzt

179,6 Mio. EUR 107,9 Mio. EUR

+13,9% +15,1%
Umsatzerlose EBITDA aus gewohnlicher
Geschaftstatigkeit

Konzern

64,2 Mio. EUR 67,1 Mio. EUR

+10,0 % +17,5%
Operativer Cash Flow Bereinigtes Nettoergebnis
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60,1 %
+0,6 Pp
EBITDA-Marge aus

gewohnlicher
Geschaftstatigkeit

0,95 EUR

+20,1%
Bereinigtes Ergebnis je Aktie

Scout24



Kapitalallokation bei Scout24:

Nachhaltige Wertschaffung fiir unsere Aktionare
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é}é Aktienruckkaufe

Positive Auswirkungen
auf das Ergebnis pro Aktie

Aktienruckkaufe imJahr 2025

1,3 Mio. Aktien
Gesamtwert

124 Mio. EUR

~




Starke Cash-Generierung und attraktives Bewertungsniveau schaffen
Spielraum fir hohere Kapitalrlickfuhrung an Aktionare

Ausnutzung des derzeitigen, historisch niedrigen Bewertungsniveaus

Deutliche Aufstockung gegenuber einer proportionalen Zuteilung von
100 Mio. EUR pro Halbjahr auf 250 Mio. EUR

Kapitalallokation spiegelt das Vertrauen in die Cashflow-Generierung
wider

20 Hauptversammlung 2026 Anmerkungen: 1) Entspricht dem oberen Ende 2) Basierend auf dem aktuellen Vorschlag fir die Hauptversammlung 2026




TOP 8
Ermachtigung zum Erwerb und

zur Verwendung eigener Aktien 284,8 Mio. EUR

(Operativer) Cashflow aus betrieblicher
Tatigkeitim Jahr 2025

0,36

zum 31.12.2025

In H6he von bis zu 250 Mio. EUR (zweite
Tranche) bis spatestens 30. Dezember 2026

4,8 % eigene Aktien zum Zeitpunkt der HV
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Umsatzwachstum

16-18 %

(davon 6-7 Prozentpunkte anorganisch
durch Spanien-Akquisition)

Scout24-Konzern
Prognose 2026

EBITDA-Marge

aus gewohnlicher
Geschaftstatigkeit

Biszu 61 %

(organisch bis zu 64 %)
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Am oberen Ende von hoch
einstellig bis niedrig zweistellig

Rund 64 % bis 2028
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Scout24

Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!

Hauptversammlung
17.Juni 2026
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